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Allgemeine Informationen

Verantwortlichkeit fiir den Prospektinhalt

Die DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg, (im Folgenden auch ,.DCI",
.DCI AG" oder die ,Gesellschaft” genannt) und die am Ende dieses Verkaufsprospekts/
Unternehmensberichts (der ,Prospekt”] genannten Konsortialbanken Gbernehmen geman
8 13 Wertpapier-Verkaufsprospektgesetz und § 77 Borsengesetz i.V.m. § 45 Borsengesetz
die Prospekthaftung und erkléaren, dass ihres Wissens die Angaben in diesem Prospekt
richtig und keine wesentlichen Umstande ausgelassen worden sind.

Einsichtnahme in Unterlagen

Die in diesem Prospekt genannten, die Gesellschaft betreffenden Unterlagen sowie
zuklnftige Geschafts- und Zwischenberichte, konnen am Sitz der Gesellschaft, Enzian-
strafle 6, 82319 Starnberg, und bei der Westdeutschen Landesbank Girozentrale, Herzog-
strafle 15, 40217 Disseldorf, eingesehen werden.

Gegenstand des Prospektes

Gegenstand des Prospektes als Verkaufsprospekt sind:

- Euro 2.000.000 auf den Inhaber lautende Stiickaktien mit anteiligem Betrag am Grund-
kapital von je Euro 1 aus der von der Hauptversammlung der Gesellschaft am 17.1.2000
beschlossenen und am 9.3.2000 in das Handelsregister eingetragenen Kapitaler-
hohung sowie

- Euro 240.000 auf den Inhaber lautende Stiickaktien mit anteiligem Betrag am Grund-
kapital von je Euro 1 aus dem Eigentum von Herrn Michael Mohr, der 3i Europartners Il
A L.P,, der 3i Europartners lll B L.P. und der 3i Group Investments L.P. (im Folgenden:
die .Abgebenden Aktionare”)

- bis zu Euro 300.000 auf den Inhaber lautende Stickaktien mit anteiligem Betrag am
Grundkapital von je Euro 1 aus einer gegebenenfalls noch durchzufihrenden Kapital-
erhohung aus genehmigtem Kapital im Hinblick auf die dem Bankenkonsortium
gewdhrte Mehrzuteilungsoption (Greenshoe). Die Greenshoe-Periode endet 30 Kalen-
dertage nach der Aufnahme des Handels im Neuen Markt.

Gegenstand dieses Prospektes als Unternehmensbericht sind Euro 8.000.000 auf den Inha-
ber lautende 8.000.000 Stiickaktien.

Die angebotenen Aktien sind jeweils mit voller Gewinnberechtigung ab dem Geschaftsjahr
vom 1.1.2000 ausgestattet.

Der anteilige Betrag je auf den Inhaber lautender Stickaktie am Grundkapital betragt
Euro 1 (vgl. auch .Allgemeine Informationen zur DCI AG - Kapitalverhéltnisse”).



Offentliches Angebot und Privatplatzierung

Durch ein Bankenkonsortium unter Fihrung der Westdeutschen Landesbank Girozentrale
sowie unter Mitwirkung der Sal. Oppenheim jr. & Cie. KGaA, Bank J. Vontobel & Co. AG,
Bankhaus Reuschel & Co. und net.IPO Aktiengesellschaft (im Folgenden: die .. Konsortial-
banken”) werden insgesamt bis zu 2.540.000 auf den Inhaber lautende Stiickaktien mit
anteiligem Betrag am Grundkapital von je Euro 1 in Deutschland o6ffentlich und in Europa
im Rahmen einer Privatplatzierung angeboten sowie von der WestLB Panmure auflerhalb
Europas privat platziert.

In den USA diirfen Aktien nur von in der Rule 144A zum U.S.-amerikanischen Securities Act
von 1933 (.Securities Act”] definierten qualifizierten institutionellen Investoren (.Qualified
Institutional Buyers”) gemaB den Bestimmungen der Rule 144A erworben werden. Aufler-
halb der USA erfolgt das Angebot gemaf3 Regulation S zum Securities Act.

Die angebotenen Aktien setzen sich zusammen aus: 2.000.000 auf den Inhaber lautenden
Stuckaktien mit anteiligem Betrag am Grundkapital von je Euro 1 aus der von der Haupt-
versammlung der Gesellschaft am 17.1.2000 beschlossenen und am 9.3.2000 durchgefihr-
ten Kapitalerhdhung hinsichtlich derer die Aktionare auf ihr Bezugsrecht verzichtet haben
und weiteren 240.000 auf den Inhaber lautenden Stlickaktien mit anteiligem Betrag am
Grundkapital von je Euro 1 aus dem Eigentum der Abgebenden Aktionare sowie bis zu
300.000 auf den Inhaber lautende Stlickaktien mit anteiligem Betrag am Grundkapital von
je Euro 1 aus einer gegebenenfalls noch durchzufiihrenden Kapitalerhdhung aus geneh-
migtem Kapital im Hinblick auf die dem Bankenkonsortium gewahrte Mehrzuteilungs-
option (Greenshoe). Die Greenshoe-Periode endet 30 Kalendertage nach Aufnahme des
Handels im Neuen Markt.

Die Gesellschaft hat fur Mitarbeiter und dem Unternehmen nahestehende Personen bis zu
112.000 Aktien (5% der angebotenen Aktien ohne Mehrzuteilungsoption) im Rahmen einer
bevorzugten Zuteilung reserviert.

Die Anzahl der zugeteilten Aktien und der endgiltige Verkaufspreis wurden von der West-
deutschen Landesbank Girozentrale im Einvernehmen mit der Gesellschaft am 8.3.2000
auf Basis des im Bookbuilding-Verfahren erstellten Orderbuches bestimmt. Der Verkaufs-
preis je Aktie betragt Euro 32,00 und wird am 11.3.2000 in der Bdrsen-Zeitung und im
Bundesanzeiger veroffentlicht. Der Preisrahmen, innerhalb dessen Kaufangebote abgege-
ben wurden, betrug Euro 28,00 bis Euro 32,00 je Aktie. Die Angebotsfrist wurde vorzeitig
beendet.

Anleger konnen die Anzahl der jeweils zugeteilten Aktien voraussichtlich ab dem 13.3.2000
bei ihren Depotbanken oder den Konsortialbanken in Erfahrung bringen.
Borsenzulassung, Zahltag und Lieferung

Die Zulassung der nach Durchfihrung der Kapitalerhohung um Euro 2.000.000 insgesamt

vorhandenen 8.000.000 auf den Inhaber lautenden Stlickaktien zum Geregelten Markt an
der Frankfurter Wertpapierborse mit Handel im Neuen Markt wurde am 9.2.2000 beantragt



und die Aktien wurden am 10.3.2000 zum Geregelten Markt mit Handel im Neuen Markt
zugelassen. Die Aufnahme des Handels und die erste Notierung im Neuen Markt in der
WKN A ist fir den 13.3.2000 vorgesehen. Unter der Voraussetzung der Durchfihrung der
Greenshoe-Kapitalerhohung wird dariber hinaus der Antrag auf prospektfreie Zulassung
der bis zu Euro 300.000 auf den Inhaber lautenden Stiickaktien aus der Mehrzuteilungsop-
tion zum Geregelten Markt an der Frankfurter Wertpapierborse mit Handel im Neuen
Markt gestellt. Nach erfolgter Zulassung werden diese Aktien in die Notierung der dann
bereits im Neuen Markt gehandelten Aktien einbezogen.

Der Kaufpreis fur die Aktien zuziglich der tblichen Effektenprovision ist von den Erwer-
bern voraussichtlich am 13.3.2000 zu entrichten.

Die Lieferung der Aktien erfolgt voraussichtlich ebenfalls am 13.3.2000 buchmafig durch
die Clearstream Banking AG, Frankfurt am Main. Die auf den Inhaber lautenden Stiick-
aktien sind bzw. werden in einer oder mehreren Globalurkunden verbrieft, die bei der
Clearstream Banking AG hinterlegt werden. Der Ausdruck von effektiven Aktienurkunden
ist nicht vorgesehen.

Die Anleger konnen wahlweise bestimmen, dass von ihnen auf Grund des Angebots erwor-
bene Aktien entweder einem Depot einer Bank bei der Clearstream Banking AG oder einem
Depot eines Teilnehmers des durch Morgan Guaranty Trust Company of New York, Nieder-
lassung Brissel, betriebenen Euroclear-Systems (.Euroclear”] oder bei der Clearstream
Banking s.a., Luxemburg, zugunsten des Anlegers gutgeschrieben werden.



Altaktionare

Vor bzw. nach Durchfihrung der Kapitalerhohung und der Platzierung der angebotenen
Aktien sind folgende Aktionare am Grundkapital der Gesellschaft beteiligt:

Altaktionare

Anteil am
Grundkapital
vor Borsengang

Anteilam
Grundkapital

nach Bdorsengang vor
Auslibung der
Mehrzuteilungsoption

Anteil am Grundkapital
nach Borsengang nach
vollstéandiger Auslibung
der Mehrzuteilungsoption

% Anteil % Anteil % Anteil
Zahlder  am Grund- Zahlder  am Grund- Zahlder  am Grund-
Aktien kapital Aktien kapital Aktien kapital
Michael Mohr 3.657.000 60,95 3.517.000 43,96 3.517.000 42,37
Michael Mohr Beteiligungen GmbH ) 956.250 15,94 956.250 11,95 956.250 11,52
Thorsten Kremzow 42.000 0,70 42.000 0,53 42.000 0,50
Gerhard Trinkl 42.000 0,70 42.000 0,53 42.000 0,50
Alexander Réthinger 42.000 0,70 42.000 0,53 42.000 0,50
Klaus Zuber 42.000 0,70 42.000 0,53 42.000 0,50
John Thorpe 4.781 0,08 4.781 0,06 4.781 0,06
3i Europartners Il A L.P. 295.869 4,93 259.688 3,25 259.688 3,13
3i Europartners Il B L.P. 113.003 1,88 99.184 1,24 99.184 1,19
3i Group Investments L.P. 408.874 6,81 358.874 4,49 358.874 4,32
CEA Capital Partners GmbH & Co. Beteili-
gungs KG 396.223 6,60 396.223 4,95 396.223 4,77
Free Float - - 2.240.000 28,0 2.540.000 30,60
Gesamt: 6.000.000 100 8.000.000 100 8.300.000 100

'] Die Michael Mohr Beteiligungen GmbH, deren einziger Gesellschafter Herr Michael Mohr ist, halt treuhande-
risch 956.250 Aktien fir Frau Ingrid Mohr, Herrn Roland Mohr, Herrn Roy von der Locht, Herrn Rupert Frauen-
dienst und Herrn Dr. Norbert Posch.

Streubesitz

Nach Platzierung der angebotenen 2.240.000 Aktien (ohne Mehrzuteilungsoption), werden
ca. 28,0% des Grundkapitals der Gesellschaft vom Publikum gehalten. Sofern die Mehrzu-
teilungsoption voll ausgeiibt wird, werden ca. 30,6 % des Grundkapitals der Gesellschaft
vom Publikum gehalten. Im Fall der teilweisen Ausibung der Mehrzuteilungsoption erge-
ben sich entsprechend andere Zahlen.

VeraufBlerungsverbot

Die Gesellschaft und die Altaktiondre haben sich gegeniber der Deutsche Borse AG ver-
pflichtet, unter der Beachtung der einschlagigen Regelungen des nationalen Aktienrechts,
innerhalb eines Zeitraums von sechs Monaten ab dem Datum der Zulassung der Aktien
zum Neuen Markt keine Aktien direkt oder indirekt anzubieten, zu verauf3ern, dieses anzu-
kindigen oder sonstige Mafinahmen zu ergreifen, die einer Verauflerung wirtschaftlich
entsprechen. Auf Antrag der Konsortialfihrerin wurde fiir die von dem Verauflerungsverbot
erfassten Aktien eine gesonderte Wertpapierkennummer 529 532 (WKN B) vergeben.
Zudem werden die Aktien mit der WKN B depotmaflig Uber Abwicklungskonten getrennt.



Dies stellt sicher, dass die genannten Aktien fir die Dauer der Marktschutzvereinbarung
vom borslichen Handel ausgeschlossen sind. Die Clearstream Banking AG wird am Tage
des Ablaufs der Marktschutzvereinbarung die WKN B l6schen und die Depotbestande
zusammenfihren.

Die Gesellschaft und die Altaktiondre mit Ausnahme von 3i Europartners Il A L.P,
3i Europartners Ill B L.P., 3i Group Investments L.P. (zusammen die .3i Fonds”] und CEA
Capital Partners GmbH & Co. Beteiligungs KG verpflichten sich zusatzlich gegeniber dem
Bankenkonsortium innerhalb eines Zeitraums von zwolf Monaten beginnend mit der Zulas-
sung der Aktien ohne vorherige schriftliche Zustimmung der Westdeutschen Landesbank
Girozentrale keine Aktien direkt oder indirekt anzubieten, zu veraufiern, dieses anzukindi-
gen oder sonstige Maf3nahmen zu ergreifen, die einer Verauf3erung wirtschaftlich entspre-
chen. Weiterhin verpflichten sich die in der Geschaftsfiihrung der Gesellschaft aktiven
Aktiondre Michael Mohr, Gerhard Trinkl, Klaus Zuber und Alexander Rothinger sowie Herr
Michael Mohr als Gesellschafter der Michael Mohr Beteiligungen GmbH und die Treugeber
der Michael Mohr Beteiligungen GmbH sowie Herr Thorsten Kremzow zusatzlich gegen-
Uber dem Bankenkonsortium, innerhalb eines Zeitraums von mindestens zwolf Monaten,
beginnend mit dem Ablauf der vorgenannten Zwolf-Monats-Frist, Aktien und Wertpapiere
der Gesellschaft nur nach schriftlicher Zustimmung der Westdeutschen Landesbank Giro-
zentrale zu verduflern.

Jedoch dirfen die Altaktionare den Designated Sponsors, soweit dies von den Designated
Sponsars gewinscht wird, DCI-Aktien unentgeltlich leihweise zur Verfligung stellen. Diese
Aktien dirfen ausschlief3lich zur Wahrnehmung der Betreueraufgabe verwendet werden.

Verwendung des Emissionserloses

Die der Gesellschaft aus der Kapitalerhéhung zuflieBenden Mittel von netto ca. Euro 59,0
Millionen dienen im wesentlichen dem Ausbau der nationalen und internationalen Ge-
schaftstatigkeit, auch im Hinblick auf weitere Branchen, der Ausweitung des Produktange-
bots, Unternehmensakquisitionen, Personalgewinnung und Marketing.

Der Nettoerlds von bis zu ca. Euro 4,3 Millionen aus der Platzierung der Aktien aus dem
Eigentum der abgebenden Aktionare flief3t diesen zu.

Der Nettoerlos von bis zu ca. Euro 9,0 Millionen bei einer Platzierung der Aktien aus der
Mehrzuteilungsoption flief3t der Gesellschaft zu.

Die gesamten Emissionskosten fir die Platzierung der neuen Aktien betragen rund Euro 5,0
Millionen. Davon entfallen rund Euro 3,2 Millionen auf die dem Bankenkonsortium zuflie-
Benden Provisionen (jeweils vor Ausiibung der Mehrzuteilungsoption). Soweit von der
Mehrzuteilungsoption Gebrauch gemacht wird, betragen die Emissionskosten fir diese
Euro 0,6 Millionen. Davon entfallen rund Euro 0,5 Millionen auf die dem Bankenkonsortium
zuflieBenden Provisionen.



Designated Sponsors

Designated Sponsors fur den Neuen Markt sind die Westdeutsche Landesbank Girozen-
trale und Sal. Oppenheim jr. & Cie. KGaA.



Risikofaktoren

Anleger sollten bei der Entscheidung Uber einen Kauf von angebotenen Aktien die nachfol-
genden Risikofaktoren, verbunden mit den anderen in diesem Prospekt enthaltenen Infor-
mationen, sorgfaltig lesen und abwagen.

Allgemeine wirtschaftliche Bedingungen und konjunkturelles Umfeld

Die allgemeine Geschaftsentwicklung von DCl ist von einer Reihe von Faktoren abhangig,
deren Eintrittswahrscheinlichkeit und Auswirkungen auf die Vermdgens-, Finanz- und
Ertragslage der Gesellschaft nur schwer vorherzusagen sind. Hierzu gehdren u.a. die
Akzeptanz der Produkte und Dienstleistungen der Gesellschaft, das weitere Wachstum des
Internet als Markt sowie die allgemeine Konjunkturlage und die Verfiigbarkeit qualifizierter
Mitarbeiter. Es kann daher keine Gewahr dafir Gbernommen werden, dass die in der Ver-
gangenheit positive Geschaftsentwicklung von DCl wie geplant in Zukunft anhalt, und nicht
nachhaltig oder durch Schwankungen unterbrochen wird. Anderungen der Geschiftsent-
wicklung und Schwankungen des Umsatzes kdnnen sich nachteilig auf die Kursentwick-
lung der Aktien der Gesellschaft auswirken.

Regulatorisches Umfeld und Gesetzgebung

Es werden voraussichtlich in zunehmendem Mafle Gesetze, Vorschriften und Richtlinien
erlassen, die das Internet betreffen. Bereits erlassene Regelungen beziehen sich teilweise
auf die Verantwortlichkeit fur die Uber das Internet Ubertragenen oder dem Internet ent-
nommenen Informationen, die Regulierung des Inhalts der im Internet verfiigbaren Infor-
mationen, den Schutz der Privatsphare der Nutzer des Internet sowie die Besteuerung von
wirtschaftlichen Vorgangen im Internet. Weitere regulatorische Initiativen sind nach
Ansicht der Gesellschaft nicht auszuschlieBen. Dariber hinaus ist die Anwendbarkeit
bestehender Gesetze auf Vorgange im Internet im Hinblick auf den Schutz geistigen Eigen-
tums, Vertragsrecht, Datenschutz, Verbraucherschutz, Personlichkeitsschutz und nicht
zuletzt die internationale Zustandigkeit derzeit noch nicht abschlieffend geklart. Abhangig
vom Zeitpunkt ihrer Einfihrung, threm Ausmafl und der aus ihnen resultierenden Kosten-
intensitat konnen Entwicklungen in jedem der genannten Bereiche einen negativen Ein-
fluss auf die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage von DCI haben.

Die Bundesrepublik Deutschland und die meisten anderen europdischen Lander haben
derzeit eine liberale Gesetzgebung hinsichtlich des Zugangs und der Nutzung von moder-
ner Infrastruktur wie Internet und Intranet. Dieses liberale Umfeld bildet eine wesentliche
Grundlage fur die erfolgreiche Geschaftstatigkeit der Gesellschaft.

Es besteht die Maglichkeit, dass der Gesetz- oder Verordnungsgeber in der Bundesrepublik
Deutschland oder anderen europaischen Landern, in denen die Gesellschaft Umsatze
erzielt, hinsichtlich des Umgangs mit innovativer Infrastruktur wie Internet und Intranet
regulatorische Bestimmungen erldsst und z. B. die Verschlisselung von Informationen ver-
bietet oder deren Zulassigkeit einschrankt. Die Gesellschaft geht davon aus, dass in den fir
sie bedeutsamen Markten, insbesondere in Deutschland, keine derartigen einschranken-
den gesetzgeberischen Maf3nahmen erlassen werden. Hierfir spricht insbesondere das
erlassene Signaturgesetz, das sich gegen eine Beschrankung des freien Datenaustauschs



ausgesprochen hat. Es besteht jedoch keine Gewahr dafiir, dass keine derartigen
Beschrankungen erfolgen. Sollte es dennoch zu derartigen Restriktionen kommen, konn-
ten diese auf die Umsatzerlose der Gesellschaft sowie die Vermdgens-, Finanz- und
Ertragslage wesentlich negative Auswirkungen haben.

Marktumfeld und Wettbewerber/Marktchancen und -risiken

DCl ist im Bereich des E-Commerce tatig. Schwerpunkt der Geschaftstatigkeit ist das DCI
WebTradeCenter, die DCI Handelsdatenbank fiir IT- und TK-Produkte und Komponenten
sowie damit verbundene Dienstleistungen und die Herstellung und der Vertrieb von Soft-
ware fir den elektronischen Handel. DCl ist derzeit nach eigener Ansicht einer der wenigen
Anbieter im deutschen Markt, der tber ein umfassendes Angebot an E-Commerce Plattfor-
men und Dienstleistungen auf Basis des DCI WebTradeCenter fir IT- und TK-Produkte und
Komponenten verfigt. Wettbewerber existieren derzeit nach Ansicht der Gesellschaft nur
in einzelnen Teilbereichen (siehe hierzu auch ,Geschéftstatigkeit — Wettbewerb ).

Der E-Commerce Markt stellt nach Ansicht der Gesellschaft einen attraktiven und nach
wie vor wachsenden Markt dar. Dieser wird insbesondere durch neue, veranderte Handels-
formen und Marktstandards, den zunehmenden Einfluss des Internet, eine Marktkonzen-
tration zu Lasten kleinerer Unternehmen und einen steigenden Wettbewerbsdruck
gepragt. Auch die Veranderungen der Markte, die dem elektronischen Handel zugrunde
liegen, konnen Einfluss auf die weitere Entwicklung des E-Commerce Marktes nehmen.
Auch wenn das Marktpotential bisher ausreichend fir DCI und ihre Mitbewerber war, so
wird der weitere Geschaftserfolg von DCI wesentlich davon abhangen, dass sie mit ihrer
Geschaftstatigkeit flexibel auf die Bedurfnisse ihrer Kunden und die aktuellen Marktgege-
benheiten im E-Commerce Markt reagiert und sich gegentber Wettbewerbern behaupten
kann. DCI ist der Auffassung, mit der Positionierung ihrer Geschaftstatigkeit sowie ihres
Leistungsangebotes eine gute Marktposition aufgebaut zu haben, die zukinftig noch weiter
ausgebaut werden soll. Es gibt nach Ansicht von DCI keine Anhaltspunkte dafir, dass sie
ihre Marktposition nicht behaupten kann. Es kann jedoch keine Gewahr Ubernommen wer-
den, dass DCI ihre Marktposition in Deutschland halten oder ausbauen kann. Steigender
Wettbewerbsdruck und die Konkurrenz durch grof3e Mitbewerber und Nachahmer kann zu
Preisveranderungen, Umsatzeinbuf3en, verringerten Margen und zu einer Verschlechte-
rung der Marktposition fihren und sich wesentlich nachteilig auf die Vermdgens-, Finanz-
und Ertragslage der Gesellschaft auswirken.

Fur die zukinftige Entwicklung von DCI wird von entscheidender Bedeutung sein, dass es
gelingt, das Produkt- und Dienstleistungsangebot sowie die Bindung der Hersteller und
Kunden an die Gesellschaft als Mitglieder des DCI WebTradeCenter auszubauen. Damit
verbunden ist auch eine bestimmte Unternehmensgrofle und mittelfristig eine internatio-
nale Prasenz, um gegenitiber moglichen Wettbewerbern wettbewerbsfahig zu bleiben. Es
kann nicht gewahrleistet werden, dass DCI diese Ziele zukiinftig erreichen bzw. die aktuelle
Marktposition halten kann.



Weiteres Wachstum des Internet

Der zukinftige Erfolg von Unternehmen, die wie DCI im Internet-Bereich tatig sind, hangt
im Wesentlichen von dem weiteren Anstieg der Nutzung des Internet ab. Zur Ausweitung
des E-Commerce und der Geblhren fir Online-Dienste sowie der Werbeumsatze im Inter-
net ist es erforderlich, dass die hohen Wachstumsraten bei der Nutzung des Internet weiter
anhalten. Dabei ist es auch wichtig, dass die Akzeptanz und Nachfrage beim E-Commerce
und anderen Dienstleistungen fir das Internet weiter ansteigen. Eine solche Entwicklung
ist jedoch nicht sicher vorherzusagen. Aufgrund verschiedener mit dem Internet verbunde-
ner Risiken, wie z.B. mangelhafte Sicherheitstechnologien, fehlende Benutzerfreundlich-
keit, Uberlastung des Netzes, unterschiedliche Servicequalitat, mangelnde Verfiigbarkeit
kostenginstiger Hochgeschwindigkeitsdienste, unzureichender Aufbau der notwendigen
Infrastruktur, umfassende Regulierung, Unsicherheiten in Bezug auf den Schutz des geis-
tigen Eigentums bzw. der angemeldeten Domains und andere rechtliche Fragen sowie die
rechtzeitige Entwicklung und Kommerzialisierung verbesserter Leistungen, kénnte sich
die allgemeine Akzeptanz des Internet verzogern oder das fur die Verwirklichung der
Unternehmensziele der Gesellschaft erforderliche Wachstum nicht erreicht werden. Ein
Rickgang in der Wachstumsrate bei der Internetnutzung konnte erhebliche negative Aus-
wirkungen auf die Vermaogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft haben.

Abhéangigkeit vom Wachstum/Wachstumsspirale

Die Strategie von DCI zur Internationalisierung und Erhohung der Mitgliederzahl erfordert
Investitionen in den Aufbau von Management- und Vertriebskapazitaten im In- und Aus-
land, denn die von DCI angestrebten Umsatz- und Ertragsziele lassen sich nur erreichen,
wenn in erheblichem Umfang neue Kunden und Geschéftspartner gewonnen werden.
Sollte sich einerseits der Markt starker oder rascher als geplant entwickeln, bestiinde die
Gefahr, dass die Kapazitaten von DCI fir eine erfolgreiche Kundenbetreuung nicht ausrei-
chen. Sollte andererseits jedoch die angestrebte internationale MarkterschlieBung durch
Kundenneugewinnung fiir die DCI-Dienstleistungen auf Grund unvorhersehbarer Entwick-
lungen nicht im angestrebten Umfang gelingen, misste DCI einen Teil der freien Finanz-
mittel in die Vermarktung ihrer Internet-Plattform im Rahmen kostenintensiver Werbe-
und Vertriebsmafinahmen investieren. Es kann deshalb keine Gewahr dafiir Gbernommen
werden, dass DCl in der Lage sein wird, das notwendige Wachstum zu erreichen. Sollte
dies DCI nicht gelingen, konnte dies die Qualitat ihrer Leistungen, ihre Fahigkeit geschul-
tes Personal in Schlisselpositionen zu halten und ihren Geschaftsbetrieb zu sichern sowie
ihre Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich nachteilig beeinflussen.



Schneller technologischer Wandel

Der Markt fir die Produkte und Dienstleistungen der Gesellschaft ist gekennzeichnet
durch einen raschen Technologiewandel insbesondere bei Soft- und Hardwareprodukten,
neuen Industriestandards, haufigen Ankiindigungen neuer Produkte und Dienstleistungen
sowie wechselnden Kundenanforderungen. Dementsprechend ist die Gesellschaft darauf
angewiesen, sich den rasch andernden Technologien und Industriestandards sowie ihre
Produkte und Dienstleistungen den wechselnden Bedirfnissen der Kunden anzupassen.
Die Integration neuer Technologien sowie die Weiterentwicklung der Produkte und Dienst-
leistungen entsprechend den Anforderungen der Kunden und der Industrie verursacht
einen erheblichen Kapitalbedarf und verlangt von der Gesellschaft einen hohen Personal-
aufwand. Weiterhin birgt der rasche technologische Wandel das Risiko, dass die Folgen
und Wirkungen der neuen Technologien nicht konkret abschatzbar sind. Es ist nicht sicher,
dass die Gesellschaft in der Lage sein wird, ihre Produkte und Dienstleistungen rechtzeitig
den sich andernden Anforderungen anzupassen. Eine Fehleinschatzung der Gesellschaft
bei der Weiterentwicklung ihrer Produkte und Dienstleistungen im Hinblick auf neue Tech-
nologien und Kundenanforderungen konnte erhebliche negative Auswirkungen auf die Ver-
mogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft haben.

Systemabhéangigkeit/Serverqualitdt/Dateniibertragungs-
geschwindigkeit

Wesentliche Voraussetzungen fir eine erfolgreiche Geschaftstatigkeit von DCI sind eine
stabile Datenverflgbarkeit sowie eine hohe Leistungsfahigkeit der verfiigbaren Server und
der eingesetzten Hard- und Software der Netzwerk-Infrastruktur im Internet. Durch die
iberwiegende Nutzung des Internet als Plattform fiir die Ubermittlung von Produktinfor-
mationen, die DCI der von der Gesellschaft aufgebauten und betriebenen Handelsdaten-
bank entnimmt, konnen Mangel in der Datenverfligbarkeit, eine verminderte Datenibertra-
gungsgeschwindigkeit und insbesondere Server-Ausfille bedingt durch Hardwarefehler,
Softwarefehler und Sabotage zu erheblichen Image- und Marktnachteilen fiir DCI fihren
und infolgedessen die Geschaftstatigkeit negativ beeinflussen und erheblich nachteilige
Auswirkungen auf die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft haben.

Kapazitatsengpasse

Ein unerwarteter oder betrachtlicher Anstieg der Nutzung der Website der Gesellschaft
kdnnte die Kapazitat ihres Systems stark beanspruchen. Dies kénnte unter Umstanden zu
einer langeren Reaktionszeit oder Systemausfallen flhren. Verlangsamungen oder
Systemausfalle wirken sich negativ auf die Geschwindigkeit und Reaktionsfahigkeit der
Website der Gesellschaft aus und wirden die Funktionalitat ihrer Dienstleistungen und die
Zufriedenheit der Nutzer beeintrachtigen. Dies wiederum konnte zu einem Nachlassen der
Nachfrage fihren und die Zahl der Seitenaufrufe vermindern und sich auch auf die Attrak-
tivitat als Kooperationspartner negativ auswirken. Ob die Gesellschaft und ihre Systeme in
der Lage sind, bei einer hoheren Ubertragungsgeschwindigkeit effiziente Internet-Verbin-
dungen zur Verfigung zu stellen oder eine wesentlich groere Anzahl von Nutzern zu
bedienen, kann nicht mit Sicherheit gewahrleistet werden. Die Gesellschaft ist daher in



Bezug auf ihre Fahigkeit, der erwarteten Kundenzahl bei gleichzeitiger Erhaltung eines
Uberlegenen Leistungsniveaus gerecht zu werden, mit Risiken konfrontiert. Wenn die Nut-
zung der Website von DCI zunimmt, wird die Gesellschaft, um eine angemessene Ge-
schwindigkeit der DatenlUbertragung aufrechtzuerhalten, unter Umstanden zusatzliche
Server und Netzwerk-Ausriistung erwerben missen, deren Kosten erheblich sein kdnnten.
Jeder Systemausfall auf Grund von Kapazitatsengpassen, der eine Service-Unterbrechung
oder eine verminderte Reaktionsfahigkeit der Website verursacht, konnte die Vermdgens-,
Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft negativ beeinflussen.

Datensicherheit im Internet

Trotz der von der Gesellschaft durchgefiihrten Maf3nahmen in Bezug auf die Netzwerk-
sicherheit sind ihre Server anfallig gegeniiber Computer-Viren, unerlaubten Zugriffen,
Raubkopien (Diebstahl von Daten), E-mail Angriffen und anderen Stérungen durch Unbe-
fugte, insbesondere Sabotage. Ein .Hacker”, dem es gelingt, das Sicherungssystem der
Gesellschaft zu Uberwinden und in das Netzwerk der Gesellschaft einzudringen, kénnte
geschitzte Informationen missbrauchen oder Storungen auf der Datenbank der Gesell-
schaft verursachen. Die Gesellschaft konnte sich moglicherweise gezwungen sehen, er-
hebliche finanzielle und andere Ressourcen fiir den Schutz vor Ubergriffen auf ihre Netz-
werksicherheit aufzuwenden. Zweifel an der Sicherheit von Internet Transaktionen und der
Wahrung der Privatsphare der Nutzer kénnten auflerdem das Wachstum des Internet im
Allgemeinen beeintrachtigen, insbesondere als Mittel zur Durchfihrung kommerzieller
Transaktionen. Zwar verwendet die Gesellschaft im Interesse der Datensicherheit und ins-
besondere der Sicherheit des Zahlungsverkehrs bei der Dateniibertragung Verschlisse-
lungssysteme, es besteht jedoch keine Gewahr, dass diese Verschliisselungstechniken tat-
sachlich und auf Dauer ausreichend sind. Sicherheitsmangel oder die unbeabsichtigte
Ubertragung von Computer-Viren kénnten zu UmsatzeinbuBen oder Rechtsstreitigkeiten
und einer moglichen Haftung von DCI fihren und sich erheblich nachteilig auf die Vermo-
gens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft auswirken.

Neuere Entwicklungen im Internet

Neuere Entwicklungen im Internet, wie z. B. die Verbreitung von Software zum Ausblenden
von Werbebannern, kdnnten einen Rickgang beim Aufrufen der Website von DCI auf Grund
ihres geringeren Bekanntheitsgrades mit sich bringen. Da sich zahlreiche Internet-Besu-
cher auf Grund der erhohten Ladezeit durch Werbebanner gestort fihlen, kdnnten sie sich
der genannten Software bedienen, was zu einer sinkenden Marktakzeptanz der angebote-
nen Leistungen von DCI fihren konnte und die Gewinnung neuer Kunden und Geschéafts-
partner erschweren wirde. Falls sich diese Entwicklung auch im Business-to-Business-
Bereich verstarkt durchsetzt, konnte dies wesentlich negative Auswirkungen auf die Ver-
mogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft haben.



Ausweitung des Mitgliederkreises, Marktausweitung, Aufbau neuer
Gesellschaften, Internationalisierung

DCI beabsichtigt, ihre bisherigen Geschaftsfelder weiter auszubauen und insbesondere
Firmenkunden als Mitglieder fir das DCl WebTradeCenter zu gewinnen und weitere Bran-
chen, Uber den Handel mit IT- und TK-Produkten hinaus, in das DCI WebTradeCenter auf-
zunehmen. Geplant ist ferner der internationale Ausbau des DCI WebTradeCenter. Dies soll
nach dem Willen der Gesellschaft auch mit Hilfe der Akquisition von Unternehmen und
internationalen Partnerschaften erfolgen.

Die Gesellschaft kann jedoch keine Gewahr daflr Ubernehmen, dass sie beim Ausbau von
bestehenden bzw. dem Aufbau neuer Geschaftsfelder Erfolg haben wird, dass ihre gegen-
wartigen oder kinftigen Dienstleistungen den Anforderungen in ihren gegenwartigen oder
neuen Markten hinreichend entsprechen werden oder dass zukinftige Akquisitionen und
Partnerschaften Erfolg haben werden. Falls gegenwartige oder kinftige Produkte und
Dienstleistungen von den Kunden nicht angenommen werden, kann sich dies nachteilig
auf die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage von DCI auswirken.

Risiko des Neutralitatsverlusts

Ein wesentlicher Faktor fir den bisherigen wirtschaftlichen Erfolg des DCI WebTradeCen-
ter ist dessen Neutralitat, da das DC| WebTradeCenter nicht von bestimmten Herstellern
oder Einkaufern abhangt, sondern unparteiisch zwischen beiden Seiten vermittelt. Sollte
diese Neutralitat verloren gehen oder sollte DCI durch gezielte Kampagnen von Wettbe-
werbern oder Dritten oder sonstige Entwicklungen in den Ruf geraten, nicht mehr neutral
zwischen Angebot und Nachfrage zu vermitteln, konnte dies zu einem Vertrauensverlust,
verbunden mit einem Geschaftsrickgang und Kundenverlusten flihren und negative Aus-
wirkungen auf die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft haben.

Derzeitige Verluste, Ertragsaussichten

Fir das am 31.12.1999 endende Geschéftsjahr hat DCI einen Jahresfehlbetrag [nach HGB)
von rund DM 6 Mio. (US-GAAP: rund DM 3 Mio.] verzeichnet. Auch fir das Geschéftsjahr
2000 erwartet die Gesellschaft auf Grund umfangreicher Aufwendungen, insbesondere in
den Bereichen Marketing und Vertrieb, einen Jahresfehlbetrag. Die Gesellschaft geht
davon aus, im Geschaftsjahr 2001 ein ausgeglichenes Ergebnis und frihestens ab dem
Geschaftsjahr 2002 Jahresiiberschiisse zu erzielen. Es kann jedoch keine Gewahr dafir
gegeben werden, dass sich die Ertragslage tatsachlich wie geplant entwickelt. Unvorherge-
sehene Aufwendungen und Marktentwicklungen konnen zu einer Fortdauer von Verlusten
Uber die Planung hinaus fuhren.

Die Einnahmen der Gesellschaft resultieren derzeit im Wesentlichen aus Werbeeinnah-
men. In den von DCl verbreiteten Push-Medien, u.a. das DCI Highlight Fax und das Magazin
DCI Highlight Industry, werden von namhaften Anbietern aus der IT- und TK-Branche Wer-
beanzeigen geschaltet. Sollten in Zukunft die Einnahmen aus der Werbung ricklaufig sein,
da die Auflage der Push-Medien sinkt oder Mitbewerber einen vergleichbaren Service



anbieten, kdnnte dies negative Auswirkungen auf die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage
der Gesellschaft haben.

Schwankungen der Umsatze/Volatilitdt der Ertrage

Die Gesellschaft verzeichnete in der Vergangenheit im Laufe eines Geschaftsjahres sowie
innerhalb der einzelnen Geschaftsjahre auf Grund sich stéandig verandernder Marktbedin-
gungen Schwankungen der Umsatzerlose und Ertréage und es ist nicht auszuschlief3en,
dass solche zeitlichen Umsatzschwankungen auch zukinftig auf Grund einer Reihe von
nicht zu beeinflussenden Faktoren fir die Ertragslage der Gesellschaft eine wichtige Rolle
spielen werden. Zu diesen Faktoren zdhlen insbesondere die weitere Akzeptanz des Mit-
gliedermodells von DCl sowie saisonale Schwankungen in Bezug auf den Markt.

Schwankungen der Geschaftsergebnisse im Jahresverlauf werden insbesondere verur-
sacht durch den Umfang und Zeitpunkt des Eintritts neuer Teilnehmer in das DCI
WebTradeCenter. Trotz der Schwierigkeit der Prognose muss DCI ihre Vertriebs- und Mar-
keting- sowie ihre sonstigen betrieblichen Aktivitaten planen und hat nur einen geringen
Einfluss auf die Hohe der Betriebsaufwendungen, die ihrer Art nach im Wesentlichen Fix-
kosten sind und folglich den kurzfristigen Schwankungen der Geschaftstatigkeit nicht
schnell angepasst werden konnen. Infolgedessen kann sich ein im Verlauf eines Geschafts-
jahres auf Grund unvorhersehbarer Marktbedingungen abzeichnender Riickgang der
Umsatzerlose Uberproportional nachteilig auf die Geschaftsergebnisse von DCI sowohl auf
Quartals-, Halbjahres- als auch auf Ganzjahresbasis auswirken. In diesem Fall kénnte der
Kurs der Aktien der Gesellschaft nachteilig beeinflusst werden.

Abhangigkeit vom Management und Personen in Schliisselpositionen

Der Erfolg der Gesellschaft hangt in einem wesentlichen Umfang von der weiteren Mitwir-
kung der jetzigen Vorstande der Gesellschaft und leitenden Mitarbeitern, insbesondere
Herrn Michael Mohr, ab. Das Ausscheiden von Vorstandsmitgliedern und leitenden Mitar-
beitern kdnnte die weitere Geschaftstatigkeit und die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage
der Gesellschaft wesentlich negativ beeinflussen.

Fahigkeit zur Gewinnung qualifizierten Personals

Der wirtschaftliche Erfolg von DCI hangt auch davon ab, dass es der Gesellschaft gelingt,
qualifiziertes Personal zu werben, zu schulen und langfristig zu beschaftigen. Die Gesell-
schaft geht auf Grund der im IT- und TK-Bereich nicht ausreichend vorhandenen Arbeit-
nehmer mit Erfahrung davon aus, dass sie kiinftig zunehmendem Wettbewerb um die Ein-
stellung und das Halten von qualifiziertem Personal ausgesetzt sein wird. Es kann demzu-
folge keine Gewahr daflr Gbernommen werden, dass in Zukunft qualifiziertes Personal fur
DCl in ausreichender Anzahl und Qualitat sowie zu vertretbaren wirtschaftlichen Bedingun-
gen zur Verfiigung steht. Sollte qualifiziertes Personal nicht in ausreichender Zahl und
Qualitat angeworben oder gehalten werden kdnnen, sind nachteilige Auswirkungen auf die
Geschaftstatigkeit sowie die Vermadgens-, Finanz- und Ertragslage von DCI zu erwarten.



Abhdngigkeit von Kunden

Die Qualitat des DCI WebTradeCenter hangt in starkem Mafle von der Beteiligung namhaf-
ter Anbieter und Werbeinserenten ab. So ist DCI einerseits auf die Fortfihrung der gegen-
wartigen Kundenbeziehungen zu namhaften Anbietern und Werbeinserenten und anderer-
seits auf die Akquisition weiterer, insbesondere grofler Anbieter und Werbeinserenten
angewiesen. Namhafte Anbieter Gben auf kleinere Kunden eine Sogwirkung aus. Der Weg-
fall eines oder mehrerer dieser Kunden oder das Unvermdgen zur Gewinnung weiterer
Groflkunden konnte wesentlich nachteilige Auswirkungen auf die Vermdgens-, Finanz-
und Ertragslage von DCI haben.

Risiko aus Unternehmens- und Beteiligungserwerb

DCI hat im Jahr 1999 im Rahmen sog. .Asset Deals” die wesentlichen Vermégensgegen-
stande der PC-Personalcomputer Benutzer Service GmbH, der CompareFair GmbH sowie
der Cross Media Gesellschaft fir angewandte Medien mbH erworben. DCI plant in den
nachsten Jahren ihre Prdsenz im nationalen und internationalen Markt u.a. durch die
Akquisitionen weiterer Unternehmen auszubauen. DCI wird insbesondere die Vorbereitung
und Prifung der Akquisitionen mit einem hohen Maf3 an kaufmannischer Gewissenhaftig-
keit durchfihren. Trotzdem kénnen Akquisitionen ein unternehmerisches Risiko bedeuten,
welches erhebliche Auswirkungen auf die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der
Gesellschaft haben kann. DCI kann keine Gewahr fir den Erfolg von zukinftigen Akquisi-
tionen Ubernehmen. Ein Fehlschlagen oder eine unzureichende Integration von Beteiligun-
gen oder Akquisitionen konnte sich nachteilig auf die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage
der Gesellschaft auswirken.

Unternehmensorganisation

Die organisatorischen Strukturen der Gesellschaft sind dem Wachstum in der Vergangen-
heit nur bedingt gefolgt. Es wurden inzwischen Mafinahmen getroffen, um insbesondere in
den Bereichen Rechnungswesen, Controlling, Marketing und Vertrieb die notwendigen
organisatorischen, personellen und technischen Voraussetzungen zu schaffen, die dem
bisherigen und kiunftigen Wachstum sowie der neuen Rechtsform gerecht werden. Falls es
DCIl dennoch nicht gelingen sollte, ihre Organisationsstrukturen den gestiegenen Anforde-
rungen fur ein borsennotiertes Unternehmen anzupassen, konnte dies negative Auswir-
kungen auf ihre Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage haben.

Steuersituation

DCI unterlag seit ihrer Griindung keiner steuerlichen AuBenprifung. Die Gesellschaft ist
der Ansicht, dass die zusammen mit den Steuerberatern/Wirtschaftsprifern erstellten
Steuererklarungen fur die Gesellschaft vollstandig und korrekt abgegeben wurden und
erwartet daher im Falle einer steuerlichen Auf3enprifung keine mit Steuernachzahlungen
verbundenen wesentlichen Anderungen der Steuerbescheide. Gleichwohl kénnte es im
nachhinein auf Grund unterschiedlicher Betrachtungsweisen von Sachverhalten durch die



Steuerbehdrden zu Steuernachforderungen kommen, die zu einer kurzfristigen Liquiditats-
belastung fiihren und negative Auswirkungen auf die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage
der Gesellschaft haben kénnten.

Konzentration des Alteigentums, zukiinftige Aktienverkaufe,
Abhangigkeit von wesentlichen Aktionaren

Nach Durchfihrung der am 17.1.2000 beschlossenen Kapitalerhéhung und der Aktien-
platzierung (bzw. nach vollstédndiger Ausibung der Mehrzuteilungsoption) halt Herr
Michael Mohr insgesamt 43,96% (42,37 %) der Aktien der Gesellschaft. Zudem halt Herr
Mohr als alleiniger Gesellschafter der Michael Mohr Beteiligungen GmbH treuhanderisch
weitere 11,95% (11,52 %) der Aktien der Gesellschaft.

Durch die Konzentration des Anteilseigentums ist Herr Mohr, der auch Vorstandsvorsitzen-
der der Gesellschaft ist, in der Lage, unabhangig vom Abstimmungsverhalten anderer
Aktionadre den Ausgang wichtiger unternehmerischer Entscheidungen, die die Zustimmung
der Aktionare und des Aufsichtsrats erfordern, zu kontrollieren sowie eine Anderung in der
Geschaftsleitung der Gesellschaft zu verhindern oder zu verzdgern, selbst wenn nach
Ansicht der Gbrigen Aktionare der Gesellschaft ein solcher Wechsel wiinschenswert ware.

Ferner konnen die bisherigen Aktionare nach Ablauf der Marktschutzvereinbarung, die
nach dem Regelwerk des Neuen Marktes sechs Maonate betragen muss bzw. nach der mit
dem Bankenkonsortium getroffenen Vereinbarung, wonach alle Altaktiondre, mit Aus-
nahme der 3i Fonds und CEA Capital Partners GmbH & Co. Beteiligungs KG, innerhalb
eines Zeitraums von zwolf Monaten beginnend mit der Zulassung der Aktien am Neuen
Markt ohne vorherige Zustimmung der Westdeutschen Landesbank Girozentrale keine
Aktien direkt oder indirekt anbieten, verauflern, dieses ankiindigen oder sonstige Maf3nah-
men ergreifen, die einer Verauf3erung wirtschaftlich entsprechen bzw. die in der Geschéafts-
flihrung der Gesellschaft aktiven Aktionare Michael Mohr, Gerhard Trinkl, Klaus Zuber und
Alexander Rothinger sowie Herr Michael Mohr als Gesellschafter der Michael Mohr Betei-
ligungen GmbH und die Treugeber der Michael Mohr Beteiligungen GmbH sowie Herr
Thorsten Kremzow, die sich zusatzlich gegentiber dem Bankenkonsortium verpflichtet
haben, innerhalb eines Zeitraums von weiteren mindestens zwdlf Monaten, beginnend mit
dem Ablauf der vorgenannten Zwolf-Monats-Frist, Aktien und Wertpapiere der Gesell-
schaft nur nach schriftlicher Zustimmung der Westdeutschen Landesbank Girozentrale zu
verauflern, ihre Aktien verkaufen. Dies kdnnte nach Ablauf der genannten Fristen nachtei-
lige Auswirkungen auf den Kurs der Aktien der Gesellschaft haben (siehe auch ,Allge-
meine Informationen - VerdufBerungsverbot”).

Jahr-2000-Risiko

Viele installierte Computersysteme und Softwareprodukte sind fir die Aufnahme von zwei-
stelligen Eintragen in das Datumsfeld codiert. Beginnend mit dem Jahr 2000 mufiten die
codierten Felder vierstellige Eintrage akzeptieren, um Datumsangaben des 21. Jahrhun-
derts zu unterscheiden. Ferner konnten die Sechs-Ziffer-programmierten Systeme das
Jahr 2000 nicht als Schaltjahr erkennen und fiihrten somit im Jahr 2000 keinen 29. Februar



2000 im Kalender. Dies hangt wiederum damit zusammen, dass die derart programmierten
Computer 1900 nicht von 2000 unterscheiden konnen und nachfolgend somit die Regeln
des gregorianischen Kalenders, wonach das Jahr 2000 auf Grund einer zweifachen Aus-
nahmeregel, die alle 400 Jahre wirksam wird, ein Schaltjahr ist, nicht anwenden kannen.

Die Produkte und Systeme der Gesellschaft haben sich bisher als .Jahr 2000 kompatibel”
erwiesen; d. h. alle giltigen Datumswerte vor und Uber das Jahr 2000 hinaus hatten keinen
Einfluss auf die Funktionsfahigkeit der DCI Produkte. Wesentliche mit der Gesellschaft in
Geschaftsbeziehung stehende Dienstleister haben DCI bisher ebenfalls keine Jahr-2000-
Probleme angezeigt. Eine versicherungstechnische Absicherung der Gesellschaft im Hin-
blick auf das Jahr-2000-Risiko besteht nicht. Die Gesellschaft kann derzeit allerdings nicht
mit Sicherheit ausschlief3en, dass nachtraglich Jahr-2000 Probleme auftreten, die nachtei-
lige Auswirkungen auf die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft haben
konnten.

Haftung fiir Produkte und Dienstleistungen

Softwareprodukte wie sie auch von DCI angeboten werden, kénnen unentdeckte Fehler
oder Funktionsprobleme enthalten. Diese Defekte werden teilweise erst in der Zeit nach
der Einfihrung neuer Produkte oder der Verbesserung bestehender Produkte festgestellt.
Etwaige Softwarefehler, die nach Auslieferung der Produkte entdeckt werden, konnen mit-
telbar zu einer Einbuf3e an Umsatzerldsen, unvorhersehbaren Kosten oder Verzogerungen
der Marktakzeptanz fiihren, was jeweils erhebliche nachteilige Auswirkungen auf die
Gesellschaft haben kdnnte. Desgleichen kann nicht ausgeschlossen werden, dass die
Gesellschaft auf Grund von fehlerhaften Dienstleistungen, insbesondere im Hinblick auf
das DCI WebTradeCenter und den DCI TradeManager auf Schadensersatz in Anspruch
genommen wird. Mit der Vermarktung und dem Vertrieb von IT- und TK-Produkten und
-Dienstleistungen ist bei bestimmten Anwendungen des weiteren ein potentielles Produkt-
haftungsrisiko verbunden. Es kann daher keine Gewahr daflir Ubernommen werden, dass
gegentber der Gesellschaft keine Produkthaftungsanspriiche geltend gemacht werden.
Der derzeitige Produkthaftpflichtversicherungsschutz von DCI ist in Bezug auf Versiche-
rungsumfang und Deckungssumme begrenzt. Es kann keine Gewahr dafiir GUbernommen
werden, dass eine solche Versicherung die Gesellschaft gegenlber allen Anspriichen und
Schaden angemessen absichert.

DCI hat keinen Einfluss auf die Qualitat der durch die Hersteller gelieferten Produkte und
erbrachten Dienstleistungen, da die Gesellschaft ber das DCl WebTradeCenter lediglich
vermittelt. Trotzdem konnten Lieferschwierigkeiten einzelner Hersteller auf DCI zuriickfal-
len und das Image der Gesellschaft beeintrachtigen und zu Geschaftsriickgangen und zu
negativen Auswirkungen auf die Vermadgens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft
flhren.

Strategische Partnerschaften

Zur Ausweitung der Vertriebskanale sowie zur technischen Fortentwicklung des DCI Leis-
tungsportfolios ist die Gesellschaft verschiedene strategische Partnerschaften eingegan-
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gen. Diese bestehen u.a. zu den Unternehmen Actebis Computer Deutschland GmbH,
Akcent Computerpartner Deutschland AG, CMP-WEKA Computer Reseller Verlags GmbH,
und ricardo.de AG (siehe auch unter ,Geschéaftstatigkeit - Strategische Partnerschaften”).
Im Rahmen dieser strategischen Partnerschaften werden gemeinsame Internet- und
Intranet-Losungen erarbeitet bzw. Produkte und Dienstleistungen der Gesellschaft von
den strategischen Partnern an Drittkunden weiterempfohlen.

Es kann nicht ausgeschlossen werden, dass die 1999 und Anfang 2000 eingegangenen
Partnerschaften sich, insbesondere im Hinblick auf die damit verbundenen Umsatzerwar-
tungen, nicht oder nicht positiv entwickeln oder dass durch veranderte Marktbedingungen
oder durch eine geanderte Marketing- bzw. Unternehmensstrategie der strategischen
Partner derzeit erfolgreiche Partnerschaften beendet bzw. nicht erweitert werden kdnnen.
Die eingegangenen strategischen Partnerschaften haben grofitenteils keine festen Lauf-
zeiten und sind kurzfristig kiindbar. Nur in einem Fall besteht eine Exklusivitatsvereinba-
rung. Eine Beendigung oder Einschrankung dieser strategischen Partnerschaften konnte
wesentlich nachteilige Auswirkungen auf die Vermdogens-, Finanz- und Ertragslage der
Gesellschaft haben.

Ausgestaltung von Beschaftigungsverhaltnissen

Das Gesetz zur Korrektur in der Sozialversicherung und zur Sicherung der Arbeitnehmer-
rechte vom 19.12.1998 enthalt einen Kriterienkatalog fur die Vermutung einer Schein-
selbststandigkeit. Als Abgrenzungskriterium zwischen Selbststandigkeit und Scheinselbst-
standigkeit wird u.a. aufgeflihrt, ob die betreffenden Personen im wesentlichen fir einen
einzigen Auftraggeber tatig werden oder fur abhangig Beschéftigte (Arbeitnehmer)
typische Arbeitsleistungen erbringen.

Bei DCI sind bzw. waren mehrere Personen tatig, bei denen eine rechtliche Einordnung als
selbststéandig oder nichtselbststandig vor dem Hintergrund der gesetzlichen Neuregelung
zweifelhaft sein konnte. Derzeit werden noch vier Entwickler beschaftigt, fir die keine
Sozialversicherungsbeitrage abgefiihrt wurden. Es besteht keine Gewahr, dass die Beurtei-
lung als Selbststandige auch in Zukunft Bestand hat. Im Rahmen einer Betriebsprifung
durch die Bundesversicherungsanstalt fir Angestellte im Jahre 1997, die den Zeitraum
vom 1.1.1993 bis zum 30.9.1997 umfasste, ergaben sich keine Beanstandungen. Sollte DCI
dennoch verpflichtet werden, gegebenenfalls auch rickwirkend, Sozialversicherungsbei-
trage fur die genannten Mitarbeiter abzufiihren, konnte dies die Vermogens-, Finanz- und
Ertragslage der Gesellschaft nachteilig beeinflussen.

Schutz geistigen Eigentums, Risiko der Haftung
fur Immaterialgiterrechtsverletzungen

Der kinftige wirtschaftliche Erfolg von DCI hangt in gewissem Umfang vom gesetzlichen
und tatsachlichen Schutz ihres geistigen Eigentums ab. DCI verflgt derzeit Uber vier natio-
nale Patente, von denen ein Patent zusatzlich als europaisches Patent geschiitzt ist, und
hat fUr eine bereits als deutsches Patent geschitzte Erfindung ein europaisches Patent
sowie fUr eine weitere ein internationales Patent beantragt und eine weitere Erfindung
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zugleich als europdisches und internationales Patent angemeldet. Samtliche Eintragungs-
verfahren laufen noch. DCI verfigt dartber hinaus uber elf in Deutschland registrierte
Marken, von denen eine auch als Gemeinschaftsmarke geschitzt ist, und hat flr insgesamt
vier bereits in Deutschland eingetragene Marken die europaische Registrierung und fur
weitere drei Marken nur die europaische Registrierung beantragt. Fur eine in Deutschland
eingetragene Marke wurde die Umschreibung auf DCI beantragt. Fur die TradeManager
Software stehen DCI die ausschlieflichen Verwertungs- und Nutzungsrechte zu (siehe
auch .Geschaftstatigkeit - Patente und Lizenzen und andere Schutzrechte”).

Die Eintragung von zusatzlichen Patenten und Marken wird bei Bedarf geprift. Es kann
allerdings keine Gewahr dafir Gbernommen werden, dass die von der Gesellschaft unter-
nommenen Anstrengungen zum Schutz ihres geistigen Eigentums und die mit der Uber-
wiegenden Zahl der Mitarbeiter abgeschlossenen Vereinbarungen zum Schutz ihrer
Geschaftsgeheimnisse ausreichend sein werden und dass die Gesellschaft erfolgreich
gegen Dritte vorgehen kann, die das geistige Eigentum von DCI widerrechtlich benutzen.
Sollte DCI rechtliche Schritte zum Schutz und zur Durchsetzung ihrer Eigentumsrechte
einleiten mussen, konnte dies erhebliche Kosten und einen betrachtlichen Zeitaufwand
mit sich bringen sowie unabhangig vom Ausgang der entsprechenden Verfahren die Ver-
mdogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft wesentlich beeintrachtigen.

Sollte DCI ihre gewerblichen Schutzrechte nicht eintragen lassen oder sollte die Eintra-
gung verweigert werden oder sollte DCI die anderweitig erforderlichen Maf3nahmen zum
Schutz ihrer Rechte an geistigem Eigentum nicht ergreifen, kann sich der Wert dieser
Erfindungen und Warenzeichen verringern. Darlber hinaus kénnten Versaumnisse bei der
Ergreifung der Ma3inahmen, die zum Schutz der Geschaftsgeheimnisse des Unternehmens
oder ihrer Rechte an geistigem Eigentum erforderlich sind, die Wettbewerbsfahigkeit von
DCl wesentlich beeintrachtigen.

Der Gesellschaft ist nicht bekannt, dass sie gewerbliche Schutzrechte oder Urheberrechte
Dritter in Verbindung mit ihren Dienstleistungen oder Produkten verletzt. Es kann jedoch
nicht ausgeschlossen werden, dass Dritte Anspriche aus der Verletzung gewerblicher
Schutzrechte gegeniber DCI geltend machen oder dass DCI im Rahmen von Rechtsstrei-
tigkeiten, die gegen ein Mitglied des DCI WebTradeCenter gefiihrt werden, mit verklagt
wird. Jede Verletzungsklage, begriindet oder unbegrindet, konnte mit einem betracht-
lichen Zeitaufwand zur Verteidigung und mit hohen Prozesskosten verbunden sein und
wirde die Aufmerksamkeit und Ressourcen der Geschaftsfiihrung binden und konnte die
Gesellschaft verpflichten, Lizenzvereinbarungen einzugehen. Solche Lizenzvereinbarungen
konnten, falls sie bendtigt werden, entweder gar nicht oder zu nicht akzeptablen Bedingun-
gen zur Verfligung stehen, was sich negativ auf die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage
der Gesellschaft auswirken konnte.

Verlasslichkeit von Meinungen und Prognosen
Bei den in diesem Prospekt dargestellten Meinungen und Prognosen, insbesondere im
Hinblick auf die wirtschaftliche Entwicklung sowohl von DCl als auch der fir diese relevan-

ten Beschaffungs- und Absatzmarkte, handelt es sich ausschlief3lich um Auffassungen des
Managements der Gesellschaft. Sie bilden somit dessen gegenwartige Sichtweise mog-
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licher zukilnftiger Verhaltnisse und Ereignisse ab. Es gibt keine Gewahr daflr, dass die
beschriebenen Verhaltnisse und Ereignisse auch wirklich so oder in ahnlicher Weise ein-
treten werden. Zum jetzigen Zeitpunkt nicht vorhersehbare und durch die Gesellschaft
nicht beeinflussbare Geschehnisse kénnen jederzeit eine Anderung der Auffassungen des
Managements von DCI erforderlich machen. In diesem Zusammenhang wird insbesondere
noch einmal auf die Risikofaktoren fir das operative Geschaft der Gesellschaft verwiesen.

Fehlen eines offentlichen Marktes, Festsetzung des Verkaufspreises,
Volatilitat des Marktpreises

Vor dem offentlichen Angebot gab es keinen &ffentlichen Markt flir Aktien der Gesellschaft.
Der Verkaufspreis wird durch die Westdeutsche Landesbank Girozentrale im Einverneh-
men mit der Gesellschaft und mit Hilfe des im Bookbuilding-Verfahren erstellten Orderbu-
ches bestimmt. Es kann keine Gewahr dafir Ubernommen werden, dass der Verkaufspreis
der Aktien dem Preis entspricht, zu dem die Aktien im Anschluss an das Angebot im Neuen
Markt der Frankfurter Wertpapierborse notiert werden, oder dass sich ein aktiver Handel in
den Aktien ergibt und nach dem Angebot fortgesetzt wird. Die Anzahl der im Streubesitz
gehaltenen Aktien, Anderungen der Ertragssituation von DCI, der Gesamtwirtschaft und
der Finanzmarkte sowie weitere Faktoren konnen erhebliche Preisschwankungen bei den
Aktien hervorrufen. Generell haben Wertpapiermarkte in den letzten Jahren deutliche
Preis- und Umsatzschwankungen erfahren. Dies gilt insbesondere auch fir den Neuen
Markt der Frankfurter Wertpapierborse, in dem die DCI-Aktien nach der Borseneinfiihrung
gehandelt werden sollen. Solche Schwankungen konnen sich in der Zukunft ungeachtet
der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage von DCI auf den Marktpreis der Aktien nachteilig
auswirken.
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Allgemeine Informationen zur DCI AG

Unternehmensgeschichte der DCI AG im Uberblick

1993 Grindung als DCI Database for Commerce and Industry Datenbank fir Wirt-
schaftsinformationen GmbH

1994 Anmeldung von fiinf Patenten fur den elektronischen Handel
Start des Highlight Fax
Aufbau der IT-Handelsdatenbank im Internet

1995 DCl etabliert den ersten virtuellen Handelsplatz fiir IT-Komponenten im Inter-
net

1998 Auszeichnung von Michael Mohr mit dem 1. Preis des e-Business-Award 1998
von IBM/ZDF

Partnerschaft mit Actebis, einem der grofiten IT-Distributoren in Europa

1999 Erwerb des Geschéftsbetriebes der PC-Personalcomputer Benutzer
Service GmbH
Computer 2000 und Peacock werden VIP Mitglieder
Beteiligung der 3i Group plc. als Venture Capital Partner
Deutsche Telekom, ABC und Logotrans werden Kooperationspartner im
Bereich Telekommunikation
Umwandlung von DCl in eine Aktiengesellschaft
2. Venture Capital Runde, Aufstockung des Grundkapitals durch Beteiligung
der 3i Group plc. und CEA Capital Partners GmbH & Co. Beteiligungs KG
Erwerb des Geschaftsbetriebes der CompareFair GmbH
Erwerb des Geschaftsbetriebes der Cross Media Gesellschaft fiir angewandte
Medien mbH

2000 DCI wird vom Bundeswirtschaftsminister mit dem Deutschen Internetpreis
2000 ausgezeichnet.
Borsengang von DCI an den Neuen Markt der Frankfurter Wertpapierbdrse

Gesellschaftsrechtliche Entwicklung der DCI AG

DCI wurde am 21.12.1992 als DCI Database for Commerce and Industry Datenbank fir
Wirtschaftsinformationen GmbH (.DCI GmbH"] gegriindet. Die Eintragung der Gesellschaft
beim Amtsgericht Minchen unter HRB 101644 erfolgte am 3.3.1993. Alleinige Grindungs-
gesellschafterin war die INDATE Innovative Datentechnik GmbH, Minchen [(.INDATE
GmbH"). Das Stammkapital der Gesellschaft betrug DM 100.000. Mit notarieller Urkunde
des Notars Dr. Lichtenberger, Minchen, URNr. L 3060/1994, vom 4.10.1994 trat die INDATE
GmbH ihren Geschaftsanteil an der DCI GmbH in Hohe von DM 48.000 an Herrn Michael
Mohr sowie in Hohe von jeweils DM 26.000 an Herrn Peter Frommholz und Herrn Jirgen
Franke ab.

Am selben Tag wurde durch die Gesellschafter der DCI GmbH eine Kapitalerhdhung von

DM 100.000 um DM 200.000 auf DM 300.000 beschlossen. Von dem Erhohungsbetrag tber-
nahmen Herr Mohr DM 96.000 und Herr Frommholz sowie Herr Franke jeweils DM 52.000.

24



Die Eintragung der Kapitalerhdhung in das Handelsregister der DCI GmbH beim Amtsge-
richt Minchen erfolgte am 7.2.1995.

Mit notarieller Urkunde des Notars Dr. Kastenbauer, Starnberg, vom 28.9.1995 traten die
Gesellschafter Frommholz und Franke ihre Geschaftsanteile von jeweils DM 26.000 und
DM 52.000 an Herrn Mohr ab.

Mit notarieller Urkunde des Notars Dr. Kastenbauer, Starnberg, vom 28.6.1999 trat Herr
Mohr an die Herren Alexander Rothinger, Gerhard Trinkl und Thorsten Kremzow unter Tei-
lung des zuvor von Herrn Franke erworbenen Geschéftsanteils in Hohe von DM 26.000,-
jeweils einen Geschaftsanteil in Hohe von DM 1.500 ab.

Durch Gesellschafterbeschluss vom 26.8.1999 wurde das Stammkapital der DCI GmbH von
DM 300.000 um DM 30.300 auf DM 330.300 erhéht. Zur Ubernahme der neuen Stammein-
lage wurde die 3i Group plc. zugelassen, die die Einlage und ein Agio in Hohe von
DM 5.969.700 in bar geleistet hat.

Durch Gesellschafterbeschluss vom 26.8.1999 wurde die DCI GmbH formwechselnd, unter
der Firma DCI Database for Commerce and Industry AG, in eine Aktiengesellschaft umge-
wandelt. Das Grundkapital der Gesellschaft wurde eingeteilt in 66.060 Namensaktien zu je
DM 5,-. Der 3i Group plc., wurden im Zuge der Umwandlung 60 Stammaktien und 6.000
Vorzugsaktien eingeraumt.

Der Bericht Uber die Prifung der formwechselnden Umwandlung wurde am 29.9.1999 von
Arthur Andersen Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft mbH,
Arnulfstrafie 128, 80686 Miinchen, erstellt und endet mit folgender Feststellung:

.Nach dem abschlieBenden Ergebnis unserer pflichtmaBigen Prifung gemafl §§ 33, 34
AktG i.V.m. § 197 UmwG bestatigen wir aufgrund der uns vorgelegten Unterlagen,
Urkunden und Schriften sowie der uns erteilten Auskinfte und Nachweise, daf3 die
Angaben der Griinder im Griindungsbericht tiber die Ubernahme der Aktien, iber die
Einlagen auf das Grundkapital und die Festsetzungen nach § 26 AktG richtig und voll-
sténdig sind.”

Der Formwechsel wurde am 15.12.1999 in das Handelsregister der Gesellschaft beim
Amtsgericht Minchen unter HRB 128718 eingetragen.

Die Hauptversammlung von DCI vom 20.12.1999 beschloss, das Grundkapital der Gesell-
schaft von DM 330.300 auf Euro 168.879,71 umzustellen. Auf3erdem wurde beschlossen,
das Grundkapital der Gesellschaft von Euro 168.879,71 um Euro 2.638.670,29 auf Euro
2.807.550 durch teilweise Umwandlung der in der Bilanz vom 31.8.1999 ausgewiesenen
Kapitalricklagen in Hohe von Euro 3.052.259,15 in Grundkapital umzuwandeln. Die Kapi-
talerhohung erfolgte nicht durch Ausgabe neuer Aktien, sondern durch Erhohung des auf
jede Stlckaktie entfallenden anteiligen Betrages am Grundkapital (§ 207 Abs. 2 S. 2 AktG).
Das in 66.060 auf den Namen lautende Aktien eingeteilte Grundkapital wurde in 2.807.550
auf den Namen lautende Stickaktien neu eingeteilt, wobei jeder Aktionar flr je eine alte
Stlckaktie im Nennwert von DM 5 42,5 neue Stiickaktien erhielt.
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Weiterhin beschloss die Hauptversammlung, das Grundkapital von Euro 2.807.550 um wei-
tere Euro 392.450 gegen Bareinlage auf Euro 3.200.000 durch Ausgabe von 392.450 auf den
Namen lautenden vinkulierten Vorzugsaktien zu erhohen. Die Ausgabe erfolgte zum
geringsten Ausgabebetrag von Euro 1. Die 3i Group plc. wurde zum Bezug von 181.131 und
die CEA Capital Partners GmbH & Co. Beteiligungs KG zum Bezug von 211.319 auf Grund
der vorgenannten Kapitalerhohung auszugebenden Vorzugsaktien gegen Zahlung des
anteiligen Betrages am Grundkapital sowie einer Zuzahlung im Sinne von § 274 Il Nr. 4
HGB in Hohe von Euro 2.818.869 (3i Group plc.) bzw. Euro 3.288.681 (CEA Capital Partners
GmbH & Co. Beteiligungs KGJ unter Verzicht der Aktionare auf ihr Bezugsrecht zugelassen.

Die Beschlisse der Hauptversammlung und die Durchfiihrung der Kapitalerhéhungen
wurden am 11.1.2000 in das Handelsregister der Gesellschaft beim Amtsgericht Minchen
eingetragen.

Die ordentliche Hauptversammlung der Gesellschaft vom 17.1.2000 beschloss u.a. die
Namensaktien durch Inhaberaktien zu ersetzen und die Vorzugsaktien in Stammaktien
umzuwandeln. Ferner wurde der Gegenstand des Unternehmens geandert, sowie weitere
Anpassungen der Satzung im Hinblick auf den Borsengang der Gesellschaft vorgenom-
men.

Die Hauptversammlung der Gesellschaft vom 17.1.2000 beschloss weiter, das Grundkapital
der Gesellschaft in Héhe von Euro 3.200.000 aus Gesellschaftsmitteln gemaf §§ 207ff. AktG
um Euro 2.800.000 auf Euro 6.000.000 durch teilweise Umwandlung des in der Bilanz der
Gesellschaft zum 31.12.1999 unter .Kapitalricklage” ausgewiesenen Betrages von Euro
9.159.809,15 zu erhohen. Der Kapitalerhohung wurde der von dem Abschlusspriifer der
Gesellschaft, der Arthur Andersen Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsge-
sellschaft mbH in Minchen, gepriifte und mit einem uneingeschrankten Bestatigungsver-
merk versehene und vom Aufsichtsrat am 17.1.2000 festgestellte Jahresabschluss der
Gesellschaft zum 31.12.1999 zugrundegelegt. Die Kapitalerhohung wurde durch Ausgabe
von 2.800.000 Stiuck auf den Inhaber lautende Stammaktien ohne Nennbetrag mit Gewinn-
anteilberechtigung ab dem 1.1.2000 durchgefuhrt. Jeder Aktionar erhielt fir je 1 Stlckaktie
weitere 0,875 neue Stickaktien. Der Vorstand wurde ermachtigt, mit Zustimmung des Auf-
sichtsrates die naheren Einzelheiten der Kapitalerhdhung festzusetzen.

Die Hauptversammlung der Gesellschaft vom 17.1.2000 beschloss weiter, das Grundkapital
der Gesellschaft gegen Bareinlagen um Euro 2.000.000 auf Euro 8.000.000 durch Ausgabe
von 2.000.000 neuen auf den Inhaber lautenden Stickaktien mit Gewinnberechtigung ab
dem 1.1.2000 zu erhdhen. Die neuen Aktien werden zum geringsten Ausgabebetrag von
Euro 1 je Stlckaktie ausgegeben.

Das Bezugsrecht der Aktionare wurde ausgeschlossen. Zur Zeichnung und Ubernahme der
neuen Aktien wurde ein Bankenkonsortium unter der Fihrung der Westdeutschen Landes-
bank Girozentrale, Disseldorf, mit der Verpflichtung zugelassen, sie fir Rechnung der
Gesellschaft im Rahmen eines &ffentlichen Angebots im Zusammenhang mit der Einfih-
rung der Aktien der Gesellschaft am Neuen Markt der Frankfurter Wertpapierborse Anle-
gern zum Erwerb anzubieten.

Der Vorstand wurde ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrates weitere Einzelheiten
der Kapitalerhohung und ihrer Durchfiihrung festzusetzen.
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Die Hauptversammlung der Gesellschaft vom 17.1.2000 beschloss weiter, den Vorstand zu
ermachtigen, mit Zustimmung des Aufsichtsrates bis zum 1.1.2008 einmalig oder mehr-
mals Bezugsrechte auf insgesamt bis zu 320.000 Stick auf den Inhaber lautende Stamm-
aktien der Gesellschaft an Arbeitnehmer und Mitglieder der Geschaftsfihrung der Gesell-
schaft und Unternehmen, an denen die Gesellschaft unmittelbar oder mittelbar mit Mehr-
heit beteiligt ist (.DCI Gruppe”), zu gewahren (siehe auch .Kapitalverhaltnisse - Stock
Option Programm”).

Der Vorstand wurde ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrates die weiteren Einzel-
heiten der Bezugsbedingungen sowie die Ausgabe und Ausstattung der Bezugsaktien fest-
zulegen.

Das Grundkapital der Gesellschaft wurde um Euro 320.000 durch Ausgabe von bis zu
320.000 Stiick auf den Inhaber lautende Stammaktien ohne Nennbetrag (Stlickaktien)
bedingt erhoht. Die bedingte Kapitalerhchung dient der Gewahrung von Bezugsrechten,
die auf Grund der Ermachtigung der Gesellschaft in der Zeit bis zum 1.1.2008 begeben wer-
den. Die bedingte Kapitalerhdhung ist nur insoweit durchzufihren, wie die Bezugsrechte
ausgegeben und die Bezugsrechte ausgetlibt werden. Die neuen Aktien nehmen von Beginn
des Geschaftsjahres an, in dem die Ausibung der Bezugsrechte wirksam wird, am Gewinn
teil.

Die Hauptversammlung der Gesellschaft vom 17.1.2000 beschloss ferner, den Vorstand zu
ermachtigen, mit Zustimmung des Aufsichtsrates das Grundkapital in der Zeit bis zum
1.1.2005 ein- oder mehrmalig um insgesamt bis zu nominal Euro 4.000.000 durch Ausgabe
von bis zu 4.000.000 Stickaktien gegen Bar- oder Sacheinlagen zu erhohen. Der Vorstand
wurde ferner ermachtigt, jeweils mit Zustimmung des Aufsichtsrates, iber den Ausschluss
des Bezugsrechts der Aktionare zu entscheiden. Das Bezugsrecht soll insbesondere aus-
geschlossen werden kdnnen,

(i) bei Kapitalerhéhungen gegen Sacheinlagen,

(i) bei Kapitalerhéhungen gegen Bareinlagen bis zu einem Betrag von insgesamt Euro
800.000 wenn der Ausgabebetrag der Aktien den Borsenpreis nicht wesentlich unter-
schreitet,

(i) um Belegschaftsaktien an Arbeitnehmer der Gesellschaft und ihrer Konzerngesell-
schaften zu begeben, sowie

(iv] bei Kapitalerhohungen gegen Bareinlagen bis zu einem Betrag von insgesamt Euro
300.000 zum Zwecke der Erfullung der dem Bankenkonsortium im Rahmen der Bor-
seneinfihrung der Aktien der Gesellschaft gewahrten Mehrzuteilungsoption.

Das Bezugsrecht kann im Ubrigen im Hinblick auf Spitzenbetrage ausgeschlossen werden.

Die Beschlisse der Hauptversammlung, mit Ausnahme der Durchfliihrung der Kapital-
erhohung um Euro 2.000.000 und der Schaffung des genehmigten Kapitals, wurden am
21.1.2000 in das Handelsregister der Gesellschaft beim Amtsgericht Minchen eingetragen.
Die Durchfihrung der Kapitalerhohung um Euro 2.000.000 und das genehmigte Kapital
wurden am 9.3.2000 in das Handelsregister eingetragen.
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Mit Kaufvertrag vom 19.1.2000 verkaufte Herr Michael Mohr 22.400 Aktien der DCI AG an
Herrn Klaus Zuber zum Preis von Euro 42.000. Mit ebenfalls auf den 19.1.2000 datierten
Kaufvertragen verkaufte Herr Mohr ferner jeweils 9.650 Aktien der Gesellschaft an die
Aktionare Rothinger, Trinkl und Kremzow zum Preis von jeweils Euro 18.120. Nach dieser
Ubertragung hielten die Herren Zuber, Réthinger, Trinkl und Kremzow jeweils 22.400
Aktien der DCI AG. Nach Eintragung der am 17.1.2000 beschlossenen Kapitalerh6hung aus
Gesellschaftsmitteln um Euro 2.800.000 durch Ausgabe von 2.800.000 neuen, auf den Inha-
ber lautenden Stickaktien erhielt jeder Aktionar fir eine alte Aktie weitere 0,875 neue
Aktien. Die Herren Zuber, Réthinger, Trinkl und Kremzow halten somit seit dem 21.1.2000
jeweils 42.000 Inhaberstammaktien der DCI AG.

Griindung, Firma, Sitz, Gegenstand, Geschaftsjahr und Dauer

Die DCI AG ging aus der DCI Database for Commerce and Industry Datenbank fur Wirt-
schaftsinformationen GmbH hervor. Die Grindungsurkunde dieser Gesellschaft datiert
vom 21.12.1992, sie wurde am 3.3.1993 beim Amtsgericht Minchen unter HRB 101644 ein-
getragen. Grinder der Gesellschaft war die INDATE Innovative Datentechnik GmbH.

Die Firma der Gesellschaft lautet seit Umfirmierung und Umwandlung DCI Database for
Commerce and Industry AG. Grinder der DCI AG waren Herr Michael Mohr, die Michael
Mohr Beteiligungsgesellschaft mbH, Herr Thorsten Kremzow, Herr Alexander Rothinger,
Herr Gerhard Trinkl und die 3i Group plc.

Der Sitz der Gesellschaft ist Starnberg.

Gegenstand des Unternehmens ist gemaf § 2 der Satzung die Forderung des Handels Uber
das Internet durch die Bereitstellung und Vereinheitlichung von Wirtschaftsinformationen
fur Industrie und Handel auf Basis einer einheitlichen technischen Plattform. Gleichzeitig
werden damit in Zusammenhang stehende Softwareentwicklung und Serviceleistungen
angeboten. Die Gesellschaft darf andere Unternehmen gleicher oder ahnlicher Art Uber-
nehmen, sich an ihnen beteiligen und ihre Geschafte fihren. Sie ist zur Errichtung von
Zweigniederlassungen unter gleicher oder anderer Firma befugt. Die Gesellschaft ist
aufBerdem ermachtigt, ihren Betrieb ganz oder teilweise in verbundene Unternehmen aus-
zugliedern oder verbundenen Unternehmen zu Uberlassen. Die Gesellschaft kann alle
Geschafte betreiben, die dem Gesellschaftszweck unmittelbar oder mittelbar zu dienen ge-
eignet sind.

Das Geschaftsjahrist das Kalenderjahr. Die Gesellschaft ist auf unbestimmte Zeit errichtet.
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Kapitalverhaltnisse

Nach Eintragung der Beschlisse der Hauptversammlung vom 17.1.2000 am 21.1.2000 in
das Handelsregister der Gesellschaft beim Amtsgericht Minchen waren folgende Aktio-
nare am Grundkapital von Euro 6.000.000 beteiligt:

% Anteil am

Altaktionare Anzahl Aktien  Grundkapital
Michael Mohr 3.657.000 60,95
Michael Mohr Beteiligungen GmbH ') 956.250 15,94
Thorsten Kremzow 42.000 0,70
Gerhard Trinkl 42.000 0,70
Alexander Rothinger 42.000 0,70
Klaus Zuber 42.000 0,70
John Thorpe 4.781 0,08
3i Europartners IlIl A L.P. 295.869 4,93
3i Europartners IlI B L.P. 113.003 1,88
3i Group Investments L.P. 408.874 6,81
CEA Capital Partners GmbH & Co. Beteiligungs KG 396.223 6,60
Gesamt: 6.000.000 100

'] Die Michael Mohr Beteiligungen GmbH, deren einziger Gesellschafter Herr Michael Mohr ist, halt treuhande-
risch 956.250 Aktien fir Frau Ingrid Mohr, Herrn Roland Mohr, Herrn Roy von der Locht, Herrn Rupert Frauen-
dienst und Herrn Dr. Norbert Posch.

Nach dem Bdrsengang ergeben sich die auf Seite 8 dargestellten Beteiligungsverhaltnisse.

Stock Option Programm

Gemal Hauptversammlungsbeschluss vom 17.1.2000 ist der Vorstand der Gesellschaft
ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats, und soweit Mitglieder des Vorstands
beglnstigt werden, ist der Aufsichtsrat ermachtigt, bis zum 1.1.2008 Fihrungskraften und
Arbeitnehmern der DCI AG insgesamt bis zu 320.000 Stiick nicht Ubertragbare Optionen auf
insgesamt bis zu 320.000 Aktien der Gesellschaft mit voller Dividendenberechtigung fiir das
bei Ausibung laufende Geschaftsjahr einzuraumen. Soweit der Vorstand der Gesellschaft
beglnstigt ist, ist der Aufsichtsrat zur Gewahrung der Bezugsrechte ermachtigt.

Von den Bezugsrechten kénnen insgesamt bis zu 128.000 Stiick (ca. 40%) an Mitglieder des
Vorstandes der Gesellschaft und an Mitglieder der Geschaftsfihrungen von Unternehmen
der DCI Gruppe und insgesamt bis zu 192.000 Stick (ca. 60%] an Arbeitnehmer der DCI
Gruppe gewahrt werden. Die Bestimmung der Bezugsberechtigten im Einzelnen und der
Anzahl der diesen jeweils zu gewahrenden Bezugsrechte trifft der Vorstand der Gesell-
schaft und, soweit deren Vorstandsmitglieder betroffen sind, deren Aufsichtsrat.

Die Bezugsrechte konnen zu einem Drittel erstmals nach Ablauf von drei Jahren seit

Gewahrung der Bezugsrechte ausgelibt werden und in jedem der Folgejahre zu einem wei-
teren Drittel (.Wartefristen”). Sie enden mit dem Ablauf von funf Jahren nach Ablauf der
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Wartefrist von drei Jahren. Die Ausiibung der Bezugsrechte ist nur zweimal jahrlich zulas-
sig und auf zwei Zeitfenster beschrankt, von denen das eine mit dem Tag nach der ordent-
lichen Hauptversammlung der Gesellschaft und das andere mit dem Tag nach der Verof-
fentlichung der Ergebnisse des dritten Quartals beginnt und die jeweils vier Wochen dau-
ern (,Bezugsfenster”).

Die Bezugsrechte konnen ferner nur ausgetbt werden, wenn die Kursentwicklung einer
Stammaktie der Gesellschaft in dem Zeitraum zwischen der Gewahrung der Bezugsrechte
und dem Beginn des jeweiligen Bezugsfensters mindestens der Entwicklung des Neuer
Markt Index (All Shares) (.Referenzindex”] in dem gleichen Zeitraum um 5% Ubertrifft.
Hierzu sind der Bezugspreis und der durchschnittliche Bdrsenkurs der Stammaktie der
Gesellschaft an den letzten 20 Borsentagen vor dem jeweiligen Bezugsfenster mit dem in
gleicher Weise berechneten durchschnittlichen Referenzindex in den letzten 20 Borsenta-
gen vor der Gewahrung der Bezugsrechte und in den letzten 20 Borsentagen vor dem
jeweiligen Bezugsfenster zu vergleichen.

Die Bezugsrechte werden ohne Gegenleistung gewahrt, bei Austibung der Bezugsrechte ist
fir jedes ausgelbte Bezugsrecht ein Bezugspreis zu zahlen, der dem durchschnittlichen
Borsenkurs der Aktie der Gesellschaft an der Frankfurter Wertpapierborse in den letzten
funf Borsentagen vor Gewahrung der Bezugsrechte entspricht (,.Bezugspreis”). Werden die
Bezugsrechte im Rahmen des Borsengangs der Gesellschaft gewahrt, entspricht der Be-
zugspreis dem sich aus dem Bookbuilding-Verfahren ergebenden Emissionspreis der Aktie
der Gesellschaft.

Der durchschnittliche Borsenkurs der Stammaktie der Gesellschaft ist auf der Grundlage
der an der Frankfurter Wertpapierborse festgestellten amtlichen Schlusskurse zu ermit-
teln.

Die Bezugsrechte sind grundsatzlich nicht tUbertragbar. Die Bezugsrechte kdnnen grund-
satzlich nur ausgelibt werden, solange der Bezugsberechtigte in einem ungekindigten
Beschaftigungsverhaltnis zur Gesellschaft oder einem Unternehmen der DCI Gruppe
steht. FUr den Todesfall, Ruhestand, Erwerbs- und Berufsunfahigkeit, in Fallen der sonsti-
gen Beendigung des Beschaftigungsverhaltnisses des Bezugsberechtigten kdnnen im Hin-
blick auf solche Optionsrechte, fir die die Wartefristen erfillt sind, abweichende Vereinba-
rungen getroffen werden.

Zur Vermeidung von Insiderhandel ist die Verduf3erung von Aktien aus dem Stock Option
Programm auf bestimmte Zeitfenster von jeweils sechs Wochen Dauer beschrankt (Han-
delsfenster). Diese Handelsfenster beginnen jeweils am Tage nach der ordentlichen Haupt-
versammlung der Gesellschaft, oder nach dem Tag der Verdffentlichung der Ergebnisse
des 3. Quartals.
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Friends & Family Programm

Im Rahmen des offentlichen Angebots waren 112.000 Aktien (ohne Mehrzuteilungsoption)
des Emissionsvolumens, dies entspricht 5% der angebotenen Aktien, fiir das Friends &
Family Programm von DCl vorgesehen.

Alle zum 1.3.2000 ungekindigten Mitarbeiter von DCI erhalten das Recht, Aktien der
Gesellschaft im Rahmen des Borsengangs bevorrechtigt zum Emissionspreis zu zeichnen.
Die Staffelung der Ordergréf3e orientiert sich an der Position der Mitarbeiter im Unterneh-
men.

Im Rahmen des Angebots wurde dariiber hinaus Geschaftsfreunden der Gesellschaft die
Moglichkeit eingeraumt, Aktien der Gesellschaft im Rahmen des Borsengangs bevorrech-
tigt zum Emissionspreis zu zeichnen. Insoweit gelten die tblichen Angebotsbedingungen.
Zeichnungsauftrage von Geschaftsfreunden Uber das vorgesehene Zuteilungsvolumen hin-
aus werden nicht bevorzugt berlcksichtigt.

Akquisitionen der DCI AG

Ubernahme des Geschaftsbetriebs der PC-Personalcomputer Benutzer
Service GmbH

Mit Unternehmenskaufvertrag vom 31.5.1999 hat DCI die wesentlichen Vermdgensgegen-
stande der PC-Personalcomputer Benutzer Service GmbH mit Sitz in Bottrop erworben.
Der Kaufpreis fur die Ubernommenen vertragsgegenstandlichen Vermdgensgegenstande
und Vertragsverhaltnisse betrug netto DM 850.000.

Die PC-Personalcomputer Benutzer Service GmbH war im Bereich der Entwicklung und
des Vertriebs von Hard- und Software tatig.

Ubernahme des Geschaftsbetriebs der CompareFair GmbH

Durch Kaufvertrag vom 9.11.1999 hat DCI die wesentlichen Vermdgensgegenstande und
Rechte der CompareFair GmbH (.CompareFair”], Minchen, zu einem Kaufpreis von netto
DM 175.000 zuziiglich Steuern erworben. Gesellschafter der CompareFair waren zu jeweils
50% Herr Michael Mohr sowie die DataDesign AG, Minchen. Wesentlicher Bestandteil des
Geschaftsbetriebs ist die inhaltliche und redaktionelle Gestaltung des .eCommerce-
Guide”, eines Online-Magazins zur laufenden Begleitung und Kommentierung aktueller
Entwicklungen des E-Commerce. Nach Auffassung der Gesellschaft entspricht der
gezahlte Kaufpreis einem Drittvergleich.

In dem Kaufvertrag verpflichtet sich CompareFair alle Datenbanken, Namensrechte, Mar-
kenrechte und Domainrechte mitsamt allen dazugehdrenden und im Vertrag aufgefiihrten
Vermogensgegenstanden an DCI zu Ubertragen. Als Stichtag fur den Vermogensiibergang
wurde der 1.10.1999 vereinbart. CompareFair hat sich einem umfassenden Wettbewerbs-
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verbot unterworfen und darf flr zwei Jahre ab dem Stichtag im Geschaftszweig von DCI
weder selbst noch durch Dritte tatig werden.

Da die von der Gesellschaft als Kaufpreis zu zahlende Summe 10% ihres damaligen Grund-
kapitals Uberstieg, wurde das Nachgriindungsverfahren gemafl § 52 AktG durchgefinhrt.
Gemal dem Bericht der als Nachgrindungspriferin bestellten Arthur Andersen Wirt-
schaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft mbH, ArnulfstraBBe 126, 80686
Minchen, vom 17.1.2000 stellt der von der Gesellschaft zu zahlende Kaufpreis in Hohe von
DM 175.000 zuzlglich Steuern eine angemessene Gegenleistung fir die erworbenen Ver-
mogensgegenstande dar.

Der Prifungsbericht des Wirtschaftsprifers endete mit folgender Feststellung:

.Nach dem abschlielenden Ergebnis unserer pflichtgemaflen Prifung gemafl §§ 34, 52
Abs. 4 AktG bestatigen wir auf Grund der uns vorgelegten Urkunden, Blcher und Schriften
sowie der uns erteilten Aufklarungen und Nachweise, dass die Angaben im Nachgrin-
dungsbericht des Aufsichtsrats richtig und vollsténdig sind. Wir stellen fest, dass die Nach-
grindungsvertrage

e im Interesse der strategischen und operativen Ziele geschlossen wurden,
e Marktkonditionen entsprechen und

e die Formerfordernisse gem. § 52 Abs. 2 AktG erfiillt sind.”

Nach der erforderlichen Prifung und der positiven Empfehlung des Aufsichtsrates hat die
Hauptversammlung der Gesellschaft am 21.2.2000 der Ubernahme des Geschiftsbetrie-
bes der CompareFair GmbH zugestimmt. Die Nachgrindung wurde am 3.3.2000 in das
Handelsregister der Gesellschaft beim Amtsgericht Miinchen eingetragen.

Ubernahme des Geschiaftsbetriebes der Cross Media Gesellschaft fiir
angewandte Medien mbH

Mit Unternehmenskaufvertrag vom 30.11.1999 hat DCI den Geschaftsbetrieb der Cross
Media Gesellschaft fiir angewandte Medien mbH (.Cross Media“), Langenhagen, mit allen
dazu gehdrenden Vermdgenswerten, dem Kundenstamm und den Mitarbeitern zum
1.12.1999 (Ubergangsstichtag) zu einem Kaufpreis von DM 1.200.000, zahlbar in zwei Raten
von DM 500.000, fallig zum 15.12.1999, und DM 700.000, fallig zum 1.3.2000, erworben. Alle
Forderungen und Verbindlichkeiten bis zum Ubergangsstichtag sowie die Bankguthaben
und eine Unternehmensbeteiligung verbleiben bei der Cross Media.

Die Cross Media war Uberwiegend im Bereich der Planung und Durchfihrung von Mar-
keting- und Kommunikationsmafinahmen sowie publizistisch im Bereich der elektro-
nischen Medien tatig.

Da die von der Gesellschaft als Kaufpreis zu zahlende Summe ebenfalls 10% ihres damali-
gen Grundkapitals Uberstieg, wurde das Nachgrindungsverfahren gemaf § 52 AktG durch-
geflihrt. Gemafll dem Bericht der als Nachgrindungspriferin bestellten Arthur Andersen
Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft mbH, Arnulfstrale 126,
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80686 Minchen, vom 17.1.2000 stellt der von der Gesellschaft zu zahlende Kaufpreis in
Hohe von DM 1.200.000 zuziglich Steuern eine angemessene Gegenleistung fur die erwor-
benen Vermogensgegenstande dar.

Der Prufungsbericht des Wirtschaftsprifers endete mit folgender Feststellung:

.Nach dem abschlielenden Ergebnis unserer pflichtgemafBen Prifung gemall §§ 34, 52
Abs. 4 AktG bestatigen wir auf Grund der uns vorgelegten Urkunden, Blicher und Schriften
sowie der uns erteilten Aufklarungen und Nachweise, dass die Angaben im Nachgrin-
dungsbericht des Aufsichtsrats richtig und vollstandig sind. Wir stellen fest, dass die Nach-
grindungsvertrage

e im Interesse der strategischen und operativen Ziele geschlossen wurden,
e Marktkonditionen entsprechen und

e die Formerfordernisse gem. § 52 Abs. 2 AktG erfiillt sind.”

Nach der erforderlichen Prifung und der positiven Empfehlung des Aufsichtsrates hat die
Hauptversammlung der Gesellschaft am 21.2.2000 der Ubernahme des Geschiftsbe-
triebes der Cross Media zugestimmt. Die Nachgrindung wurde am 3.3.2000 in das Han-
delsregister der Gesellschaft beim Amtsgericht Minchen eingetragen.

Weitere nachgriindungspflichtige Vorgange

Am 14.12.1999 hat DCI Hosting Lizenzen der Firma OpenShop zum Preis von DM 236.800
zuzlglich MwSt. erworben. Da die von der Gesellschaft als Kaufpreis zu zahlende Summe
10% ihres damaligen Grundkapitals Uberstieg, wurde das Nachgrindungsverfahren
gemal §52 AktG durchgeflihrt. Gemall dem Bericht der als Nachgrindungspriferin
bestellten Arthur Andersen Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft
mbH, Arnulfstrafle 126, 80686 Miinchen, vom 17.1.2000 stellt der von der Gesellschaft zu
zahlende Kaufpreis eine angemessene Gegenleistung fir die erworbenen Vermogens-
gegenstande dar.

Der Prifungsbericht des Wirtschaftsprifers endete mit folgender Feststellung:

.Nach dem abschliefenden Ergebnis unserer pflichtgemafBen Prifung gemall §§ 34, 52
Abs. 4 AktG bestatigen wir auf Grund der uns vorgelegten Urkunden, Blicher und Schriften
sowie der uns erteilten Aufklarungen und Nachweise, dass die Angaben im Nachgrin-
dungsbericht des Aufsichtsrats richtig und vollstandig sind. Wir stellen fest, dass die Nach-
gridndungsvertrage

e im Interesse der strategischen und operativen Ziele geschlossen wurden,

e Marktkonditionen entsprechen und

e die Formerfordernisse gem. § 52 Abs. 2 AktG erfillt sind.”

Nach der erforderlichen Prifung und der positiven Empfehlung des Aufsichtsrates hat die

Hauptversammlung der Gesellschaft am 21.2.2000 dem Erwerb der Hosting Lizenzen der
Firma OpenShop zugestimmt.
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Die Nachgrindung wurde am 3.3.2000 in das Handelsregister der Gesellschaft beim Amts-
gericht Minchen eingetragen.

Mit Auftrag vom 20.9.1999 erwarb DCI von der Firma Senetco Computer- und Netzwerk-
Vertriebs GmbH (.Senetco GmbH") einen Fileserver mit Zubehdr zum Preis von DM 100.049
zuzlglich Steuern. Da die von der Gesellschaft als Kaufpreis zu zahlende Summe 10%
ihres damaligen Grundkapitals Uberstieg, wurde das Nachgrindungsverfahren gemaf
§ 52 AktG durchgefihrt. Gemafl dem Bericht der als Nachgriindungspriferin bestellten
Arthur Andersen Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft mbH,
Arnulfstrafe 126, 80686 Minchen vom 17.1.2000 stellt der von der Gesellschaft zu zahlende
Kaufpreis eine angemessene Gegenleistung fur die erworbenen Vermdgensgegenstande
dar.

Der Prifungsbericht des Wirtschaftsprifers endete mit folgender Feststellung:

.Nach dem abschliefenden Ergebnis unserer pflichtgemafBen Prifung gemall §§ 34, 52
Abs. 4 AktG bestatigen wir auf Grund der uns vorgelegten Urkunden, Bicher und Schriften
sowie der uns erteilten Aufklarungen und Nachweise, dass die Angaben im Nachgriin-
dungsbericht des Aufsichtsrats richtig und vollstandig sind. Wir stellen fest, dass die Nach-
gridndungsvertrage

e im Interesse der strategischen und operativen Ziele geschlossen wurden,
e Marktkonditionen entsprechen und

e die Formerfordernisse gem. § 52 Abs. 2 AktG erfillt sind.”

Nach der erforderlichen Prifung und der positiven Empfehlung des Aufsichtsrates hat die
Hauptversammlung der Gesellschaft am 21.2.2000 dem Erwerb des Fileservers von der
Senetco GmbH zustimmen.

Die Nachgrindung wurde am 3.3.2000 in das Handelsregister der Gesellschaft beim
Amtsgericht Minchen eingetragen.

Mit Wirkung zum 3.1.2000 grindete DCI Uber einen Treuhander die DCI Database for Com-
merce and Industry (Malta) Limited, eine Gesellschaft mit beschrankter Haftung mit Sitz in
Malta und einem eingezahlten Stammkapital in Hohe von Euro 25.000. Samtliche Anteile
werden treuhanderisch fur DCI gehalten. Da die von der Gesellschaft als Kaufpreis zu zah-
lende Summe 10% ihres damaligen Grundkapitals Uberstieg, wurde das Nachgriindungs-
verfahren gemaf § 52 AktG durchgefihrt. GemafR dem Bericht der als Nachgrindungspri-
ferin bestellten Arthur Andersen Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesell-
schaft mbH, Arnulfstrafe 126, 80686 Miinchen, vom 17.1.2000 stellt die von der Gesell-
schaft aufgebrachte Einlage eine angemessene Gegenleistung fir die erworbenen
Kapitalanteile dar.

Der Prifungsbericht des Wirtschaftsprifers endete mit folgender Feststellung:
.Nach dem abschliefenden Ergebnis unserer pflichtgemafen Prifung gemaf §§ 34, 52

Abs. 4 AktG bestatigen wir auf Grund der uns vorgelegten Urkunden, Bicher und Schriften
sowie der uns erteilten Aufklérungen und Nachweise, dass die Angaben im Nachgrin-
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dungsbericht des Aufsichtsrats richtig und vollsténdig sind. Wir stellen fest, dass die Nach-
grindungsvertrage

e im Interesse der strategischen und operativen Ziele geschlossen wurden,
e Marktkonditionen entsprechen und
e die Formerfordernisse gem. § 52 Abs. 2 AktG erfillt sind.”

Nach der erforderlichen Prifung und der positiven Empfehlung des Aufsichtsrates hat die
Hauptversammlung der Gesellschaft am 21.2.2000 der Grindung der DCI Database for
Commerce and Industry (Malta) Limited zugestimmt.

Die Nachgrindung wurde am 3.3.2000 in das Handelsregister der Gesellschaft beim Amts-
gericht Minchen eingetragen.

Organe der Gesellschaft
Vorstand

Der Vorstand ist fur die Fihrung der taglichen Geschafte der Gesellschaft unter Berlck-
sichtigung der jeweiligen Gesetze und der Satzung der Gesellschaft zustandig.

Der Vorstand der Gesellschaft besteht aus einer oder mehreren Personen. Die Zahl der
Vorstandsmitglieder bestimmt der Aufsichtsrat. Auch wenn das Grundkapital mehr als
Euro 3.000.000 betragt, kann der Aufsichtsrat bestimmen, dass der Vorstand nur aus einer
Person besteht. Die Bestellung stellvertretender Vorstandsmitglieder ist zulassig.

Ist nur ein Vorstandsmitglied bestellt, vertritt dieses die Gesellschaft allein. Sind mehrere
Vorstandsmitglieder bestellt, so wird die Gesellschaft durch zwei Vorstandsmitglieder
gemeinsam oder durch ein Vorstandsmitglied in Gemeinschaft mit einem Prokuristen ver-
treten. Der Aufsichtsrat kann einem, mehreren oder allen Vorstandsmitgliedern Einzelver-
tretungsbefugnis erteilen. Zur Zeit ist kein Mitglied des Vorstandes zur Einzelvertretung
befugt. Der Aufsichtsrat kann Vorstandsmitglieder allgemein oder im Einzelfall ermachti-
gen, Rechtsgeschafte zugleich fur die Gesellschaft und als Vertreter eines mit der Gesell-
schaft verbundenen Unternehmens im Sinne des § 15 AktG abzuschlieflen.

Mitglieder des Vorstandes sind zur Zeit:

e Michael Mohr, Berg, Strategie, Akquisition, Kooperationen
(Vorstandsvorsitzender)

e Gerhard Trinkl, Olching, Vertrieb
e Alexander Rothinger, Minchen, Entwicklung und Technik
e Klaus Zuber, Miinchen, Finanzen, Controlling und Verwaltung

Michael Mohr (geboren 1969) war nach seinem Fachabitur seit 1984 bei der Forschungs-
gruppe Buchstaller & Mohr mit der Entwicklung von Industrieautomatisierungsanlagen
befasst. 1993 wirkte Herr Mohr bei der Grindung der DCI Database for Commerce and
Industry Datenbank fir Wirtschaftsinformationen GmbH mit. Seit dem 15.12.1999 ist Herr
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Mohr Vorstandsvorsitzender bei DCI und zustandig fur die Bereiche Strategie, Akquisition
und Kooperationen.

Gerhard Trinkl (geboren 1967) absolvierte eine Ausbildung zum Bankkaufmann. Wahrend
seiner Tatigkeit als Firmenkundenberater bei zwei Banken studierte er Betriebswirt-
schaftslehre an der Verwaltungs- und Wirtschaftsakademie in Minchen und erlangte 1993
das Wirtschaftsdiplom. Herr Trinkl ist seit Oktober 1996 Vertriebs- und Marketingleiter bei
DCI. Seit dem 15.12.1999 gehort er dem Vorstand an und ist zustandig fir das Ressort Ver-
trieb.

Alexander Rothinger (geboren 1967) begann seine berufliche Laufbahn 1989 wahrend
eines Studiums der Elektrotechnik als Programmierer und Systembetreuer bei der Firma
Software Service J. Schampel. 1993 wurde er Mitgesellschafter bei der HPA Computer Ser-
vice OHG. Seit 1998 ist Herr Rothinger als EDV-Berater und Softwareentwickler selbststan-
dig tatig. Seit dem 15.12.1999 gehort er dem Vorstand an und ist fir das Ressort Entwick-
lung und Technik zustandig.

Klaus Zuber (geboren 1955) absolvierte sein Studium zum Diplom-Kaufmann an der Uni-
versitat Minchen und erwarb den akademischen Grad eines Master of Science in Industrial
Administration [MSIA] am Union College in Schenectady, N.Y., USA. Er bringt mehrjahrige
Berufserfahrung aus verschiedenen international tatigen Unternehmen mit und war zuletzt
bei Virgin Records Germany tatig. Seit dem 15.12.1999 gehort er dem Vorstand von DCI an
und ist zustandig fur die Bereiche Finanzen, Controlling und Verwaltung.

Die Mitglieder des Vorstandes sind unter der Anschrift der Gesellschaft erreichbar.

Die Vergltung des Vorstands bzw. des Geschaftsfiihrers im Rumpfgeschaftsjahr vom
1.9.1999 bis zum 31.12.1999 betrug DM 202.400. Hierin enthalten sind auch die Bezlige von
Herrn Michael Mohr als Geschaftsfihrer der DCI GmbH vom 1.9.1999 bis zum 14.12.1999
bis zur Eintragung der Umwandlung in eine Aktiengesellschaft am 15.12.1999 in das Han-
delsregister beim Amtsgericht in Minchen.

Zwischen Herrn Michael Mohr und DCI besteht ein Mietverhaltnis im Hinblick auf ein Miet-
objekt in der Enzianstrafle 2, 82319 Starnberg, das von Herrn Mohr an die Gesellschaft ver-
mietet wird. Aufgrund dieses Mietverhaltnisses zahlt DCI einen derzeitigen monatlichen
Mietzins in Hohe von DM 58.114,23. Die Gesellschaft ist der Auffassung, dass das Miet-
objekt zu marktgerechten Preisen angemietet wurde.

Neben der Vorstandstatigkeit bei DCI betreibt Herr Mohr einzelkaufmannisch La Cravate,
einen Internet Mode Shop, fir den er ca. 50 Stunden jahrlich tatig ist. Eine Erhéhung des
Tatigkeitsrahmens ist nicht vorgesehen. Herr Mohr ist inzwischen alleiniger Gesellschafter
der CompareFair GmbH, die ihren Geschaftsbetrieb mit Vertrag vom 9.11.1999 auf DCI
Ubertragen hat. Die CompareFair GmbH hat sich in dem Vertrag einem zeitlich begrenzten
umfassenden Wettbewerbsverbot unterworfen.
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Aufsichtsrat

Der Aufsichtsrat Uberwacht die Geschaftsfiihrung des Vorstandes. Er ist jedoch nicht an
der Fihrung der taglichen Geschafte beteiligt.

Der Aufsichtsrat besteht aus drei Mitgliedern, die von der Hauptversammlung gewahlt
werden. Die Wahl erfolgt fur eine Amtszeit bis zur Beendigung derjenigen Hauptversamm-
lung, die Uber die Entlastung des Aufsichtsrates fur das vierte Geschaftsjahr nach Beginn
der Amtszeit beschlief3t; das Geschaftsjahr, in dem die Amtszeit beginnt, wird dabei nicht
mitgerechnet. Die Hauptversammlung kann eine abweichende Amtsdauer beschlief3en. Die
Wiederwahl ist statthaft. Die Hauptversammlung kann gleichzeitig mit der Wahl der Auf-
sichtsratsmitglieder fir jedes Aufsichtsratsmitglied ein Ersatzmitglied oder auch fir meh-
rere Aufsichtsratsmitglieder zusammen ein Ersatzmitglied wahlen. Der Beschluss muss
bestimmen, fir welche Aufsichtsratsmitglieder das oder die Ersatzmitglieder gewahlt wer-
den. Scheidet ein von der Hauptversammlung gewahltes Mitglied vor Ablauf seiner Amts-
dauer aus dem Aufsichtsrat aus, so ist fur dieses in der nachsten Hauptversammlung eine
Ersatzwahl vorzunehmen, es sei denn, fir das ausgeschiedene Mitglied ist ein gewahltes
Ersatzmitglied nachgerlickt. Fir das neu gewahlte Mitglied oder das nachgerickte Ersatz-
mitglied gilt die Amtsdauer des ausgeschiedenen Mitgliedes. Die Hauptversammlung kann
fur die von ihr zu wahlenden Aufsichtsratsmitglieder Ersatzmitglieder wahlen, die in der
bei der Wahl festzulegenden Weise Mitglieder des Aufsichtsrats werden, wenn Aufsichts-
ratsmitglieder vor Ablauf ihrer Amtszeit ausscheiden.

Die Mitglieder des Aufsichtsrats erhalten eine Festvergiitung pro Geschaftsjahr von Euro
60.000, von denen Euro 30.000 auf den Vorsitzenden und auf die anderen Mitglieder des
Aufsichtsrats jeweils Euro 15.000 entfallen. Zusatzlich erhalt jedes Mitglied des Aufsichts-
rats ab der 7. Sitzung pro Geschaftsjahr eine zusatzliche Vergitung von Euro 1.500. Den
Aufsichtsratsmitgliedern werden auflerdem die im Interesse der Gesellschaft getatigten
Auslagen erstattet.

In der Hauptversammlung der Gesellschaft vom 20.1.2000 wurden als Mitglieder des Auf-
sichtsrates bestellt:

e Michael Béllner, Minchen, Steuerberater und Wirtschaftsprifer (Vorsitzender des Auf-
sichtsrats)

e Dr Jack Schiffer, Miinchen, Rechtsanwalt und Steuerberater (Stellvertretender Vorsit-
zender des Aufsichtsrats)

e John Thorpe, Richmond (GroBbritannien), Kaufmann
Die Mitglieder des Aufsichtsrates sind unter der Adresse der Gesellschaft erreichbar.

Die Mitglieder des Aufsichtsrats sind bis zum Ablauf der Hauptversammlung bestellt, die
Uber die Entlastung fiir das am 31.12.2005 endende Geschaftsjahr beschlief3t.

Zwischen den Mitgliedern des Aufsichtsrats Michael Bollner bzw. Dr. Jack Schiffer einer-

seits und DCI andererseits bestehen Beratungsvertrage. Diese Vertrdge wurden vom Auf-
sichtsrat gemaf § 114 Abs. 1 AktG genehmigt.
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Hauptversammlung

Die Hauptversammlung wird durch den Vorstand einberufen. Die Hauptversammlung fin-
det am Sitz der Gesellschaft oder an einem deutschen Borsenplatz statt.

Jede Stlickaktie mit einem anteiligen Betrag am Grundkapital von je Euro 1 gewahrt in der
Hauptversammlung eine Stimme. Zur Teilnahme an der Hauptversammlung ist jeder
Aktionar berechtigt. Die Beschlisse der Hauptversammlung werden, soweit das Gesetz
oder die Satzung keine gréflere Mehrheit zwingend vorschreiben, mit einfacher Mehrheit
der abgegebenen Stimmen gefasst. Soweit das Aktiengesetz auflerdem zur Beschlussfas-
sung eine Mehrheit des bei der Beschlussfassung vertretenen Grundkapitals vorschreibt,
genigt, soweit das Gesetz keine groflere Kapitalmehrheit zwingend vorschreibt, die ein-
fache Mehrheit des vertretenen Kapitals.

Beteiligung von Vorstands- und Aufsichtsratsmitgliedern an der Gesell-
schaft

Die Vorstandsmitglieder halten nach Durchfiihrung der KapitalmafBnahmen, die Gegen-
stand dieses Prospektes sind, wie auf der Seite 8 unter dem Kapitel .Altaktionare” aufge-
fuhrt, insgesamt 3.643.000 Aktien an der Gesellschaft. Herr Mohr halt zudem als Gesell-
schafter der Michael Mohr Beteiligungen GmbH treuhanderisch weitere 956.250 Aktien an
der Gesellschaft.

Aufsichtsratsmitglieder halten nach Durchfiihrung der KapitalmafBnahmen, die Gegen-
stand dieses Prospektes sind, wie auf der Seite 8 unter dem Kapitel .Altaktionare” aufge-
fihrt, insgesamt 4.781 Aktien an der Gesellschaft.

Im Rahmen der bevorzugten Zuteilung an Mitarbeiter und Geschaftsfreunde war eine Be-
ricksichtigung des Vorstands mit Ausnahme von Herrn Mohr und der Aufsichtsratsmit-
glieder im Umfang von bis zu Euro 300.000 vorgesehen.

Bekanntmachung, Zahl- und Hinterlegungsstellen

Die Bekanntmachungen der Gesellschaft erscheinen satzungsgemafl ausschlief3lich im
Bundesanzeiger. Die Aktien betreffenden Mitteilungen werden dariber hinaus von der
Gesellschaft in einem Uberregionalen Pflichtblatt der Frankfurter Wertpapierbérse verof-
fentlicht.

Zahl- und Hinterlegungsstellen sind die am Ende des Prospektes genannten Konsortial-
banken mit Ausnahme der net.IPO AG.

Gewinnverwendung, Dividende und Dividendenpolitik

Die angebotenen Aktien sind mit voller Gewinnberechtigung fiir das Geschaftsjahr 2000,
beginnend am 1.1.2000, ausgestattet. An die Aktionare zahlbare Dividenden unterliegen
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grundsétzlich der Besteuerung nach deutschem Recht (vgl. .Besteuerung in Deutsch-
land”). Uber die Verwendung des Jahresiberschusses der Gesellschaft beschlieft die
Hauptversammlung.

Fur die Geschéftsjahre 1997, 1998, das Rumpfgeschaftsjahr zum 31.8.1999 und das Rumpf-
geschaftsjahr zum 31.12.1999 wurden keine Dividenden ausgeschiittet.

Kinftige Dividendenzahlungen erfolgen in Abhangigkeit von der Finanz- und Ertragslage
der Gesellschaft, dem Barmittelbedarf, der allgemeinen Geschaftslage der Markte, in
denen DCI aktiv ist, und vom rechtlichen, steuerlichen und regulativem Umfeld sowie von
weiteren Faktoren. Gegenwartig beabsichtigt die Gesellschaft, kiinftige Ertrage zu thesau-
rieren und nur im Einzelfall Dividendenausschuttungen vorzunehmen.

Ergebnis pro Aktie

Die nachfolgende Tabelle enthalt das Ergebnis pro Aktie fiir die DCI AG nach US-GAAP:

1997 1998 1999
Jahreslberschuss bzw. -fehlbetrag
in Euro 1.452 166.376 - 1.733.034
Anzahl Aktien (anteiliger Betrag am Grund-
kapital je Euro 1)) 8.000.000 8.000.000 8.000.000
Ergebnis pro Aktie in Euro 0 0,02 -0,22

'] Die Anzahl der Aktien ist pro-forma im Hinblick auf die Aktienzahl zum Bérsengang

Rechtsstreitigkeiten

Bei DCI sind keine Gerichts- oder Schiedsverfahren anhangig, die einen erheblichen Ein-
fluss auf die wirtschaftliche Lage der Gesellschaft haben kdnnten oder in den letzten zwei
Geschaftsjahren gehabt haben, noch sind nach Kenntnis der Gesellschaft solche Verfahren
angedroht oder zu erwarten.

Abschlusspriifer

Abschlusspriifer der Gesellschaft ist Arthur Andersen Wirtschaftsprifungsgesellschaft
Steuerberatungsgesellschaft mbH, Arnulfstraf3e 126, 80686 Miinchen.

Der Jahresabschluss nach Handelsgesetzbuch der DCI Database for Commerce and In-
dustry Datenbank fiir Wirtschaftsinformationen GmbH zum 31.12.1997 wurde von Herrn
Dipl.-Kfm. Michael Bollner erstellt, aber auf Grund der nicht gegebenen Prifungspflicht
nicht testiert.

Der Jahresabschluss nach Handelsgesetzbuch der DCI Database for Commerce and In-
dustry Datenbank fir Wirtschaftsinformationen GmbH zum 31.12.1998 wurde von der
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Treuhand Union GmbH, Minchen, geprift und mit einem uneingeschrénkten Bestati-
gungsvermerk versehen.

Die Jahresabschlisse nach Handelsgesetzbuch der DCI Database for Commerce and In-
dustry Datenbank fur Wirtschaftsinformationen GmbH fir das Rumpfgeschaftsjahr vom
1.1.1999 bis zum 31.8.1999 und fir das Rumpfgeschaftsjahr vom 1.9.1999 bis zum
31.12.1999 wurden von Arthur Andersen Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerbera-
tungsgesellschaft mbH, Minchen, geprift und jeweils mit einem uneingeschrankten
Bestatigungsvermerk versehen.

Die Jahresabschlisse nach US-GAAP zum 31.12.1997, zum 31.12.1998, zum 31.8.1999 und
zum 31.12.1999 wurden von Arthur Andersen Wirtschaftsprifungsgesellschaft, Steuerbe-
ratungsgesellschaft mbH, Minchen, geprift und jeweils mit einem uneingeschrankten
Bestatigungsbericht versehen.
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Wesentliche Unterschiede zwischen den Bilanzierungsgrund-
satzen nach HGB und US-GAAP

Anlagevermadgen

In Deutschland konnen die Ausgaben fir geringwertige Vermogensgegenstande bis zu
DM 800 netto im Jahr der Anschaffung voll als Aufwand bericksichtigt werden. Es handelt
sich hierbei um eine steuerliche Sonderregelung, die auch handelsrechtlich zulassig ist.

Fur abnutzbare Vermdgensgegenstande kann in USA nach SEC 179 b IRC eine Sofortab-
schreibung bis zu einem Gesamtbetrag von US$ 17.500 jahrlich erfolgen. Dieser Betrag
mindert sich um den Teil der Investitionen, der US$ 200.000 tbersteigt. Die DCI AG hat von
dieser Moglichkeit der Sofortabschreibung nicht Gebrauch gemacht.

Sonderposten mit Riicklageanteil

GemaR §§ 247 Abs. 3, 273 HGB darf fir Zwecke der Steuern vom Einkommen und Ertrag
ein Passivposten gebildet werden, soweit es fir die steuerrechtliche Gewinnermittlung
darauf ankommt, dass der Sonderposten auch in der Handelsbilanz gebildet wird. Die
Gesellschaft hat Sonderposten gemaf3 § 7 g Abs. 3 EStG und gemaf § 7 g Abs. 1 EStG gebil-
det.

Nach US-GAAP ist ein Sonderposten mit Riicklageanteil nicht vorgesehen. Dies resultiert
aus der strikten Trennung zwischen handelsrechtlicher und steuerrechtlicher Rechnungs-
legung. Ein entsprechender Posten darf daher nicht gebildet werden.

Latente Steuern

Latente Steuern im Einzelabschluss sind auf Periodisierungsabweichungen (timing diffe-
rences) von Aufwendungen und Ertrégen zu bilden. Im Einzelabschluss besteht fiir aktive
latente Steuern ein Ansatzwahlrecht mit korrespondierender Ausschittungssperre gemafl
§ 274 Abs. 2 HGB. Fur passive latente Steuern besteht eine Ansatzpflicht nach § 274 Abs. 1
HGB. Die Abgrenzungsmethode ist nicht gesetzlich normiert. Die DCI AG wendet die Liabil-
ity-Methode an. Aktivische latente Steuern sind als Bilanzierungshilfe, passivische latente
Steuern sind als Ruckstellungen auszuweisen.

Nach US-GAAP erfolgt die Abgrenzung latenter Steuern fir Periodisierungsabweichungen,
die aus Ansatz- und/oder Bewertungsunterschieden beztglich der Buchwerte und deren
korrespondierenden Steuerwerten resultieren, die sich im Zeitablauf auflésen und dieses
Auswirkungen auf die ertragsteuerliche Bemessungsgrundlage hat. Dies gilt fir alle Peri-
odisierungsabweichungen, einschlief3lich eines steuerlichen Verlustvortrages nach SFAS
109. Die Abgrenzung erfolgt nach der Liability-Methode. Die latenten Steuern nach
US-GAAP erfiillen die Ansatzvoraussetzungen eines Vermaogenswertes bzw. einer Schuld.
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Kapitalbeschaffungskosten

Gemall § 248 Abs. 1 HGB dirfen Aufwendungen fur die Beschaffung des Eigenkapitals in
die Bilanz nicht als Aktivposten aufgenommen werden. Dies wurde von der Gesellschaft
beachtet.

Gemal SFAS 109 Para. 36 c werden nach US-GAAP Kosten, die im Zusammenhang mit der

durchgefihrten Kapitalerhohung anfallen auf einer nach-Steuerbasis von der auszuwei-
senden Kapitalricklage in Abzug gebracht.
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Darstellung und Analyse der wirtschaftlichen Entwicklung und
der Finanzlage der DCI AG

Erlauterungen zur Veranderung der Posten der Gewinn und
Verlustrechnung

Die Gesellschaft hat die Rumpfgeschaftsjahre vom 1. Januar bis zum 31. August 1999 und
1. September bis 31. Dezember 1999 zusammengefasst. Erldutert werden im Folgenden die
sich nach US-amerikanischen Rechnungslegungsgrundsatzen ergebenden Zahlen:

1999 1998 1997
DM % DM % DM %
Umsatzerlose 8.262.760,91 100 6.575.348,71 100 5.957.402,23 100
Herstellungskosten -6.067.353,98 -73 -3.892.871,88 -59 -4.151.038,01 -70
Bruttoergebnis 2.195.406,93 27 2.682.476,83 41 1.806.364,22 30
Vertriebskosten -5.511.640,33 - 67 - 845.645,93 -13 - 764.369,86 -13
Verwaltungskosten -3.630.322,21 - 44 - 1.122.554,65 -17 - 987.530,34 -17
Operativer Verlust - 6.946.555,61 -84 714.276,26 1N 54.464,02 1
Zinsaufwendungen - 451,66 0 0,00 0 0,00 0
Zinsertrage 58.969,50 1 0,00 0 0,00 0
Sonstige Ertrage 57.773,97 1 9.110,80 0 0,00 0
Ergebnis vor Ertrag-
steuern - 6.830.263,80 -83 723.387,06 1 54.464,02 1
Ertragsteuern 3.440.743,23 42 - 397.984,69 -6 -51.623,32 -1
Jahresfehlbetrag
(-Uberschuss) -3.389.520,57  -41 325.402,37 5 2.840,70 0
Umsatzerlose

Die Umsatzerldse der Gesellschaft sind im Geschéaftsjahr 1999 um TDM 1.688 (+26 %)
gegeniber dem Vorjahr 1998 angestiegen. Im Vergleich hierzu konnten die Umsatzerlose
in 1998 gegentiber dem Vorjahr 1997 um TDM 618 (+10 %) gesteigert werden.

Die Umsatzerlose setzen sich wie folgt zusammen:

1999 1998 1997

DM DM DM

Werbeeinnahmen 5.935.698,51 5.320.303,43 5.047.347,74
Mitgliedschaften 1.034.129,00 0,00 0,00
Lizenzverkauf 260.000,00 0,00 0,00
Internet-Service 258.348,04 284.481,28 38.701,56
Fax-Abonnements 0,00 915.393,07 876.104,01
Sonstige 787.087,21 60.976,60 1.475,00
Erlésschmalerungen -12.501,85 -5.805,67 -6.226,08

8.262.760,91 6.575.348,71 5.957.402,23

Die Umsatzerlose aus Werbeeinnahmen resultieren aus Anzeigenschaltungen von EDV-
Handlern im ,Highlight-Fax” und dem Printmedium . Highlight-Industry”, das kostenlos an
Industrieunternehmen versandt wird.
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In der Position Umsatzerldse aus Mitgliedschaften sind Umsatzerldose von vier verschiede-
nen Typen von Mitgliedschaften mit unterschiedlichen Leistungspaketen enthalten. Dabei
handelt es sich um .Member Economy”, .Member Business”, .Member Profi” und .Mem-
ber VIP".

Erstmals wurden in 1999 Erlose aus Lizenzverkaufen des DCI Trade Managers erzielt.

In den zurlckliegenden Geschaftsjahren hat sich die Gesellschaft als Internet-Provider
betatigt. Die hierbei erzielten Umsatzerlose sind in der Position Internet-Services enthal-
ten.

In den Geschaftsjahren 1998 und 1997 konnten die Kunden das .Highlight-Fax" sowie
.Highlight-Industry” nur durch Abonnements erhalten. Die diesbeziiglichen Umsatzerlose
sind in der Position . Fax-Abonnements” enthalten. In 1999 wurden die Abonnements mit
erweitertem Leistungsspektrum auf entsprechende, oben beschriebene Mitgliedschaften
umgewandelt.

Bei den sonstigen Umsatzen des Geschaftsjahres 1999 handelt es sich im Wesentlichen um
den Verkauf eines Client-Server-Systems inklusive damit verbundener Datenbankpro-
grammierleistungen. Die sonstigen Umsatze der Jahre 1997 und 1998 betreffen Hardware-
Lieferungen.

Herstellungskosten

Die Herstellungskosten der Gesellschaft erhohten sich im Geschéaftsjahr 1999 im Vergleich
zu 1998 um TDM 2.174 [+ 56 %). Im Verhaltnis zu den Umsatzerldsen sind die Herstellungs-
kosten auf 73% (Vorjahr: + 59 %) gestiegen.

Der Anstieg beruht im Wesentlichen auf deutlich gestiegenen Entwicklungskosten der
Datenbanken sowie Personalkosten und sonstige Herstellungskosten, die Wareneinkauf,
Abschreibungen und anteilige allgemeine Kosten (Miete, Wartung, Telefon, Versand, etc.)
enthalten.

Im Geschaftsjahr 1998 sind die Herstellungskosten um TDM 258 (- 6 %) gegeniber 1997
gesunken. Dies ist vor allem auf die Fax-Ubertragungs- und Versandkosten zuriickzufiih-
ren, die um TDM 441 gesunken sind. Demgegeniiber sind die Kosten fir den Internet-Ser-
vice entsprechend der Umsatzentwicklung um TDM 201 angestiegen.
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Die Herstellungskosten setzen sich wie folgt zusammen:

1999 1998 1997

DM DM DM

Fax-Ubertragungs- und Versandkosten 2.215.808,88  2.171.681,66  2.613.284,72
Entwicklung Datenbanken 1.715.898,48 1.025.171,48 1.261.182,18
Personalkosten 967.797,03 368.504,03 187.674,06
Internet-Service 169.654,29 204.281,54 3.138,00
Sonstige 998.195,30 123.233,17 85.759,05
6.067.353,98 3.892.871,88  4.151.038,01

Vertriebskosten

Die Vertriebskosten der Gesellschaft erhohten sich im Geschaftsjahr 1999 im Vergleich
zum Vorjahr um TDM 4.666 (+ 552 %). Die deutliche Zunahme der Vertriebskosten resultiert
aus der gesamten Ausweitung der Vertriebsaktivitaten, der Aufstockung des Personalbe-
standes sowie der Werbe- und Marketingmafinahmen. Insbesondere sind die Aufwendun-
gen fur Léhne und Gehélter (+ TDM 1.418) auf Grund der Neueinstellung von Vertriebsmit-
arbeitern sowie Werbekosten zur Generierung zukinftiger Umsatzsteigerungen (+TDM 930)
und die sonstigen auf den Vertrieb entfallenden Geschaftskosten, wie Miete, Reparatur
bzw. Wartung, Reisekosten, Porto und Telefonkosten (+TDM 1.459) angestiegen.

Im Geschaftsjahr 1998 erhdhten sich die Vertriebskosten um TDM 81 [+ 11 %) gegeniber
1997. Ursachlich hierfir waren die Steigerungen der Marketing- und Personalkosten.

Die Vertriebskosten setzen sich wie folgt zusammen:

1999 1998 1997

DM DM DM

Personalkosten 1.746.245,11 327.383,64 173.155,24
Sonstige auf den Vertrieb entfallende

Geschaftskosten 1.603.086,20 143.637,75 246.031,40

Werbekosten 1.027.489,72 96.718,69 114.479,19

Fremdkosten flr den Vertrieb 684.018,70 114.479,19 176.963,14

Marketingkosten, Public Relations 251.530,84 80.244,45 0,00

Abschreibungen auf das Anlagevermadgen 199.269,76 83.182,21 53.740,89

5.511.640,33 845.645,93 764.369,86

Verwaltungskosten

Die Verwaltungskosten der Gesellschaft waren im Geschaftsjahr 1999 um TDM 2.507
(+ 223%) hoher als im Vorjahr. Die Uberproportionale Steigerung der allgemeinen Verwal-
tungskosten auf 44 % der Umsatzerlose (Vorjahr: + 17%) resultiert neben den Rechts- und
Beratungskosten, die in Zusammenhang mit weiteren Kapitalbeschaffungsmafnahmen
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und den gesellschaftsrechtlichen Veranderungen angefallen sind, auch aus der Auswei-
tung des Personals. Im Geschaftsjahr 1998 sind die Verwaltungskosten um TDM 135

(+ 14%) gegentber 1997 gestiegen.

Die Verwaltungskosten setzen sich wie folgt zusammen:

1999 1998 1997
DM DM DM
Personalkosten 1.184.141,53 541.831,34 308.307,33
Rechts- und Beratungskosten 1.419.082,99 121.060,22 121.301,19
Abschreibungen auf das Anlagevermdgen 150.590,46 132.545,59 79.603,72
Ubrige 876.507,23 327.117,50 478.318,10
3.630.322,21 1.122.554,65 987.530,34

Ertragssteuern
1999 1998 1997
DM DM DM
Steueraufwand 0,00 0,00 - 20.165,00
Veranderung auf Grund latenter Steuern 3.440.743,23 - 397.984,69 - 31.458,32
3.440.743,23 - 397.984,69 -51.623,32

Der bei der Ermittlung der latenten Steuern zur Anwendung gekommene Steuersatz
betragt fir die Geschaftsjahre 1997 und 1998 54,90% und fir das Geschaftsjahr 1999

50,39 %.

Aufgrund der Unwesentlichkeit des Zinsergebnisses und der sonstigen Ertrage wird hierzu

auf weitergehende Erlduterungen verzichtet.
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Erlauterungen zur Veranderung der Posten der Aktiva der DCI AG

31.12.1999 31.12.1998 31.12.1997
DM DM DM
Aktiva
Umlaufvermagen:
Liquide Mittel 12.903.102,28 944.779,61 1.046.505,49
Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen 1.131.830,16 262.405,34 224.431,48
Forderungen gegeniber Gesellschaftern 0,00 607.121,28 386.008,00
Wertpapiere des Umlaufvermdogens 107.032,48 69.693,90 27.203,30
Aktive Rechnungsabgrenzung und
sonstiges Umlaufvermaogen 493.347,99 74.876,57 70.208,04
Summe Umlaufvermdgen 14.635.312,91  1.958.876,70  1.754.356,31
Anlagevermaogen:
Immaterielle Vermdgensgegenstande 2.393.949,45 69.536,86 104.226,61
Sachanlagen 1.848.775,33 783.400,29 704.985,11
abzlglich: kumulierte Abschreibungen -750.080,76 - 424.490,28 - 393.665,00
Summe Anlagevermaogen 3.492.644,02 428.446,87 415.546,72
Aktive latente Steuern 3.304.657,65 0,00 127.299,13
Summe Aktiva 21.432.614,58  2.387.323,57 2.297.202,16

Liquide Mittel

Die liquiden Mittel umfassen Bargeldbestande und Bankeinlagen mit einer Falligkeit von
weniger als einem Monat zum Zeitpunkt des Erwerbs. Der Anstieg der liquiden Mittel zum
31. Dezember 1999 resultiert im Wesentlichen aus der zum 20. Dezember 1999 beschlos-
senen Kapitalerhohung, in deren Rahmen der Gesellschaft TDM 12.713 zugeflossen sind.

Des Weiteren ist hier konsolidiert das Bargeldguthaben in Hohe von TDM 49 der sich in
Grindung befindenden Tochtergesellschaft DCI Database for Commerce and Industry
(Malta) Ltd., Malta, ausgewiesen.

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

Der Anstieg der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen um TDM 869 [+ 331 %) zum
31. Dezember 1999 im Vergleich zum 31. Dezember 1998 resultiert unter anderem aus drei
Forderungen in Héhe von insgesamt TDM 899, die aus dem Verkauf von Lizenzen und Hard-
warelosungen stammen. Die Ubrige Erhdhung ist auch in 1998 mit dem Anstieg der Mit-
gliedschaften zum Geschaftsjahresende zu begriinden.
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Forderungen gegeniiber Gesellschaftern

Die Forderungen gegenuber Gesellschaftern wurden zum 31. Dezember 1999 durch die
Gesellschafter ausgeglichen. Hierbei handelte es sich um kurzfristige Verrechnungen und
mittelfristige Darlehensauszahlungen an Herrn Michael Mohr und Herrn Thorsten Krem-
zow. Der Forderungssaldo wurde in der Vergangenheit mit sechs Prozent verzinst.

Wertpapiere des Umlaufvermogens

Die Wertpapiere des Umlaufvermdgens enthalten handelbare Aktien und kurzfristig verau-
Rerbare Fondsanteile, die im Rahmen des Erwerbs der Nutzungsrechte und anderen Ver-
mogensgegenstande der Cross Media Gesellschaft fur angewandte Medien mbH, Langen-
hagen, auf die Gesellschaft Ubergegangen sind.

Immaterielle Vermogensgegenstande

Die Anschaffungskosten der immateriellen Vermdgensgegenstande haben sich zum
31. Dezember 1999 um TDM 2.324 gegentber dem 31. Dezember 1998 erhoht. Dieser
Anstieg ist neben den geleisteten Anzahlungen zum Erwerb von Softwarelizenzen zur Aus-
weitung des Produkt- und Leistungsangebots fiir die Kunden, auf den Kauf des Geschafts-
betriebs der Cross Media Gesellschaft fir angewandte Medien mbH, Langenhagen, sowie
die Ubernahme verschiedener Datenbanksysteme von der PC Personalcomputer Benutzer
Service GmbH, Bottrop, und auf den Erwerb der Nutzungsrechte und anderen Vermadgens-
gegenstande der CompareFair GmbH, Miinchen, zuriickzuflhren.

Die Nutzungsdauer der erworbenen Nutzungsrechte und Datenbanksysteme wurde mit
funf Jahren bemessen. Die Abschreibung von zugekauften Softwarelizenzen erfolgt auf
drei Jahre.

Die Verminderung der immateriellen Vermdgensgegenstande in 1998 gegeniiber 1997 von
TDM 35 resultiert aus der Abschreibung der aktivierten Software.

Sachanlagen

Das Sachanlagevermdgen setzt sich aus Betriebs- und Geschéftsausstattung, wie Compu-
ter und Zubehor, Biroausstattung und Personenkraftwagen als auch aus geleisteten
Anzahlungen fir Biroeinrichtung zusammen. Der kontinuierliche Anstieg der Sachanlagen
ergibt sich insbesondere aus dem gestiegenen Bedarf auf Grund der gestiegenen Mitarbei-
terzahl der Gesellschaft sowie aus den zusatzlichen Vermdgensgegenstanden aus dem
Erwerb der Nutzungsrechte und anderen Vermdgensgegenstanden von CompareFair
GmbH, Minchen, und Cross Media Gesellschaft fiir angewandte Medien mbH, Langenha-
gen, in 1999.
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Latente Steuern

Die Gesellschaft berechnet die Ertragsteuerbelastung nach der sog. Liability-Methode, in
Anlehnung an SFAS Nr. 109, .Rechnungslegung flr Ertragsteuern™. Die Liability-Methode
sieht die Bilanzierung von latenten Steuern vor, um den saldierten steuerlichen Effekten
von zeitlich begrenzten Abweichungen zwischen Buchwerten in der Handels- und Steuer-
bilanz Rechnung zu tragen.

Weiterhin werden latente Steuern auf die steuerlichen Verlustvortrage errechnet. Die akti-
vischen und passivischen latenten Steuern werden unter Anwendung der zum Zeitpunkt
der Berechnung gultigen Steuersatze und -gesetze ermittelt. Die angesetzten aktivischen
latenten Steuern werden bis zu dem Wert abgewertet, bei dem die zukiinftige Realisierung
des steuerlichen Vorteils wahrscheinlicher ist als der wertlose Verfall des Verlustvortrags.

Auf bisher steuerlich nicht belastetes Eigenkapital (EK02) werden in Hohe der bei einer
spateren Ausschittung zu erwartenden Steuerbelastung latente Steuerriickstellungen

gebildet.

Die latenten Steuern setzen sich wie folgt zusammen:

31.12.1999 31.12.1998 31.12.1997
TDM DM DM

Aktive latente

Steuern aus Verlustvortrag 3.575 74 533
Passive latente Steuern

aus Bewertungsunterschieden

geringwertige Wirtschaftsprifer

und steuerliche Sonderposten -25 -100 - 161
aus Ausschittungsbelastung EK 02 - 245 - 245 - 245
Netto latente Steuern 3.305 - 271 127

Abhangig von der Ergebnissituation kann sich die Einschatzung in Bezug auf die Realisier-
barkeit des steuerlichen Vorteils aus dem Verlustvortrag zukinftig andern.
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Erlauterungen zur Veranderung der Posten der Passiva der DCI AG

31.12.1999 31.12.1998 31.12.1997
DM DM DM
Passiva
Kurzfristige Verbindlichkeiten:
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen 1.836.261,10 630.891,16 858.029,64
Sonstige Rickstellungen 2.457.314,02 274.300,00 443.500,00
Steuerrickstellungen 0,00 270.685,56 20.165,00
Sonstige Verbindlichkeiten 341.652,40 39.127,48 82.793,52
Passive Rechnungsabgrenzung 837.675,24 404.982,00 450.779,00
Summe kurzfristiger Verbindlichkeiten 5.472.902,76 1.619.986,20 1.855.267,16
Eigenkapital
Gezeichnetes Kapital 1.097.865,49 300.000,00 300.000,00
Kapitalricklage 17.784.029,53 0,00 0,00
Gewinnvortrag 467.337,37 141.935,00 139.094,30
Jahrestberschuss (-fehlbetrag]) -3.389.520,57 325.402,37 2.840,70
Summe Eigenkapital 15.959.711,82 767.337,37 441.935,00
Summe Passiva 21.432.614,58  2.387.323,57  2.297.202,16

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

Der Anstieg der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen zum 31. Dezember 1999
im Vergleich zum 31. Dezember 1998 resultiert aus Restverbindlichkeiten im Zusammen-
hang mit dem Kauf des Geschaftsbereichs der Cross Media Gesellschaft flir angewandte
Medien mbH, Langenhagen, (TDM 700) sowie von Datenbanksystemen inklusive der darin
enthaltenen Datensatze von der PC-Personalcomputer Benutzer Service GmbH, Bottrop, in
Hohe von TDM 300 sowie offene Rechnungen fiir den Lizenzerwerb und Marketingaktionen
von TDM 775 enthalten.

Besonderheiten betreffend 1998 und 1997 sind nicht zu vermerken.

Sonstige Riickstellungen

Die Ruckstellungen erfassen alle erkennbaren ungewissen Verpflichtungen. Enthalten sind
insbesondere ausstehende Rechnungen (1999: TDM 1.330, 1998: TDM 168, 1997: TDM 365),
Rechts- und Beratungskosten (1999: TDM 702, 1998: TDM 55, 1997: TDM 43) und personal-
bezogene Rickstellungen (1999: TDM 178, 1998: TDM 45, 1997: TDM 32).
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Sonstige Verbindlichkeiten

Die Steigerung der sonstigen Verbindlichkeiten ergibt sich insbesondere aus hoherer noch
abzufihrender Lohnsteuer sowie Beitragen zur gesetzlichen Sozialversicherung in 1999
gegeniber 1998. Die Minderung der sonstigen Verbindlichkeiten in 1998 gegeniber 1997
resultiert aus einer niedrigeren Umsatzsteuerverbindlichkeit.

Passive Rechnungsabgrenzung

Die Gesellschaft erhebt von Kunden, mit denen ein Nutzungsvertrag fur die Datenbank
besteht, flr ein Jahr im voraus das Entgelt fir die Nutzung. Die passiven Rechnungsab-
grenzungen entsprechen der Verpflichtung der Gesellschaft fur die Zeit nach dem Bilanz-
stichtag. Die Entwicklung des abgegrenzten Betrages spiegelt die Veranderung des Umsat-
zes Im Zusammenhang mit Mitgliedschaften bzw. Nutzungsrechte zum Ende des
Geschaftsjahres wieder.

Gezeichnetes Kapital

Die am 26. August 1999 beschlossene Erhchung des Stammkapitals um DM 30.300,00
wurde am 20. September 1999, die ebenfalls am 26. August 1999 beschlossene Umwand-
lung in eine Aktiengesellschaft wurde am 15. Dezember 1999 in das Handelsregister einge-
tragen. In der Hauptversammlung vom 20. Dezember 1999 wurde eine Kapitalerhchung
aus Gesellschaftsmittel in Hohe von DM 5.160.790,51 (€ 2.638.670,29) sowie eine zweite
Kapitalerhchung durch Ausgabe von Vorzugsaktien zum Nennwert von DM 767.565,48
(€ 392.450,00) beschlossen. Die Einlage des Nominalbetrags sowie des Agios in Héhe von
DM 11.945.329,52 aus der zweiten Kapitalerhdhung wurde vor dem Bilanzstichtag von den
Aktionaren geleistet. Am 11. Januar 2000 wurden alle am 20. Dezember 1999 beschlosse-
nen Kapitalerhohungen in das Handelsregister eingetragen.

Kapitalriicklage

In 1999 wurde im Rahmen der Kapitalerhéhungen Zahlungen in Hohe von TDM 17.784 in
die Kapitalriicklage geleistet. Kosten in Hohe von TDM 265, die im Zusammenhang mit der
durchgefuhrten Kapitalerhohung angefallen sind, werden direkt von der ausgewiesenen
Kapitalricklage in Abzug gebracht. Gegenlaufig ist der sich aus der nach deutschem
Steuerrecht ermittelten Abzugsfahigkeit dieser Ausgaben ergebende Steuereffekt in Hohe
von TDM 134 der Kapitalricklage zuzuschlagen.
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Geschaftstatigkeit

Unternehmensprofil

DCI bietet innovative E-Commerce-Ldsungen und Dienstleistungen im Handel fir den
Business-to-Business Bereich. Das Kernprodukt von DCl ist das DCl WebTradeCenter, wel-
ches eine Handelsdatenbank fur IT- und TK-Produkte und -Komponenten sowie ein Aus-
chreibungstool beinhaltet. Die Handelsdatenbank hat sich seit ihrer Einfihrung im Jahre
1994 nach Ansicht der Gesellschaft zu einer zentralen IT- und TK-Produkt- und -Preis-
datenbank entwickelt. Dieser virtuelle Markt halt derzeit schatzungsweise 287.000 EDV-
Produkte und rund 315.000 aktuelle Preis- und Produktinformationen zum Abruf bereit.
Mehr als 25.000 Handler, 2.500 Hersteller und 2.000 Gro3handler greifen bei taglich durch-
schnittlich 30.000 Seitenaufrufen auf diese Daten zurtick.

DCI vermittelt hierbei neutral und unabhangig zwischen Angebot und Nachfrage auf allen
bestehenden Handelsstufen. Uber die von DCI angebotene Mitgliedschaft im DCI WebTra-
deCenter und die damit verbundene jederzeitige Verfligbarkeit aller handelsrelevanten
Informationen, insbesondere Produkte, Preise, Verfligbarkeit, Sonderkonditionen und Lie-
ferbedingungen, kénnen sich die Einkaufer von IT- und TK-Produkten einen Uberblick iiber
die zur Zeit glnstigsten Angebote im DCIl WebTradeCenter verschaffen. Die Handler bzw.
Hersteller dieser Produkte konnen neue Kontakte zu potentiellen Kunden erschlief3en,
Angebote anderer Hersteller abrufen oder gezielt eigene Angebote iber Werbemafinah-
men schalten. DCI vereinfacht damit den gesamten Handelsprozess und vernetzt die ein-
zelnen Handelsebenen miteinander. Zweiter wichtiger Bestandteil des DCI WebTradeCen-
ter ist das Ausschreibungssystem, Uber welches Kaufgesuche eingestellt werden kdnnen.

Neben dem Kernprodukt DCI WebTradeCenter bietet DCI unterstiitzende E-Commerce-
Losungen und -Dienstleistungen. Hierzu zéhlen der DCI TradeManager sowie verschiedene
Abfrage- und Informationsmedien, wie beispielsweise das DCI Highlight Fax und die DCI
Hotspots als Push-Medien (elektronischer Versand von Angeboten). Diese angebotenen
Serviceleistungen erhohen die Markttransparenz fir Nachfrager im IT- und TK-Markt.

Im Geschéftsjahr 1998 erzielte DCI einen Umsatz von DM 6,5 Mio., im Kalenderjahr 1999
(zwei Rumpfgeschaftsjahre] wurde ein Umsatz von DM 8,3 Mio. erreicht.

Brancheniiberblick/Markt
Das Internet

Das Internet wurde in den letzten Jahren durch die Entwicklung einer spezifischen Pro-
grammiersprache (LHTML’), die zur Einrichtung von Internet-Seiten eingesetzt wird, fur
breite Schichten von Anwendern benutzerfreundlich ausgestaltet. Dies wurde zusatzlich
unterstiitzt durch die Etablierung einer Schnittstelle in Form von ,Web-Browsern™ fir
interaktive grafische Anwenderschnittstellen, die die Inhalte der verschiedenen Server in
Internet-Seiten umwandeln. Die neu erlangte bequeme Navigation durch das Internet,
leichtere Zugriffsmoglichkeiten auf reichhaltige Informationen und die anhaltende Sen-
kung der Eintrittsbarrieren, u.a. durch giinstigere Telefontarife, machen heute das Internet
zunehmend interessant sowohl fur Unternehmen als auch fir Konsumenten.
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Infolge der inzwischen weltweiten Verbreitung des Internet als Massenkommunikations-
mittel, gewinnt auch in Deutschland dieses Medium immer mehr an Bedeutung speziell
im Business-to-Business-Bereich [(elektronischer Handel zwischen Geschéaftskunden).
Nach Ansicht der Gesellschaft ist in zwei bis drei Jahren mit einem flachendeckenden
Internet-Zugang bei Unternehmen zu rechnen. Fir private Haushalte geht die Gesellschaft
nach heutigen Schatzungen davon aus, dass sich die Anzahl der privaten Internetnutzer in
den kommenden zwei Jahren von 9,4 Mio. (1999) auf 19,9 Millionen (2002) mehr als verdop-
pelt (Quelle: EITOJ). Damit ergeben sich auch flr den Business-to-Consumer-Bereich inter-
essante Perspektiven.

Mit der zunehmenden Nutzung des Internet wachst die Bedeutung von E-Commerce als
neuer Form der Abwicklung von Geschéftsprozessen. Viele Unternehmen wickeln bereits
einen nennenswerten Teil ihrer Transaktionen mit Geschaftspartnern Uber das Internet ab.
E-Commerce ermoglicht im Vergleich zu herkommlichen Distributionskanalen einen
direkten, interaktiven und multimedialen Geschaftsverkehr zwischen Kaufern und Verkau-
fern. Das Angebot bei E-Commerce Anwendungen reicht heute von einfachen Standardpro-
dukten bis zu kundenspezifischen Einzelldsungen von Internet Service Providern, die auf
dieser Basis ihre Services und Dienstleistungen an Hersteller und Handelsunternehmen
vermieten. Uber die grafische Oberfliche des Internet kénnen umfangreiche Produktinfor-
mationen attraktiv und multimedial aufbereitet werden. Dies hat den Vorteil, dass der
Internet-Shop-Anbieter selbst keinen technischen Installations- und Betriebsaufwand hat,
dies insbesondere vor dem Hintergrund eines hohen Wettbewerbs- und Kostendrucks, der
Hersteller und Handler veranlasst, nach neuen Wegen zu suchen, ihr Kundenpotential zu
erweitern, zusatzlichen Service anzubieten und zugleich Kosten zu senken.

Der E-Commerce-Markt

Der elektronische Geschaftsverkehr im Internet (E-Commerce] umfasst eine Vielzahl von
Geschaftsaktivitaten zwischen Anbietern und Nachfragern. Beim Handel mit Gitern und
Dienstleistungen werden dabei die Ublichen Informationswege, wie z. B. Kataloge, Vorfih-
rungen, Bestellungen per Brief, Fax oder Telefon, ersetzt. Jedoch entfallt zur Zeit nach
Ansicht der Gesellschaft der groBte Anteil der E-Commerce-Aktivitaten (ca. 90%) auf
Anfragen und Recherchen, nur rund 10 % der Aktivitaten sind Bestellungen.

In Deutschland steht der E-Commerce-Markt nach Ansicht der Gesellschaft erst am
Anfang einer positiven Entwicklung. Er wird in den kommenden Jahren nach Einschatzun-
gen verschiedener Institute besonders im Business-to-Business-Bereich, gefordert durch
mogliche Kosteneinsparungen, zunehmend an Volumen gewinnen. Schon jetzt gibt es in
Deutschland ca. 10 Millionen Internet-Nutzer im E-Commerce Bereich. Alleine im ersten
Halbjahr 1999 wurden 600.000 Neukunden bei T-Online, einem der grof3ten deutschen Pro-
vider, registriert. Eine genaue Aufteilung nach privaten und kommerziellen Nutzern ist
dabei nicht mdglich. Das Kolner E-Commerce Forum eco prognostiziert fir den deutschen
Markt eine Ausweitung des Internet-Handels von ca. DM 1 Mrd. auf ca. DM 5 Mrd. binnen
Jahresfrist.

Auch in Europa steigt der Anteil der Internet-Benutzer im E-Commerce-Bereich stetig an.
Es wird geschatzt, dass sich allein der Anteil der Unternehmen, die sich innerhalb der
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Europaischen Union am E-Commerce beteiligen, noch im Jahr 1999 von 29% auf 47%
ansteigen wird, 1997 waren es erst 6% (Quelle: EITO - European Information Technology
Observatory). Das momentane Problem der teilweise geringen Ubertragungsgeschwindig-
keiten wird nach Ansicht der Gesellschaft mit neuen fortschrittlichen Technologien (ADSL,
ATM, der Datenlibertragung Uber Kabelfernsehnetze oder Stromnetze) zukinftig reduziert
werden kdnnen.

Die Prognosen fir den weltweiten Handel Uber das Internet zeigen nach oben. Deloitte
Research erwartet ein gleichbleibend exponentielles Wachstum in diesem Bereich. Danach
werden im Jahr 2002 weltweit iiber US$ 1,2 Billionen im E-Commerce erwirtschaftet wer-
den. (Quelle: http://www.deloitte.com/—>Deloitte Research 1999).

Handelsvolumen im Informations- und Telekommunikations-Markt

Als Anbieter einer Datenbank fur IT- und TK-Produkte und -Komponenten wird DCI auch
durch die Entwicklung des IT- und TK-Marktes beeinflusst. Das gesamte Handelsvolumen
des IT- und TK-Marktes fir den gesamten westeuropaischen Markt soll nach einer Schat-
zung des EITO von DM 835 Milliarden im Jahre 1999 bis zum Jahr 2000 auf DM 898 Milliar-
den steigen.

Das Marktsegment IT alleine erreicht hierbei bereits fiir das Jahr 1999 ein Umsatzvolumen
von DM 417 Milliarden (Quelle: EITO).

Marktposition von DCI

Im deutschen Markt ist die Gesellschaft zur Zeit nach eigener Ansicht einer der fihrenden
Anbieter, der auf Basis einer zunachst im IT-Markt entwickelten Plattformm den Handels-
prozess vereinfacht und die einzelnen Handelsstufen miteinander vernetzt.

DClI sieht sich momentan in den folgenden zwei Bereichen als Marktfiihrer:
e DCIWebTradeCenter, bestehend aus:

1. EDV-Handelsdatenbank
DCI bietet mit der Handelsdatenbank einen der gréfiten virtuellen Internet-Markt-
platze fir IT- und TK-Produkte in Deutschland.

2. Elektronische Ausschreibungen
DCI stellt dem IT- und TK-Markt ein umfassendes, bedarfsorientiertes Vermitt-
lungssystem fir Angebot und Nachfrage zur Verfiigung.

e Push-Medien
DCI Ubermittelt tagesaktuelle, konfigurierbare IT- und TK-Einkaufsinformationen aus

dem DCI| WebTradeCenter via Fax und E-Mail.

Im Bereich der EDV-Handelsdatenbanken ist DCI vor allem durch die innovative Daten-
bankstruktur und die aktuellen Inhalte der Datenbank anerkannt. Mit ca. 25.000 registrier-
ten EDV-Fachhandlern und mit monatlich rund einer Million Pageimpressions (Seitenauf-
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rufe) auf die Datenbank nimmt die Gesellschaft in Deutschland eine bedeutende Marktstel-
lung ein. Mit der Ubernahme der PC-Personalcomputer Benutzer Service GmbH bildet das
DCI WebTradeCenter nahezu den kompletten IT- und TK-Markt in Deutschland ab. Durch
die Kooperation mit Actebis gelang 1998 ein erster Schritt in Richtung europaweites
Geschaft.

Mit dem Ausschreibungsverfahren im Rahmen des DCI WebTradeCenter bietet die Gesell-
schaft ein neuartiges, bedarfsorientiertes Angebot- und Nachfrage-Vermittlungssystem,
das den Einkaufsprozess neu gestaltet. Einkaufer missen nicht mehr umstandlich nach
Angeboten recherchieren, sondern konnen nun ihren Bedarf in Form eines elektronischen
Kaufgesuchs im Markt publizieren. Der Markt wird somit umgedreht, er funktioniert nicht
mehr angebotslastig, sondern bedarfsorientiert. Hierbei hebt sich DCI von den klassischen
Vermittlungssystemen, wie Shop-Systemen und Auktionen ab.

Im Bereich der Informationsmedien verfigt DCI mit dem DCI Highlight Fax und der Zeit-
schrift DCI Highlight Industry tber einen umfangreichen Informationsservice fir IT- und
TK-Produkte. Diese Dienstleistungen erzielen eine hohe Marktdurchdringung und werden
sowohl von Einkaufern als auch namhaften Anbietern und Herstellern, wie z.B. Ilyama,
Philips, Microsoft, Actebis und Computer 2000, regelmaBig genutzt. Im Jahr 1999 umfasste
das DCI Highlight Fax ein Volumen von mehr als 15 Mio. Fax-Seiten. Taglich nutzen mehr
als 12.000 qualifizierte EDV-Fachhandler das DCI Highlight Fax fur ihren Einkauf. Das
Medium DCI Highlight Industry erreicht monatlich ca. 100.000 Eink&ufer der gréfiten In-
dustrieunternehmen Deutschlands.

Wettbewerb

Mit dem DCI WebTradeCenter bietet die Gesellschaft zur Zeit im deutschen Markt ein
umfassendes Angebot an E-Commerce-Ldsungen und -Dienstleistungen. Wettbewerber
sind vor allem Vermittler zwischen Angebot und Nachfrage im Business-to-Business-
Bereich. Zu beachten ist dabei die Art und Weise der Vermittlung - horizontal oder verti-
kal - und das Angebot an weiteren Serviceleistungen. Mitbewerber existieren nach Ansicht
der Gesellschaft derzeit nur in einzelnen Teilbereichen der Angebotspalette. Dabei stellt
sich DCl einer Konkurrenzsituation in folgenden Geschaftsbereichen:

e EDV-Handelsdatenbanken: Mitbewerber sind insbesondere Pro-Connect und die
IT-Verlage Ziff-Davis und vmm Verlag.

¢ Allgemeine branchenunabhingige Internet-Datenbanken: Mitbewerber sind u.a.
Atrada sowie auf dem internationalen Markt, z. B. Vertical Net.

e Katalogsysteme: ein Mitbewerber ist Catalog International aus Skandinavien.

¢ Internet-Marktplatze zur Vermittlung von Angebot und Nachfrage: Mitbewerber ist
insbesondere CE Consumer Electronics AG, mondus.de, Nexc Global Electronic
Exchange sowie Virtual Chip Exchange.

Mit ihren Push-Medien (DCI Highlight Fax, DCI Highlight Industry) ist DCI nach eigener

Ansicht derzeit ohne Mitbewerber. In Grundzlgen vergleichbar ist lediglich die IT-Business
Database, ein digitales Informationssystem fir IT-Reseller.
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Marktbedarf

Der Markt fur IT- und TK-Produkte ist durch ein immer grofler werdendes Angebot mit
unterschiedlichsten Preis- und Servicestrukturen gekennzeichnet. Die zentralen Probleme
der Einkaufer in Industrie und Fachhandel lassen sich nach Ansicht der Gesellschaft auf
folgende Punkte reduzieren, die auch fir artverwandte Bereiche zutreffen:

e Wie kann ein schneller, aktueller und umfassender Uberblick in vergleichbarer Form
Uber die Produkte, Preise, Verfligbarkeit und Lieferanten auf dem Markt gewonnen
werden?

e Wie kann auf mdglichst einfache und standardisierte Weise bestellt werden?
e Wie kann der gesamte Beschaffungsprozess so wirtschaftlich und effizient wie maglich

gestaltet werden?

Auf Seiten der Anbieter/Hersteller besteht wiederum das Bedirfnis, einen maglichst
groflen Kunden- und Interessentenkreis mit einheitlicher Datendarstellung tber das Inter-
net zu erreichen.

Die Losung von DCI

Mit dem DCI WebTradeCenter hat die Gesellschaft eine Schnittstelle fir die Kommmunika-
tion zwischen Anbietern/Herstellern auf der einen Seite und Einkaufern auf der anderen
Seite geschaffen. Hieraus ergibt sich ein flr den Einkaufer erheblich vereinfachter Arbeits-
ablauf:

e Uber ein elektronisches Kaufgesuch gibt der Einkaufer seinen Bedarf einmalig an das
DCI WebTradeCenter und somit dem Markt bekannt. Hierfir konnen alle gangigen
Ubertragungsmedien genutzt werden wie Internet, E-Mail, Fax und Telefon,

e DCI leitet die Kaufgesuche an alle im DCI WebTradeCenter gespeicherten potentiellen
Lieferanten weiter. Dabei kann der Kunde seine bevorzugten Lieferanten (Stammliefe-
ranten) definieren und zusatzlich Konditionen, Lieferzeiten etc. angeben,

e als Ergebnis erhalt er Uber DCI eine strukturierte Darstellung aller abgegebenen
Angebote aus dem gesamten Markt mit Preisen, Sonderkonditionen, Verfligbarkeit,
Lieferfristen und der Méglichkeit, sofort via E-Mail oder Fax zu bestellen,

e alle abgegebenen Angebote werden in einem einheitlichen Format somit direkt ver-
gleichbar Ubermittelt.

Auf Seiten der Anbieter/Hersteller ergeben sich dhnliche Vorteile:

e sie erhalten potentielle Kaufgesuche ohne eigene Akquisition,

e sie erhalten Anfragen auch von Interessenten, zu denen bisher kein Kontakt bestand,

e sie werden nicht mit der Angebotsdarstellung und -Ubermittlung belastet,

e das Angebot muf3 lediglich einmal wahlweise via Internet, Fax oder E-Mail an DCI tber-
mittelt werden.
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Das Leistungsangebot von DCI im Uberblick

DCI bietet innovative E-Commerce-Ldsungen und Dienstleistungen fiir den Business-to-
Business-Handel. Das Leistungsangebot umfasst:

DCI WebTradeCenter - der virtuelle Marktplatz

Das DCI WebTradeCenter setzt sich zusammen aus der DC| Handelsbank und dem elektro-
nischen Ausschreibungstool.

DCI - Losungen fiir den E-Commerce

e DCl WebTradeCenter

e DCl TradeManager - Katalogsoftware fir den on- und offline-Einkauf

Push-Medien fir den IT- und TK-Fachhandel

e DCI Highlight Fax - 2x wochentlicher Fax-Informationsdienst
e DCI Highlight Spezial - taglicher Fax-Informationsdienst

e DCI Hotspots - Fax-Informationsdienst zur Tageszeit

e DCI Highlight Industry - Monatsmagazin fir Firmenkunden
e DCI Faxlink Service - E-Mail-Informationsdienst

e DCI TAMTAM - Direktmarketinginstrument

Informationsmedien fiir den E-Commerce
e DCIE-Commerce-Guide

e DCI Newsfl@sh - aktuelle Informationen aus der IT- und TK-Branche.

Die DCI Leistungen im Einzelnen
DCI WebTradeCenter

Das seit 1993 aufgebaute DCI WebTradeCenter ist nach Aussage der Gesellschaft europa-
weit eine der ersten zentralen Produkt- und Preisdatenbanken im Internet und das Kern-
stlick des DCI Leistungsspektrums. Es ist als intelligente, selbstlernende Datenbank kon-
zipiert. In dieser vereinen sich die Produkt- und Preisinformationen der unterschiedlich-
sten Hersteller und Anbieter, die von EDV-Einkaufern in Rahmen ihrer Warenbeschaffung
zur Preisfindung eingesehen werden konnen. Alle Angebote konnen schnell und tbersicht-
lich verglichen werden.

Die Informationen werden in der Form von Produktkatalogen im Internet dargestellt. DCI
Ubernimmt dabei auf Wunsch der Anbieter das temporare Datenhosting der elektronischen
Kataloge. Die Daten werden in der Regel jedoch direkt beim Anbieter gepflegt und automa-
tisiert in die Datenbank als Katalog eingestellt.
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Diese Kataloge werden Uber ein intelligentes Vernetzungssystem untereinander verknipft.
Damit sind die Produkte der unterschiedlichen Anbieter gleichgestellt und fir den Einkau-
fer transparent dargestellt. Ein direkter Preisvergleich wird ermdoglicht.

Das verwendete Verfahren wird ebenfalls zur Gleichstellung von Kundennummern einge-
setzt und ermdglicht dem Anwender Zugang zu den angeschlossenen E-Commerce Losun-
gen.

Uber diese Schaltzentrale im E-Commerce wird, mangels weltweiter einheitlicher Artikel-
und Firmennummern, ein automatischer Datenaustausch zwischen den unterschiedlichen
Internet-Lésungen (Online-Shops, ERP-Systeme] durch DCI erméglicht.

Das DCI WebTradeCenter kann am Bedarf des Kunden orientiert werden, indem der Kunde
sein Profil, erganzt um seine .Stammlieferantendaten”, hinterlegt. Damit ist das DCI Web-
TradeCenter ein umfassendes Einkaufstool mit einheitlicher Bedienungsoberflache. Der
Kunde recherchiert und erhalt alle Daten immer durch die gewohnte Maske des DCI| Web-
TradeCenter.

Das DCIl WebTradeCenter ist grundsatzlich offen fur alle Anbieter und Kaufer von Handels-
waren im E-Commerce, es gibt keinen Ausschluss. DCI gewahrleistet mittels Filterfunktio-
nen die Einhaltung der Handelsstufen. Hierbei wird festgelegt, welche Nutzergruppen
welche sensiblen Daten (Preisinformationen) einsehen konnen. Die Benutzerstruktur dsst
alle Handelspartner (Hersteller, GroBhandler, Handler, Firmenkunden, Endkunden) im
Rahmen ihrer Handelsstufen zu.

Innerhalb des DCI WebTradeCenter betreibt DCI seit 1998 das nach Ansicht der Gesell-
schaft erste virtuelle Ausschreibungstool fir Komponenten rund um den IT- und TK-Han-
del im Internet. Mit der Mdglichkeit von elektronischen Ausschreibungen bietet DCI eine
innovative Methode zur kombinierten manuellen und automatisierten Anbindung aller
Marktteilnehmer an den Internet-Handel. Das Ausschreibungstool gewahrleistet, dass
jeder Interessent zu jedem Zeitpunkt via Internet, E-Mail, Fax oder Telefon seinen genau
definierten Bedarf an einem bestimmten Produkt per Kaufgesuch an alle potentiellen Lie-
feranten automatisiert weitervermitteln kann. Gleichzeitig erhalt die Anbieterseite die
Moglichkeit, diese gezielten Anfragen umgehend zu beantworten, und zwar mit einem
Angebot, das alle vom Kunden vorgegebenen Kenngrof3en wie Menge, Lieferzeit, Zahlungs-
bedingung und Preisvorstellung berlcksichtigt.

Hinter dem Ausschreibungstool verbirgt sich eine spezielle Website, Uber die Produkt-
suchende und Anbieter zueinander finden. Sobald ein Interessent seinen Namen, Anschrift
und sein Kaufgesuch Uber das DCl WebTradeCenter bekannt gibt, werden automatisch alle
potentiellen Lieferanten, die diese Produkte im Angebot haben, von DCI per E-Mail oder
Fax uUber diese Anfrage informiert. Die Anbieter konnen daraufhin Uber das Internet das
Kaufgesuch bearbeiten und ein individuelles Angebot abgeben. Ebenso kann die Angebots-
abgabe Uber das DCI WebTradeCenter als Schaltzentrale, welche eine Referenztabelle der
unterschiedlichen Kunden- und Artikelnummern enthalt, voll automatisiert erfolgen. Auf
einer speziellen DCl-Internetseite werden alle eingehenden Angebote gesammelt und in
einem einheitlichen Format dem Interessenten via Internet, E-Mail oder Fax zur Verfiigung
gestellt. Der Suchende erhalt von DCI eine Ubersichtlich nach Preisen sortierte Liste und
kann das fur ihn glinstigste Angebot auswahlen.
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Der schriftliche oder fernmindliche Vergleich von einzelnen Angeboten unterschiedlicher
Anbieter lasst sich somit umgehen. Im Unterschied zu anderen Webseiten finden Kaufer
und Anbieter hier nicht mehr nur durch Zufall oder nach aufwendiger eigener Recherche
zueinander. DCI vermittelt direkt zwischen Angebot und Nachfrage. Taglich gehen derzeit
durchschnittlich 200 Kaufgesuche von IT- und TK-Fachhandlern oder Firmenkunden bei
DCl ein. Jeder Anfragende erhalt im Durchschnitt zehn Angebote auf seine Anfrage.

Das Medium der elektronischen Ausschreibung ist als neutraler Marktplatz angelegt, der
jedem Anbieter, Handler oder Firmenkunden innerhalb der jeweiligen Handelsstufen zur
Verfigung steht. Ein Ausschluss von Marktteilnehmern wird nicht vorgenommen.

DCI TradeManager - Katalogsoftware fiir den on- und offline-Einkauf

Der DCI TradeManager soll mittelfristig einen neuen Standard fiir elektronische Kataloge
setzen. Der TradeManager stellt dem Handel die kompletten Produktkataloge mit allen fur
die jeweiligen Handelsstufen bestimmten Daten offline auf einer CD-ROM zur Verfiigung.
Dieser Produktkatalog kann dann online via Internet fortlaufend aktualisiert und verwaltet
werden. Da die Fortschreibung der Daten auf Basis der Produktaktualisierungen erfolgt,
wird der Einkdufer automatisch in die Produkt- und Vertriebswelt vernetzt. So entsteht
eine optimale Kundenbindung fur Kataloganbieter.

Der DCI TradeManager ist auf Microsoft-Technologien aufgebaut und in der nachsten Ver-
sion voll Microsoft Office 2000 kompatibel. Durch die Mehrsprachigkeit des DCI TradeMa-
nager ermaglicht dieser seinen Anwendern dariber hinaus den Einstieg in den internatio-
nalen Handel.

Der TradeManager stellt fir den Einkaufer eine interaktive E-Commerce-Software dar, mit
dem er Kaufgesuche fir das DCI WebTradeCenter, Bestellungen sowie eigene Angebote
erstellen und verwalten kann. Eine direkte Schnittstelle vom Warenwirtschaftssystem des
Einkaufers zum E-Commerce-System des Lieferanten ist Uber den TradeManager reali-
sierbar.

Push-Medien fiir den IT- und TK-Fachhandel

Um das DCI WebTradeCenter im Markt flachendeckend bekanntzumachen und zu etablie-
ren, hat DCI eigene Push-Medien geschaffen. Uber diese Medien werden Angebote aus
dem DCI WebTradeCenter kommuniziert. Durch die Push-Medien wird auf die Vorteile des
DCl WebTradeCenter mit seinen Bestandteilen Handelsdatenbank und Ausschreibungstool
sowie auf die DCI Mitgliedschaften und deren Leistungsmerkmale aufmerksam gemacht.

Die Zustellung dieser Push-Medien erfolgt via Fax, E-Mail oder Postversand. Die DCI
Medien werden dem Empfanger auf der von ihm gewiinschten Basis automatisch zuge-
stellt. Beim E-Mail und Faxversand kann der Empfénger den Informationsfluss benutzer-
spezifisch Uber das DCI WebTradeCenter konfigurieren, d.h. Art und Umfang der Zustel-
lung sowie die Zustellungszeit festlegen.
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Die Inhalte der Medien entstammen tberwiegend aus dem DCI| WebTradeCenter und wer-
den automatisch aus diesem erzeugt.

Die Werbeeinnahmen, die zur Zeit noch den gréf3ten Anteil am Umsatz ausmachen, stam-
men im Wesentlichen aus den DCI Push-Medien. Die Umsatze aus der Werbung verteilen
sich auf die einzelnen Push-Medien und richten sich nach Art und Umfang der geschalte-
ten Anzeigen.

DCI Highlight Fax - Werbeanzeiger fiir den IT- und TK-Fachhandel

Dieser Werbeanzeiger gibt den Kunden von DCI regelmafig einen aktuellen und schnellen
Uberblick Gber Produktneuheiten und Sonderangebote in der IT- und TK-Branche und
ermoglicht so einen Preisvergleich auf einen Blick. Hersteller und Distributoren geben DClI
ihre aktuellen Angebote via Internet, E-Mail oder Fax bekannt. Diese werden durch das DCI
WebTradeCenter sortiert und aufbereitet. Das DCI Highlight Fax wird 2x pro Woche Uber
Nacht per Fax bzw. E-Mail an rund 12.000 EDV-Handler versandt. Die DCI Highlight Spezial
Werbeseiten werden taglich und die DCI Hotspots vier mal wochentlich tagsiiber versendet.

Anbieter und Hersteller erreichen durch Nutzung dieses Vertriebskanals mit geringem
Zeit- und Kostenaufwand nahezu den gesamten Fachhandel.

DCI Highlight Industry - Monatsmagazin fiir Firmenkunden

Seit Marz 1999 wird das DCI Highlight Industry Monatsmagazin via Post an Industrieunter-
nehmen versandt. Es enthalt Preisangebote im IT- und TK-Bereich nach Kategorien sor-
tiert und aufbereitet. Mit diesem Medium will DCI die Zielgruppe der Einkaufer aus den
100.000 umsatzstarksten Industrie- und Mittelstandsunternehmen Deutschlands neu
erschlief3en.

DCI TAMTAM - Direktmarketinginstrument

Das Anzeigenmagazin, die DCI TAMTAM Fax-Collection, ist ein Medium fiir Direktmarketing
und ermdglicht ohne grof3en Aufwand Neukunden zu generieren. Doppelseitige Produktan-
zeigen mit strukturierter Fax-Antwort erlauben dem Empfanger eine zeitsparende Infor-
mationsabfrage. Alle zwei Monate wird die Fax-Collection an ca. 100.000 Entscheidungstra-
ger gro3er Unternehmen und Werbeagenturen versandt.

Informationsmedien fiir den E-Commerce

E-COMMERCE-GUIDE - aktuelle Kommentare und News iiber das E-Business

Das Online-Magazin .E-Commerce-Guide” begleitet und kommentiert die Entwicklung des
Internet von einem Informations- zu einem weltweiten Absatz- und Vertriebsmedium. Der
Online-Dienst hilft, relevante E-Commerce-Informationen im Web zu finden und beschaf-
tigt sich schwerpunktmafig mit dem Thema elektronischer Handel.
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DCI Newsfl@sh - Aktuelle Informationen aus der IT- und TK-Branche

Auf der Startseite des DCI WebTradeCenter finden Besucher den News@flash mit taglich
aktualisierten Nachrichten der DCI Redaktion Uber Produktneuheiten im Hard- und Soft-
waremarkt. Mittelfristig ist geplant, den News@flash zu einem Info-Channel auszubauen,
in dem Hersteller und Distributoren samtlicher Branchen ihre Kunden und sonstige Inter-
essenten Uber Neuigkeiten informieren kdnnen.

Kunden- und Lieferantenstruktur
Die DCI Mitgliedschaft

DCI bietet seine Dienstleistungen im Rahmen von Mitgliedschaften an. Dabei wird zwi-
schen verschiedenen Mitgliedschaftsstufen unterschieden, welche sich an den unter-
schiedlichen Zielgruppen IT- und TK-Fachhandel, der Hersteller, Anbieter und zukinftigen
Firmenkunden orientieren.

IT- und TK-Fachhandler kdnnen zwischen den Mitgliedschaften Economy, Business und
Profi auswahlen. Die verschiedenen Mitgliedschaftsstufen beinhalten die im Folgenden
kurz dargestellten unterschiedlichen Serviceleistungen aus dem DCI Produktspektrum.

Economy

e FEingeschrankter Zugriff auf alle Preis-, Produkt- und Kataloginformationen im DClI
WebTradeCenter ohne Angabe der Anbieter

e FEinké&ufer kénnen das DCI WebTradeCenter fir Kaufgesuche nutzen (konfigurierbar)
e Abgabemdglichkeit von Angeboten fir Verkaufer
e Markttransparenz durch alle DCI Medien

e Serviceleistungen, wie z. B. technischer Support, Hotline, Kundenzeitschrift

Business

e Uneingeschrankter Zugriff auf alle Preis-, Produkt- und Kataloginformationen im DCI
WebTradeCenter mit Angabe der Anbieter

e Einkaufer kdnnen das DCI WebTradeCenter fir Kaufgesuche nutzen (konfigurierbar)
e Abgabemdglichkeit von Angeboten fir Verkaufer

e Markttransparenz durch alle DCI Medien

e Serviceleistungen, wie z.B. technischer Support, Hotline, Kundenzeitschrift

e Teilnahme am Absatzforderungsprogramm / Handler Online

Profi

e Uneingeschrankter Zugriff auf alle Preis-, Produkt- und Kataloginformationen im DCI
WebTradeCenter mit Angabe der Anbieter
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e FEinké&ufer kénnen das DCI WebTradeCenter fir Kaufgesuche nutzen (konfigurierbar)
e Abgabemdglichkeit von Angeboten fir Verkaufer

e Markttransparenz durch alle DCI Medien

e Serviceleistungen, wie z. B. technischer Support, Hotline, Kundenzeitschrift

e Nutzung des TradeManagers

e Teilnahme am Absatzforderungsprogramm / Handler Online

Herstellern und GrofB3handlern wird die VIP FirstClass Mitgliedschaft durch DCI angeboten.
Zu den VIP FirstClass Mitgliedern gehodren u.a. Actebis, Computer 2000, Peacock und
Deutsche Telekom. Mit der VIP-Mitgliedschaft ist das komplette Leistungsspektrum der
DCI Produktpalette abgedeckt.

Das Leistungsspektrum der jeweiligen DCI Mitgliedschaft ist auf den Bedarf der jeweiligen
Zielgruppe zugeschnitten. Im Rahmen des gewahlten Mitgliedschaftsmodells konnen die
damit verbundenen Leistungen jederzeit und beliebig oft genutzt werden. Fir die Mitglied-
schaft und die Nutzung der damit verbundenen Leistungen ist eine jahrliche oder monat-
liche Pauschale zu zahlen. Die Hohe ist vom gewahlten Mitgliedschaftsmodell abhangig.
Darlber hinaus erhebt DCI derzeit keine weiteren Service- oder Transaktionsgebihren zu
Lasten des Anwenders.

Die von den Mitgliedern jeweils zu entrichtenden Beitrage betragen fir die Economy-Mit-
gliedschaft zur Zeit € 120,00 p.a., fur die Business-Mitgliedschaft ist ein Beitrag in Hohe
von € 200,00 p.a. zu entrichten sowie momentan € 395,00 p.a. fir die Profi-Mitgliedschaft.
VIP-Mitglieder, die das komplette Leistungsangebot von DCI nutzen, zahlen derzeitig einen
monatlichen Beitrag in Hohe von € 1.500,00. Darlber hinaus fallen bei allen Mitgliedschaf-
ten momentan keine weiteren Kosten und Gebihren an.

Ziel von DCl ist es, durch steigende Mitgliedszahlen das Leistungsspektrum zu erhdhen, um
so fur die Mitglieder einen weiteren Nutzen zu erreichen. Dariber hinaus soll durch das
System der Mitgliedschaft ein umfassendes Netzwerk errichtet werden, das den gesamten
Markt mit allen Handelsstufen umfasst und allen Teilnehmern auf Grund der Verflgbarkeit
samtlicher fir den Kunden relevanter Daten beim Einkauf Preisvorteile bietet.

Das System der Mitgliedschaft soll mittelfristig auf den europdischen IT- und TK-Markt
ausgeweitet und fir weitere affine Branchen adaptiert werden. Parallel dazu soll die Ein-
fuhrung der Mitgliedschaft fir den Firmenkunden erfolgen, der Uber das DCI WebTrade-
Center seinen gesamten Einkauf und Verkauf gestalten kann.

Unternehmensstrategie

Das Ziel von DCI besteht darin, eine fihrende, internetgestiitzte Schaltzentrale zwischen
Angebot und Nachfrage zu werden. Die Gesellschaft verfligt mit dem DC| WebTradeCenter
Uber ein Instrument, das den Nutzern eine relativ hohe Markttransparenz bietet. DCI
gewahrleistet auch heute schon einen uneingeschrankten direkten Informationsfluss zwi-
schen allen Marktteilnehmern im Business-to-Business Bereich. Durch das Biindeln der
unterschiedlichsten am Markt verfiigbaren Informationen und der diversen Datenstruktu-
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ren durch DCI wird im Zeitalter des E-Commerce ein branchenibergreifendes, vereinfach-
tes Handeln ermdoglicht.

Die Unternehmensstrategie der Gesellschaft ist zundchst auf eine Steigerung des Markt-
anteils und das Erreichen einer fihrenden Position als Anbieter einer zentralen Handels-
datenbank fur IT- und TK-Produkte und -Komponenten in Europa ausgerichtet. Parallel
dazu plant DCI, die Uber das DCI WebTradeCenter verfigbaren Produkte auf affine Bran-
chen, wie z. B. Buroartikel, Elektroartikel sowie Unterhaltungselektronik, auszuweiten.

Durch das System der Mitgliedschaft plant DCI seine Zielgruppen an die Gesellschaft zu
binden und somit fir beide Seiten — Angebot und Nachfrage - einen hohen Nutzen zu erzie-
len. Das Leistungsspektrum ist auf den Bedarf der Einkaufer zugeschnitten und stellt fir
Hersteller und Anbieter ein zusatzliches Vertriebsinstrument dar, mit dem ohne eigenen
Aufwand zielgruppengenau und ohne Streuverluste potentielle Kunden erreicht werden
konnen. Je mehr Einkaufer dem System angeschlossen sind, desto interessanter wird das
DCIl WebTradeCenter fiir Hersteller und Anbieter. DCl ermdglicht durch die Vermittlung von
Angebot und Nachfrage den Zugang zu einer immer grof3er werdenden potentiellen Kun-
dengruppe. Gleiches gilt fiir die Anbieter, je mehr von ihnen ihre Produkte Uber DCI vermit-
teln, desto interessanter wird das System fur Einkaufer. Durch eine wachsende Anzahl der
Mitglieder konnen Leistungen und Service weiter ausgebaut werden. Durch den weiteren
Ausbau der Mitgliedschaften soll ein Netzwerk entstehen, das den gesamten Handel mit
allen Handelsstufen umfasst und allen Teilnehmern durch den Vergleich aller verfligharen
Informationen Vorteile beim Einkauf bietet.

Die Strategie von DCI beinhaltet im Wesentlichen die folgenden Elemente:

e FEtablierung als fiihrende Schaltzentrale im Handel zwischen IT- und TK-Firmenkun-
den, -Einzelhandlern, -Distributoren und -Herstellern.

e Weiterer Ausbau des Kundenkreises der Firmenkunden durch Marketing- und Ver-
kaufsmafinahmen. Hierzu dienen insbesondere die Push-Medien.

e Erweiterung der Handelsplattform auf affine Branchen, wie z.B. Buroartikel, Elektro-
und Unterhaltungselektronik.

e Steigerung des Transaktionsvolumens der bereits angeschlossenen Kunden durch
Ausbau des Angebots an zusatzlichen Dienstleistungen (z. B. Factoring], die innerhalb
des Mitgliedschaftsmodells gesondert in Rechnung gestellt werden sollen.

e Internationale Expansion durch Kooperationen, Akquisitionen und die Grindung von
auslandischen Tochtergesellschaften.

Strategische Partnerschaften

Ein weiteres Element der Unternehmensstrategie von DCl ist das Eingehen von strategi-
schen Partnerschaften mit Gesellschaften, die Uber Erfahrungen im E-Commerce oder im
Internet-Bereich verfligen, um Synergieeffekte zu nutzen. Um auch weiterhin zu gewahr-
leisten, dass die von DCI eingesetzte Software dem aktuellen Standard entspricht, plant
die Gesellschaft auch das Eingehen von technologischen Partnerschaften.
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Derzeit bestehen folgende, nach Ansicht der Gesellschaft wesentliche Partnerschaften:

Actebis Computer Deutschland GmbH

Ein strategischer Partner der DCl ist die Actebis Computer Deutschland GmbH (,Actebis”),
einer der grof3ten EDV-Distributoren in Europa. In Zusammenarbeit mit der Actebis GmbH
wurde der DCI TradeManager in sechs Sprachen Ubersetzt. Actebis setzt den TradeMana-
ger fur den eigenen Vertrieb ein. Mit dieser strategischen Partnerschaft ist DCI der erste
Schritt in den internationalen Markt gelungen. Darauf aufbauend sollen weitere internatio-
nale Partner geworben werden.

ricardo.de AG

Seit dem 17.1.2000 besteht zwischen DCI und der ricardo.de AG (.ricardo.de”) auf Grund-
lage einer Kooperationsvereinbarung eine Zusammenarbeit in Form einer Linkverbindung
zwischen der neuen online Plattform .ricardoBIZ.com” und dem DCI WebTradeCenter. Auf
beiden Plattformen besteht eine Linkoption, die den Austausch von Daten ermdglicht. Im
Feld Ausschreibungen des durch .ricardoBlZ.com” bereitgestellten Online-Marktplatzes
HUB-EDV wird durch den Rahmen des DCl WebTradeCenter der dort bereitgestellte
Content fur den Internet- und Telekommunikationssektor zuganglich. Umgekehrt wird im
DCI WebTradeCenter unter dem Arbeitstitel ,Auktionen von Restposten” der Zugang zu
.ricardoBIZ.com” ermdglicht. Die Zusammenarbeit soll in mehreren Phasen ausgebaut
werden.

eBay GmbH

Eine inhaltlich ahnlich ausgestaltete Partnerschaft wie mit der ricardo.de AG besteht seit
Januar 2000 mit der eBay GmbH. Zwischen dem DC| WebTradeCenter und der Business-
to-Business Plattform eBaypro besteht eine logische Datenbankverkntpfung, welche dem
Nutzer den Vorteil einer einheitlichen Registrierung sowie verktrzter Auktionswege eroff-
net.

Akcent Computerpartner Deutschland AG

Mit Akcent Computerpartner Deutschland AG, der marktfihrenden Verbundgruppe selbst-
standiger PC-Fachbetriebe im Systemhaus- und Computershopbereich mit ca. 1.100 Fach-
handelspartnern, besteht seit Mitte 1999 eine Kooperationsvereinbarung. Akcent bietet sei-
nen Mitgliedern u.a. die Moglichkeit der Nutzung des im DCI WebTradeCenter enthaltenen
Ausschreibungstools an.
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Computer Reseller News

Die Computer Reseller News [CRN] ist eine der fihrenden Zeitschriften im IT-Fachhandel.
Die im September 1999 geschlossene Kooperation mit DCI beinhaltet eine Verbindung des
DCI Ausschreibungstools mit den CRN-Websites und die Erstellung und Versendung des
CRN E-Mail Newsletter an einen gemeinsamen Empfangerkreis.

Deutsche Bank AG

DCI und die Deutsche Bank AG, Global Technology & Services - Cards/eBusiness, streben
auf der Grundlage einer zwischen beiden unterzeichneten Absichtserklarung eine Zusam-
menarbeit im Bereich Finanzdienstleistungen und elektronischem Zahlungsverkehr auf
dem europaischen Markt an. Als Kooperationsprojekte sind u.a. ein Pilotprojekt flr eine
elektronische Schnittstelle und einem damit verbundenen Finanzierungsservice fir Platt-
formkunden sowie eine Fortentwicklung des DCI TradeManager fiir die Geschaftsfelder der
Deutschen Bank vorgesehen.

Marketing

Vorrangiges Ziel der Marketingaktivitaten ist die Akquisition von Mitgliedern in weiteren
Branchen und die geographische Ausdehnung im IT- und TK-Markt. Dariiber hinaus plant
DCI Mafinahmen zur verstarkten Kundenbindung und zur Steigerung des Transaktions-
volumens aus bestehenden Mitgliedschaften.

Zudem wird die Gesellschaft geeignete Schritte zur Steigerung des Bekanntheitsgrades
ihres Branding und der Produkte, insbesondere des DCl WebTradeCenter, ergreifen.

Zur Erreichung dieser Ziele sind unter anderem die folgenden Marketingmaf3inahmen
geplant:

e Online-Werbung

e Printkampagnen

e Direkt-Marketing-Aktionen

e Messeauftritte und Events

e Kundenbindungs- und Cross-Selling Aktivitaten

e Marketingprogramme mit Kooperationspartnern
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Mitarbeiter

Die folgende Tabelle zeigt die durchschnittliche Anzahl der Mitarbeiter (auf Vollzeitbasis)
von DCI in den Geschaftsjahren 1997, 1998 und in den Rumpfgeschaftsjahren vom 1.1.1999
bis zum 31.8.1999 und vom 1.9.1999 bis zum 31.12.1999 (zusammengefasst).

Zahl der Arbeitnehmer (Vollzeitbasis) ) 1997 1998 199972
DCI 8 16 53

'] ohne Vorstandsmitglieder und Geschéftsfiihrer
7} Das Jahr 1999 umfasst die Rumpfgeschaftsjahre vom 1.1.1999 bis zum 31.8.1999 und vom 1.9.1999 bis zum
31.12.1999

Zum 31.12.1999 hatte DCI 102 festangestellte Arbeitnehmer (auf Vollzeitbasis)

Bei DCI gibt es keinen Betriebsrat. Betriebsvereinbarungen bestehen nicht. Bisher gab es
keine Streiks oder Betriebsniederlegungen.

Patente und Lizenzen und andere Schutzrechte

DCI verfligt derzeit Uber vier nationale Patente, von denen ein Patent zusatzlich als euro-
paisches Patent geschitzt ist, und hat fur eine bereits als deutsches Patent geschiitzte
Erfindung ein europaisches sowie fir eine weitere ein internationales Patent beantragt
und eine weitere Erfindung zugleich als europdisches und internationales Patent angemel-
det. Samtliche Eintragungsverfahren laufen noch. DCI verfiigt dariber hinaus Uber elf in
Deutschland registrierte Marken, von denen eine auch als europaische Marke eingetragen
ist und hat fir insgesamt vier bereits in Deutschland eingetragene Marken die europaische
Registrierung und fir weitere drei Marken nur die europaische Registrierung beantragt.
Fur eine in Deutschland eingetragene Marke wurde die Umschreibung auf DCI beantragt.
Fur die TradeManager Software stehen DCI die ausschlief3lichen Verwertungs- und Nut-
zungsrechte zu.

Die Gesellschaft ist der Ansicht, dass sie nicht von Patenten, Lizenzen und anderen Schutz-
rechten Dritter abhangt, die von wesentlicher Bedeutung fiir ihre Gesellschaft sind.
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Laufende oder geplante Investitionen

Die nachstehende Tabelle zeigt die Investitionen von DCl in den Jahren 1997, 1998 und in
den beiden Rumpfgeschaftsjahren zum 31.8. bzw. zum 31.12.1999 (zusammengefasst).

Investitionen in TDM 1997 1998 1999
Immaterielle Vermdgensgegenstande 24,4 18,3 2.353,3
Sachanlagen 2977 274,7 1.151,0
Finanzanlagen - - 94,0
Gesamtsumme 322,1 293,0 3.598,3

'] Das Jahr 1999 umfasst die Rumpfgeschaftsjahre vom 1.1.1999 bis zum 31.8.1999 und vom 1.9.1999 bis zum
31.12.1999

Die Finanzierung der Investitionen erfolgte bis Mitte 1999 im Wesentlichen aus dem Cash-
flow.

Fir das laufende Geschéftsjahr (ab dem 1.1.2000) sind Investitionen in das Anlagever-
mdogen in Hohe von DM 4 Mio. fir technische Anlagen geplant. Es sind noch keine Investi-
tionen durchgefuhrt worden.

Forschung und Entwicklung

Die Gesellschaft hat sich in den letzten drei Geschaftsjahren im Wesentlichen mit der Ent-
wicklung des DCI TradeManagers beschaftigt, der einen neuen Standard fir elektronische
Kataloge setzen soll. Der TradeManager ist auf der Basis von Microsoft-Technologie ent-
wickelt worden. Die neueste Version des TradeManagers soll voll Microsoft Office 2000
kompatibel werden. In Zusammenhang mit der in 1998 eingegangenen Partnerschaft mit
Actebis wurde der TradeManager in fiinf Sprachen tbersetzt.

Darlber hinaus wird das seit dem Jahr 1993 aufgebaute DCI WebTradeCenter laufend wei-
terentwickelt und standig den neuesten Standards und Anforderungen angepasst. So
wurde u.a. in 1998 das Ausschreibungstool in das DCI WebTradeCenter integriert, welches
erstmals die Maglichkeit der elektronischen Ausschreibung bot.

Grundbesitz und Geschaftsraume

Die DCI AG verfugt tUber keinen Grundbesitz und keine grundstiicksgleichen Rechte. Die
Gesellschaft hat ihren Sitz in der Enzianstrafle 6, 82319 Starnberg, sowie Geschaftsraume
in Starnberg, in Bottrop und in Langenhagen. Die DCI AG verflgt zur Zeit Uber insgesamt
ca. 3.600 m? angemietete Flache mit Raumen, die als Biiros dienen. Die Mietvertrage fiir
die Geschaftsraume in Starnberg sind fir die kommenden drei Jahre gesichert. Der Miet-
vertrag fur die Geschaftsraume in Bottrop, der gemafl dem Unternehmenskaufvertrag mit
tdbernommen wurden, lduft derzeit noch auf den Namen der PC-Personalcomputer Benut-
zer Service GmbH, soll aber auf DCl umgeschrieben werden.
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Die Geschaftsraume in der Enzianstrafle 2, 82319 Starnberg, werden durch Herrn Michael
Mohr an die Gesellschaft vermietet. Die Gesellschaft ist der Auffassung, dass das Miet-
objekt zu marktgerechten Preisen gemietet wird.

Versicherungsschutz

DCI hat verschiedene Versicherungen abgeschlossen, eine kombinierte Haftpflicht- (inklu-
sive Produkthaftpflicht], Sach- und Elektronikversicherung mit unterschiedlichen Deckungs-
summen. Die Produkthaftpflichtversicherung hat eine Deckungssumme von pauschal DM 5
Mio. fir Personen- und Sachschaden, begrenzt auf DM 500.000 fir Mietsachschéaden,
DM 20.000 fur sonstige Tatigkeitsschaden gemaf3 besonderer Vereinbarung sowie
DM 100.000 fur Vermogensschaden ohne solche aus Lieferung und Leistung bzw. DM 2
Mio. fir Vermogensschaden aus Produkten und Leistungen, begrenzt auf DM 500.000 bei
Vermogensschaden aus Produktionsausfall und Betriebsunterbrechung sowie entgange-
nen Gewinn. Die Gesellschaft geht davon aus, dass die abgeschlossenen Versicherungsver-
trage und Deckungssummen ausreichend sind. Im Falle eines Schadens lasst sich jedoch
nicht ausschlieflen, dass sich der Versicherungsschutz als zu gering erweist.
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Besteuerung in Deutschland

Im Folgenden werden bestimmte deutsche Steuervorschriften dargestellt. Die Darstellung
erhebt keinen Anspruch auf Vollstandigkeit der Informationen, die fir eine Kaufentschei-
dung hinsichtlich der angebotenen Aktien notwendig sein konnten. Die Darstellung basiert
auf den zum Zeitpunkt der Drucklegung dieses Verkaufsprospekts geltenden Steuervor-
schriften in Deutschland. Diese kdnnen - unter Umstanden auch riickwirkenden - Ande-
rungen unterliegen. Die Darstellung bezieht sich ausschliefllich auf die Dividenden-
besteuerung, Kapitalertragsteuer, Erbschaft- und Schenkungsteuer und Vermdogensteuer
und behandelt nicht alle Aspekte dieser Steuerarten. Die Darstellung behandelt nicht die
individuellen Steuerumstande eines Einzelnen. Potentiellen Kaufern von Aktien wird daher
empfohlen, wegen der individuellen Konsequenzen des Erwerbs, des Haltens sowie der
Ubertragung von Aktien ihren steuerlichen Berater zu konsultieren.

Auf politischer Ebene wird derzeit eine grundlegende Reform der Besteuerung von Kapital-
gesellschaften diskutiert. Die Bundesregierung hat hierzu am 9.2.2000 einen Kabinetts-
entwurf vorgestellt, der das korperschaftsteuerliche Anrechnungsverfahren durch das
sogenannte Halbeinklnfteverfahren ersetzt. Der einheitliche Kérperschaftsteuersatz soll
ab Veranlagungszeitraum 2001 25% betragen. Die Kapitalertragsteuer soll auf 20% herab-
gesetzt werden.

Besteuerung von Unternehmensgewinnen von Kapitalgesellschaften

In Deutschland ansassige Aktiengesellschaften unterliegen mit ihrem zu versteuernden
Einkommen der Gewerbe- und der Korperschaftsteuer, wobei die Gewerbesteuer seit 1998
nicht mehr auf das Kapital, sondern nur noch auf den Ertrag erhoben wird. Die Gewerbe-
steuer ist bei der Ermittlung des der Korperschaftsteuer unterliegenden zu versteuernden
Einkommens als Betriebsausgabe abziehbar.

Bemessungsgrundlage fur die Gewerbesteuer ist gemafR § 7 GewStG der Gewerbeertrag.
Dieser bemisst sich nach dem auf Grund des Korperschaftsteuergesetzes ermittelten
Gewinn modifiziert um bestimmte Hinzurechnungen und Kirzungen. Der Betrag der
Gewerbesteuer ergibt sich durch Anwendung eines Vomhundertsatzes auf den Gewerbeer-
trag. Der Vomhundertsatz hangt von der Hohe der von den Gemeinden fiir ihre Gebiete
festgesetzten Hebesatze ab. Unterhalt eine Aktiengesellschaft Betriebsstatten in verschie-
denen Gemeinden, bestimmen die dort jeweils giiltigen Hebesatze die gewerbesteuerliche
Gesamtbelastung der Aktiengesellschaft.

Das der Korperschaftsteuer unterliegende zu versteuernde Einkommen der Kapitalgesell-
schaft ergibt sich unter Beachtung besonderer einkommen- und kérperschaftsteuerlicher
Vorschriften aus dem Handelsbilanzergebnis. Der allgemeine Korperschaftsteuersatz fiir
Kapitalgesellschaften betragt gemaf § 23 Abs. 1 KStG 40% des zu versteuernden Einkom-
mens. Die sich hieraus ergebende Korperschaftsteuerschuld kann sich nach Maf3gabe der
88 27 Abs. 1, 40 KStG durch Gewinnausschiittungen erhohen oder vermindern. Die Minde-
rungen oder Erhohungen sollen sicherstellen, dass die Ausschittungen stets mit einer
30%igen Korperschaftsteuer belegt sind. Ausnahmen hiervon bestehen fir steuerfreie
auslandische Einkinfte der Kapitalgesellschaft und Einlagen der Anteilseigner, die das
Eigenkapital der Gesellschaft erhoht haben. Auf den Betrag der festgesetzten Korper-
schaftsteuerschuld wird ein Solidaritatszuschlag in Héhe von 55% als nichtabziehbare
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Betriebsausgabe erhoben. Unter Berlcksichtigung der Nichtabzugsfahigkeit des Solidari-
tatszuschlags betragt die effektive Belastung des Ergebnisses nach Gewerbesteuer durch
Korperschaftsteuer und Solidaritatszuschlag bei Vollausschittung rechnerisch 31,94 %.

Dividendenbesteuerung

Anteilseigner mit Sitz, Wohnsitz oder gewohnlichem
Aufenthaltsort in Deutschland

Dividenden unterliegen bei natirlichen Personen als Aktiondren in vollem Umfang der
deutschen Einkommensbesteuerung einschlief3lich Solidaritatszuschlag und etwaiger Kir-
chensteuer sowie den Regeln Uber den Kapitalertragsteuerabzug. Die Kapitalertragsteuer
(Quellensteuer] betragt 25% der (von der Hauptversammlung beschlossenen) Bardividende
(Dividende nach Abzug der Korperschaftsteuer, jedoch vor Abzug der Kapitalertragsteuer)
- soweit hierfir nicht Einlagen der Anteilseigner als verwendet gelten - zuziiglich 5,5%
Solidaritatszuschlag (insgesamt 26,375 % der Bardividende).

Die Einkinfte aus Kapitalvermdgen (Bruttodividende) fiir den Anteilseigner bestehen aus (i)
dem tatsachlich zuflieBenden Nettobetrag (Nettodividende) zuziglich (i) der einbehaltenen
Kapitalertragsteuer in Hohe von 25% der Bardividende zuzlglich 55% Solidaritats-
zuschlag hierauf (insgesamt 26,375% der Bardividende) und (iii] der von der Gesellschaft
einbehaltenen Korperschaftsteuerausschittungsbelastung (entspricht Korperschaftsteu-
erguthaben). Dem Anteilseigner werden auf die zu zahlende Einkommensteuer (zuztiglich
Solidaritatszuschlag) die einbehaltene Kapitalertragsteuer (zuziiglich Solidaritatszuschlag)
sowie die von der Gesellschaft einbehaltene Korperschaftsteuer (ochne den von dieser ent-
richteten Solidaritatszuschlag, sog. .Schattenbelastung”) angerechnet. Sinn des - interna-
tional weitgehend unbekannten - deutschen korperschaftsteuerlichen Anrechnungsver-
fahrens ist die Vermeidung einer Doppelbelastung auf Gesellschafts- und Aktionarsebene
sowie die Besteuerung der Dividende nach den personlichen Verhaltnissen des unbe-
schrankt steuerpflichtigen Aktionars. Die Bemessungsgrundlage des Solidaritats-
zuschlags vermindert sich um das Korperschaftsteuerguthaben.

Natirliche Personen erhalten ab dem Veranlagungszeitraum 2000 einen Sparerfreibetrag
von DM 3.000,- (im Falle zusammen veranlagter Ehegatten DM 6.000,-). Daneben wird ein
Werbungskostenpauschbetrag von DM 100,- (im Falle zusammen veranlagter Ehegatten
DM 200,-) gewéhrt, sofern keine héheren Aufwendungen nachgewiesen werden.

Werden die Aktien im Betriebsvermogen gehalten, gelten die genannten Regeln zur Ermitt-
lung der Einkinfte sowie zur Kapitalertragsteuer in gleicher Weise. Die Bruttodividende
unterliegt hierbei der Gewerbesteuer, es sei denn, der Steuerpflichtige war zu Beginn des
mafgeblichen Erhebungszeitraums zu mindestens 10% am Grundkapital der Gesellschaft
beteiligt. Die Bruttodividende geht bei Einzelunternehmen und Personengesellschaften in
die Ermittlung des Gewinns aus Gewerbebetrieb ein, welcher beim Einzelunternehmer
bzw. bei den Gesellschaftern nach entsprechender Zurechnung der Besteuerung unter-
liegt. Bei Kapitalgesellschaften unterliegt die Bruttodividende der Korperschaftsteuer.
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Der Kabinettsentwurf zur Unternehmensteuerreform sieht vor, daf3 Ausschittungen an
unbeschrankt steuerpflichtige Korperschaften ab 2001 freigestellt werden. Dies gilt sowohl
fur Dividenden aus dem Inland als auch fir solche aus dem Ausland. Bei Dividenden aus
Anteilen an einer auslandischen Gesellschaft gelten aber weiterhin 5% dieser Einnahmen
als nicht abziehbare Betriebsausgaben, was im Ergebnis nur zu einer Freistellung der aus-
landischen Dividendenertrage in Hohe von 95% fihrt.

Anteilseigner mit Sitz/Wohnsitz auBerhalb Deutschland

Fur Anteilseigner, die in Deutschland nicht zur Steuer veranlagt werden, wird die korper-
schaftsteuerliche Ausschittungsbelastung definitiv.

Vorbehaltlich der Anwendbarkeit der Richtlinie Nr. 90/435/EWG des Rates vom 23.7.1990
(sogenannte Mutter-Tochter-Richtlinie] oder eines Doppelbesteuerungsabkommens unter-
liegen auch Dividendenausschittungen einer deutschen Aktiengesellschaft an nicht in
Deutschland ansé&ssige Anteilseigner einer Kapitalertragsteuer (Quellensteuer) in Héohe
von [noch) 25% zuziglich 5,5% Solidaritatszuschlag (insgesamt 26,375 % der Bardividende).

Unter den Voraussetzungen der Mutter-Tochter-Richtlinie wird jedoch fir Dividendenaus-
schittungen die Kapitalertragsteuer (einschlieBlich Solidaritatszuschlag) auf Antrag nicht
erhoben oder wieder erstattet. Voraussetzungen dieser Beglnstigung sind insbesondere,
dass die Mutterkapitalgesellschaft in einem anderen Staat der Europaischen Union steuer-
lich ansassig ist, dass die Beteiligung an der deutschen Tochteraktiengesellschaft minde-
stens zwolf Monate ununterbrochen besteht und sie mindestens ein Viertel (in besonderen
Fallen ein Zehntel) des Nennkapitals betragt.

Im Falle der Anwendbarkeit eines Doppelbesteuerungsabkommens kann sich die Kapital-
ertragsteuer auf Dividendenausschittungen einer in Deutschland ansassigen Kapitalge-
sellschaft an einen nicht in Deutschland ansadssigen Anteilseigner maoglicherweise verrin-
gern. Dazu bedarf es eines Antrags des auf Grund eines Doppelbesteuerungsabkommens
berechtigten Anteilseigners oder seines Bevollmachtigten bei den deutschen Finanzbehor-
den auf Freistellung bzw. Erstattung desjenigen Betrages, um den der Satz der regular (in
Hohe von 26,375% der Bardividende) einzubehaltenden bzw. einbehaltenen Quellensteuer
den maximal nach dem betreffenden Doppelbesteuerungsabkommen zulassigen Steuer-
satz Ubersteigt. Eine etwaige Verringerung der Quellenbesteuerung durch Doppelbesteue-
rungsabkommen erstreckt sich auch auf den Solidaritdtszuschlag.

Gehoren die Aktien zum Betriebsvermdgen eines deutschen Unternehmens oder einer
deutschen Betriebsstatte eines ausléandischen Unternehmens, so gelten die oben
beschriebenen Anrechnungsmodalitaten eines in Deutschland ansassigen Anteilseigners.
Die Kérperschaftsteuer, die Kapitalertragsteuer sowie der hierauf erhobene Solidaritatszu-
schlag sind somit (noch) - wie bei inldndischen und steuerpflichtigen Aktionaren - auf die
deutsche Steuerschuld anrechenbar bzw. werden bei ansonsten niedrigerer deutscher
Steuerschuld erstattet.
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Die Weiterausschittung der von einer deutschen Tochtergesellschaft bezogenen Dividen-
den an einen auslandischen Aktionar unterliegt den oben beschriebenen allgemeinen
Regelungen.

Besteuerung von Veraulerungsgewinnen

Gewinne aus der VerdufBerung von Aktien unterliegen bei unbeschrankt steuerpflichtigen
natlrlichen Personen nur dann der Einkommensbesteuerung, wenn (i) die Aktien inner-
halb von einem Jahr nach ihrem Erwerb wieder veraufBert werden oder nach Ablauf dieser
Frist (i) der Anteilseigner innerhalb der letzten fiinf Jahre am Kapital der Gesellschaft
unmittelbar oder mittelbar zu mindestens 10% beteiligt (Beteiligungsgrenze soll von min-
destens 10% auf mindestens 1% abgesenkt werden] war bzw. ist oder [iii] die Aktien zu
einem Betriebsvermaogen gehdren oder (iv) einbringungsgeboren sind.

Nach geplanter neuer Rechtslage sollen Gewinne aus der VeraufBerung von Anteilen, die
eine Kapitalgesellschaft an einer anderen Kapitalgesellschaft halt, nicht mehr steuer-
pflichtig sein.

Gewinne aus der Verauf3erung von Aktien, die zu einem Betriebsvermdgen gehoren, unter-
liegen (abgesehen von bestimmten Ausnahmen) der Gewerbesteuer. Sie unterliegen dar-
Uber hinaus der Einkommen- bzw. Korperschaftsteuer sowie dem Solidaritatszuschlag
nach den allgemeinen Regeln.

Erzielt ein Anteilseigner, der in Deutschland nicht unbeschrankt steuerpflichtig ist, bei der
Verduferung der Aktien Verduflerungsgewinne, so unterliegen diese in Deutschland der
Besteuerung, wenn (i) die Aktien zum Betriebsvermdogen einer in Deutschland unterhalte-
nen Betriebsstatte gehoren oder [ii) der Anteilseigner wahrend eines Zeitraums von fiinf
Jahren vor der VerduBerung der Aktien direkt oder indirekt mindestens 10% (kinftig
geplant: mindestens 1%) des Aktienkapitals der Gesellschaft hielt bzw. halt oder (i) im Falle
einbringungsgeborener Aktien oder (iv) unter den Voraussetzungen der erweiterten be-
schrankten Steuerpflicht nach § 2 AStG. Bei Anwendbarkeit eines Doppelbesteuerungsab-
kommens kann die deutsche Steuerpflicht auf VerdufBerungsgewinne maoglicherweise ent-
fallen.

Verluste, die eine natlrliche Person als Aktionar innerhalb eines Jahres nach dem Erwerb
der Aktien aus der Verauflerung erzielt, konnen nur bis zur Hohe des Gewinns ausge-
glichen werden, den der Aktionar im gleichen Kalenderjahr aus anderen privaten steuer-
pflichtigen Verauflerungsgeschaften erzielt hat. Nicht ausgeglichene Verluste mindern die
Einklnfte, die der Aktionar im vorangegangenen Kalenderjahr oder in den folgenden
Kalenderjahren aus privaten Verauf3erungsgeschaften erzielt.

Erbschaft- und Schenkungsteuer
Ubertragungen von Aktien von Todes wegen oder durch Schenkung unterliegen der Erb-

schaft- bzw. der Schenkungsteuer, wenn der Erblasser, der Schenker oder der Erwerber
ein Inlander i.5.d. § 2 Abs. 1 ErbStG ist. Andernfalls unterliegen sie nur dann der Besteue-
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rung, wenn (i) die Aktien beim Anteilseigner zum Betriebsvermdgen einer in Deutschland
unterhaltenen Betriebsstétte gehdren oder (i) der Anteilseigner allein oder zusammen mit
ihm nahestehenden Personen mindestens zu einem Zehntel unmittelbar oder mittelbar
am Grundkapital der Gesellschaft beteiligt ist oder (iii] unter den Voraussetzungen der
erweiterten beschrankten Steuerpflicht gemaf § 4 AStG.

Aufgrund eines der wenigen abgeschlossenen Doppelbesteuerungsabkommens auf dem
Gebiet der Erbschaft- und Schenkungsteuer kann die vorgenannte Besteuerung
beschrankt sein.

Vermogensteuer

Aufgrund eines Beschlusses des Bundesverfassungsgerichts vom 22.6.1995 wird die Ver-
mdogensteuer fur Veranlagungszeitraume ab dem 1.1.1997 nicht mehr erhoben.

Sonstige Steuern in Deutschland

Die VerduBerung oder die Ubertragung der Aktien unterliegt in Deutschland keiner Bér-
senumsatzsteuer, Gesellschaftsteuer, Stempelabgabe oder dhnlichen Steuer. Die Ubertra-
gung oder Vereinigung von mindestens 95% der Aktien kann Grunderwerbsteuer ausldsen,
wenn die Aktiengesellschaft oder Gesellschaften, an denen die Aktiengesellschaft unmit-
telbar oder mittelbar beteiligt ist, Uber inlandische Grundsticke verfigen.
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Finanzausweise 1997 bis 1999

Bestatigungsbericht der unabhangigen Jahresabschlusspriifer
An die DCI Database for Commerce and Industry AG:

Wir haben die nachfolgende Bilanz der DCI Database for Commerce and Industry AG zum
31. Dezember 1999 sowie die Bilanzen der DCI Database for Commerce and Industry
Datenbank fiur Wirtschaftsinformationen GmbH zum 31. August 1999, zum 31. Dezember
1998 und zum 31. Dezember 1997 sowie die entsprechenden Gewinn- und Verlustrechnun-
gen, die Eigenkapitaldarstellungen sowie die Kapitalflussrechnungen fur die zu diesen Ter-
minen endenden Geschaftsjahre geprift. Die Verantwortung fir die Jahresabschlisse
obliegt dem Vorstand der Gesellschaft. Unsere Aufgabe ist es, auf der Grundlage der
Ergebnisse unserer Prifungen zu diesen Abschlissen einen Bestatigungsvermerk zu
erteilen.

Wir haben unsere Priifungen in Ubereinstimmung mit den allgemein anerkannten Prii-
fungsgrundsatzen durchgefihrt. Diese Grundsatze verlangen, dass wir die Prifungen so
planen und durchfihren, dass Gewahr daflr besteht, dass die Jahresabschlisse frei von
wesentlichen Fehlern sind. Eine Prifung umfasst die Untersuchung von Unterlagen fir die
in den Abschlissen ausgewiesenen Betrage und Angaben in Stichproben. Eine Jahresab-
schlussprifung beinhaltet auch die Beurteilung der angewandten Rechnungslegungs-
grundsatze und der wesentlichen durch die Geschaftsfiihrung vorgenommenen Schatzun-
gen sowie eine Bewertung der allgemeinen Darstellung der Jahresabschlisse. Nach unse-
rer Einschatzung stellen unsere Prifungshandlungen eine angemessene Grundlage fir
unseren Bestatigungsvermerk dar.

Wir sind der Auffassung, dass die vorgenannten Jahresabschlisse in allen wesentlichen
Punkten die Vermogenslage der DCI Database for Commerce and Industry AG zum
31. Dezember 1999 sowie der DCI| Database for Commerce and Industry Datenbank fir
Wirtschaftsinformationen GmbH zum 31. August 1999, 31. Dezember 1998 und 31. Dezem-
ber 1997 sowie die Ertragslage und den Kapitalfluss fir die zu diesen Terminen endenden
Geschéftsjahre in Ubereinstimmung mit den in den Vereinigten Staaten von Amerika allge-
mein anerkannten Rechnungslegungsgrundsatzen (U.S. GAAP) angemessen darstellen.

ARTHUR ANDERSEN
Wirtschaftspriifungsgesellschaft
Steuerberatungsgesellschaft mbH

Eberhard Salzmann
Wirtschaftspriifer Wirtschaftspriifer

MUnchen, den 14. Januar 2000
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DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg

Bilanzen zum 31. Dezember 1997, 31. Dezember 1998, 31. August 1999 und

31. Dezember 1999 nach US-GAAP

31.12.1999 31.8.1999 31.12.1998 31.12.1997
DM DM DM DM
Aktiva
Umlaufvermaogen:
Liquide Mittel 12.903.102,28 6.285.366,33 944.779,61 1.046.505,49
Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen, abziglich Wertberich-
tigungen i.H.v. DM 141.663,38 1.131.830,16 1.118.265,62 262.405,34 224.431,48
Wertpapiere des Umlaufvermdgens
(zum Zeitwert) 107.032,48 61.920,00 69.693,90 27.203,30
Aktive Rechnungsabgrenzung und
sonstiges Umlaufvermdgen 493.347,99 111.286,13 74.876,57 70.208,04
Summe Umlaufvermdgen 14.635.312,91 7.576.838,08 1.351.755,42 1.368.348,31
Sachanlagen:
EDV Hardware 896.362,96 571.171,99 410.002,91 401.381,00
Betriebs- und Geschaftsausstattung 952.412,37 663.350,15 373.397,38 303.604,11
abzlglich: kumulierte Abschreibungen - 750.080,76 - 562.347,39 - 424.490,28  -393.665,00
Summe Anlagevermaogen, netto 1.098.694,57 672.174,75 358.910,01 311.320,11
Aktive latente Steuern 3.304.657,65 249.922,66 0,00 127.299,13
Immaterielle Vermdgensgegenstande, netto 2.393.949 45 884.106,49 69.536,86 104.226,61
Summe Aktiva 21.432.614,58 9.383.041,98 1.780.202,29 1.911.194,16
Passiva
Kurzfristige Verbindlichkeiten:
Kurzfristige Bankverbindlichkeiten 0,00 20,00 0,00 0,00
Verbindlichkeiten aus Lieferungen
und Leistungen 1.836.261,10 1.447.464,03 630.891,16 858.029,64
Sonstige Rickstellungen 2.457.314,02 1.250.000,00 274.300,00 443.500,00
Steuerrickstellungen 0,00 0,00 0,00 20.165,00
Passive latente Steuern 0,00 0,00 270.685,56 0,00
Sonstige Verbindlichkeiten 341.652,40 265.464,73 39.127,48 82.793,562
Passive Rechnungsabgrenzung 837.675,24 632.775,00 404.982,00 450.779,00
Summe kurzfristiger Verbindlichkeiten 5.472.902,76 3.595.723,76 1.619.986,20 1.855.267,16
Eigenkapital:
Gezeichnetes Kapital 1.097.865,49 330.300,00 300.000,00 300.000,00
Forderungen gegentber Gesellschaftern 0,00 - 467.393,69 - 607.121,28 - 386.008,00
Kapitalricklage 17.784.029 54 5.838.700,01 0,00 0,00
Verlust-/Gewinnvortrag -2.922.183,21 85.711,90 467.337,37 141.935,00
Summe Eigenkapital 15.959.711,82 5.787.318,22 160.216,09 55.927,00
Summe Passiva 21.432.614,58 9.383.041,98 1.780.202,29 1.911.194,16

Der Anhang ist Bestandteil des Jahresabschlusses.
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DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg

Gewinn- und Verlustrechnungen fir die Geschaftsjahre 1997, 1998, 1. Januar 1999 bis
31. August 1999 und 1. September 1999 bis 31. Dezember 1999 nach US-GAAP

1.9.-31.12.1999

1.1.-31.8.1999 1.1.-31.12.1998 1.1.-31.12.1997

DM DM DM DM
Umsatzerlose 2.958.563,76 5.304.197,15 6.575.348,71 5.957.402,23
Herstellungskosten der zur Erzielung der
Umsatzerldse erbrachten Leistungen -1.910.797,77 - 2.440.657,73 -2.867.700,40 - 2.434.364,58
Bruttoergebnis vom Umsatz 1.047.765,99  2.863.539,42  3.707.648,31 3.523.037,65
Vertriebskosten - 4.287.104,65 - 1.224.535,69 - 845.645,93 - 764.369,86
Allgemeine Verwaltungskosten -2.047.563,03 -1.582.759,17 -1.122.554,65  -987.530,34
Forschungs- und Entwicklungskosten - 833.680,71 -882.217,77 -1.025.171,48 -1.716.673,43
Operativer Verlust/Gewinn -6.120.582,40 -825.973,21 714.276,26 54.464,02
Zinsen und dhnliche Aufwendungen - 417,20 - 34,46 0,00 0,00
Sonstige Zinsen und dhnliche Ertrage 58.969,49 0,00 0,00 0,00
Ertrage aus anderen Wertpapieren 0,00 57.773,97 9.110,80 0,00
Ergebnis vor Ertragsteuern - 6.062.030,11 - 768.233,70 723.387,06 54.464,02
Ertragsteuern 3.054.135,00 386.608,23 - 397.984,69 -51.623,32
Jahresfehlbetrag/(-tUberschuss) -3.007.895,11 - 381.625,47 325.402,37 2.840,70

Der Anhang ist Bestandteil des Jahresabschlusses.
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Kapitalflussrechnungen fir die Geschaftsjahre 1997, 1998, 1. Januar 1999 bis 31. August
1999 und 1. September 1999 bis 31. Dezember 1999 nach US-GAAP

31.12.1999 31.8.1999 31.12.1998 31.12.1997
TDM TDM TDM TDM

Einnahmen aus der/-Ausgaben fiir die

betriebliche Geschiftstatigkeit
Jahresfehlbetrag/(-Uberschuss) -3.008 - 382 325 3
Berichtigungen zur Uberleitung des Jahres-

fehlbetrages/(-Uberschusses) zu den

Einnahmen/-Ausgaben

Abschreibungen auf immaterielle Vermdgens-

gegenstande und Sachanlagen 188 138 31 190
Zu-/Abschreibungen auf Wertpapiere des

Umlaufvermdgens 0 7 - 42 -27

Latente Steuern -3.055 -520 378 30

Abnahme/(Zunahme) der Aktiva und
Zunahme/(Abnahme) der Passiva
Forderungen und sonstige Vermaégens-

gegenstande - 14 - 856 -38 -72
Aktive Rechnungsabgrenzungsposten 85 103 - 226 -306
Wertpapiere des Anlagevermogens - 45 0 0 0
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und

Leistungen 389 817 -227 478
Steuerrickstellungen 0 0 0 21
Sonstige Rickstellungen 1.207 976 - 169 240
Sonstige Verbindlichkeiten 77 226 - 44 58
Passive Rechnungsabgrenzungsposten 205 228 - 46 112

Nettoeinnahmen/-ausgaben aus der

betrieblichen Geschaftstatigkeit -3.971 737 -58 727
Cash Flow aus dem Investitionsbereich
Verluste aus Anlagenabgangen 0 0 3 0
Investitionen in immaterielle Vermogens-
gegenstande und Sachanlageninvestitionen -1 -1.266 - 47 -301
Kauf von Datenbank und Warenzeichen der

Cross Media -1.085 0 0 0
Kauf der Datenbank der PC HIS - 753 0 0 0
Kauf von Warenzeichen der CompareFair - 175 0 0 0
Nettoausgaben fiir den Investitionsbereich -2.124 -1.266 A - 301

Cash Flow aus dem Finanzierungsbereich
Erlos aus Kapitalerhohung 12.713 5.869 0 0
Nettoeinnahmen aus dem Finanzierungs-
bereich 12.713 5.869 0 0
Zunahme/(Abnahme) der liquiden Mittel 6.618 5.340 - 102 426
Liquide Mittel zu Beginn des Geschéftjahres 6.285 945 1.047 621
Liquide Mittel am Ende des Geschiftsjahres 12.903 6.285 945 1.047
Zusatzliche Informationen:
Gezahlte Zinsen 0 0 0 0
Gezahlte Steuern 0 0 20 0

Der Anhang ist Bestandteil des Jahresabschlusses.
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Eigenkapitaldarstellungen fir die Geschaftsjahre 1997, 1998, 1. Janaur 1999 bis 31. August
1999 und 1. September 1999 bis 31. Dezember 1999

Forde-

rungen

gegen-

Ge- uber

Anzahl zeich-  Gesell- Kapital- Bilanz-
der netes  schaf- rick- gewinn/

Aktien  Kapital tern lage -verlust Summe
TDM TDM TDM TDM TDM
Stand 31.12.1996 N/A 300 0 0 139 439
Jahreslberschuss 0 0 0 3 3
Darlehensgewahrung 0 - 386 0 0 - 386
Stand 31.12.1997 N/A 300 - 386 0 142 56
Jahresliberschuss 0 0 0 325 325
Darlehensgewahrung 0 -221 0 0 -221
Stand 31.12.1998 N/A 300 - 607 0 467 160
Jahresfehlbetrag 0 0 0 - 382 -382
Kapitalerhohungen 30 0 5.839 0 5.869
Darlehensriickzahlung 0 140 0 0 140
Stand 31.8.1999 66.060 ) 330 - 467 5.839 85 5.787
Jahresfehlbetrag 0 0 0 -3.007 -3.007
Kapitalerhthungen 3.133.940 768 0  11.945 0 12713
Darlehensrickzahlung 0 467 0 0 467
Stand 31.12.1999 3.200.000%  1.098 0 17784 -2.922 15960

'] &4 DM 5,00 pro Stiick
7} a Euro 1,00 pro Stick unter Berticksichtigung der beschlossenen Kapitalerhéhung gegen Bareinlage und aus
Gesellschaftsmitteln durch Umwandlung aus der Kapitalriicklage.

Der Anhang ist Bestandteil des Jahresabschlusses.
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DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg
Anhang fir die Geschaftsjahre 1999, 1998 und 1997
1. Allgemeine Grundsatzinformationen

Die DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg (vormals: DCI Database for
Commerce and Industry Datenbank fir Wirtschaftsinformationen GmbH, Starnberg),
gegrindet am 3. Marz 1993 (die .Gesellschaft” oder .DCI"], betreibt eine internationale
Datenbank zur Bereitstellung von Wirtschaftsinformationen fir Industrie und Handel und
erbringt damit im Zusammenhang stehende Softwareentwicklung- und Serviceleistungen.

Die Umsatze der Gesellschaft werden in erster Linie aus Werbeaufwendungen und Mit-
gliedschaftsgebiihren in Zusammenhang mit dieser Datenbank erzielt. Darlber hinaus
erzielt die Gesellschaft Umsatze aus weiteren Aktivitaten, unter anderem aus der Bereit-
stellung eines Internet-Zugangs und der Lizenzvergabe von durch die Gesellschaft entwik-
kelter Software.

Die Gesellschaft betrachtet samtliche hier aufgefihrten Aktivitaten als ein einziges Seg-
ment.

Uber 99% der Kunden und sdmtliche Vermdgenswerte der Gesellschaft befinden sich in
Deutschland.

Fir den am 31. Dezember 1999 endenden Vier-Monats-Zeitraum erwirtschaftete die
Gesellschaft Uber zehn Prozent der Umsatze mit zwei Kunden. Wahrend des am 31. August
1999 endenden Acht-Monats-Zeitraums und in den Jahren 1997 und 1998 wurden mit kei-
nem Kunden dber zehn Prozent der Umsatze erzielt.

2. Zusammenfassung wesentlicher Bilanzierungs- und Bewertungs-
grundsatze

Grundsatze der Bilanzierung

Die Gesellschaft fihrt ihre Bicher und Unterlagen nach den Bestimmungen des deutschen
Handelsrechts, das die in Deutschland geltenden Grundsatze ordnungsgemafer Rech-
nungslegung wiedergibt (Handelsgesetzbuch]. Das deutsche Handelsrecht weicht in
wesentlichen Aspekten von den in den Vereinigten Staaten von Amerika geltenden Grund-
satzen ordnungsgemafer Rechnungslegung (U.S. GAAP) ab. Alle notwendigen Anpassun-
gen, die zur Darstellung der vorstehenden Jahresabschlisse nach U.S. GAAP erforderlich
waren, wurden durchgefihrt.

Anderung des Geschéftsjahres

Die Gesellschaft verlegte mit Beschluss vom 11. August 1999 den Bilanzstichtag vom
31. Dezember auf den 31. August. Mit Gesellschafterbeschluss vom 2. Dezember 1999
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wurde der Bilanzstichtag wieder auf den 31. Dezember geandert. Aus diesem Grunde wird
die Ertragslage fur die Geschaftsjahre endend am 31. Dezember 1997 und 31. Dezember
1998 und fir die beiden Rumpfgeschaftsjahre, die den Acht-Monats-Zeitraum vom
1. Januar bis zum 31. August 1999 und den Vier-Monats-Zeitraum vom 1. September bis
31. Dezember 1999 umfassen, dargestellt.

Nutzung von Prognosen

Die Aufstellung von Jahresabschliissen in Ubereinstimmung mit den Grundsatzen ord-
nungsgemafler Rechnungslegung erfordert Prognosen und Annahmen durch die
Geschaftsfihrung/den Vorstand der Gesellschaft, die die Héhe der am Bilanzstichtag aus-
gewiesenen Vermdgensgegenstande und Verbindlichkeiten sowie die wahrend des
Geschaftsjahres ausgewiesenen Umsatzerlose und Aufwendungen beeinflussen. Auch
wenn diese Prognosen auf dem .besten Wissen der Geschaftsfiihrung/des Vorstands tber
die aktuellen Ereignisse und Handlungen” basieren, kdnnen die tatsachlichen Ergebnisse
von diesen Prognosen abweichen.

Liquide Mittel

Die liquiden Mittel umfassen Bargeldbestande und Bankeinlagen mit einer Falligkeit von
unter drei Monaten zum Zeitpunkt des Erwerbs. Der Buchwert dieser Positionen entspricht
auf Grund der kurzen Laufzeit dem Zeitwert.

Wertpapiere des Umlaufvermaogens

Die Wertpapiere des Umlaufvermdgens werden zum Zeitwert ausgewiesen. Die nicht reali-
sierten Aufwendungen und Ertrage auf die Wertpapiere des Umlaufvermogens werden zum
Zeitpunkt des Eintretens erfolgswirksam erfasst.

Sachanlagevermaogen

Wirtschaftsglter des Anlagevermdgens werden zu Anschaffungskosten abzlglich kumu-
lierter Abschreibungen angesetzt. Die Abschreibung erfolgt linear auf der Basis der erwar-
teten betriebsgewdhnlichen Nutzungsdauer.

Die betriebsgewthnliche Nutzungsdauer wird wie folgt angesetzt:

Betriebs- und Geschaftsausstattung 3 bis 5 Jahre
EDV Hardware 3 bis 5 Jahre

Das Sachanlagevermogen wird regelmaflig unter Beriicksichtigung konkreter Ereignisse

oder veranderter Umstande auf seine weitere Nutzungsfahigkeit untersucht und gegebe-
nenfalls auf einen niedrigeren beizulegenden Wert abgeschrieben.
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Immaterielle Vermogensgegenstande

Immaterielle Vermdgensgegenstande umfassen neben Software im Wesentlichen erwor-
bene Datenbanksysteme inklusive darin enthaltener Datenbanksatze. Die Nutzungsdauer
der Datenbanksysteme wurde mit fiinf Jahren bemessen. Die Abschreibung von EDV-Soft-
ware erfolgt linear unter Beriicksichtigung einer Nutzungsdauer von drei Jahren. Die
immateriellen Vermdgensgegenstande werden regelmaflig unter Bericksichtigung kon-
kreter Ereignisse oder veranderter Umstande auf ihre weitere Nutzungsfahigkeit unter-
sucht und gegebenenfalls auf einen niedrigeren beizulegenden Wert abgeschrieben.

Steuern vom Einkommen und Ertrag und latente Steuern

Aufgrund bestehender steuerlicher Verlustvortrage aus dem Jahr 1996 wurden fir die
Geschaftsjahre 1997 und 1998 keine Steuern vom Einkommen und Ertrag berechnet. Fir
die Rumpfgeschaftsjahre zum 31. August 1999 und 31. Dezember 1999 waren wegen der
Verlustsituation ebenfalls keine Steuern vom Einkommen und Ertrag zu ermitteln.

Die Gesellschaft berechnet die Ertragsteuerbelastung nach der Liability-Methode, in
Anlehnung an SFAS Nr. 109, .Rechnungslegung fur Ertragsteuern”. Die Liability-Methode
sieht die Bilanzierung von latenten Steuern vor, um den saldierten steuerlichen Effekten
von zeitlich begrenzten Abweichungen zwischen Buchwerten in der Handels- und Steuer-
bilanz Rechnung zu tragen.

Weiterhin werden latente Steuern auf die steuerlichen Verlustvortrage errechnet. Die akti-
vischen und passivischen latenten Steuern werden unter Anwendung der zum Zeitpunkt
der Berechnung gultigen Steuersatze und -gesetze ermittelt. Die angesetzten aktivischen
latenten Steuern werden bis zu dem Wert abgewertet, bei dem die zukiinftige Realisierung
des steuerlichen Vorteils wahrscheinlicher ist als der wertlose Verfall des Verlustvortrags.

Umsatzrealisierung

Die Gesellschaft erzielt Umsatze aus Mitgliedschaften, Werbeeinnahmen, der Lizenzge-
wahrung fur Produkte und Internet Services.

Mitgliedschaften gelten gewdhnlich fir ein Jahr. Die Mitgliedschaftsgeblhren werden zu
Beginn der Laufzeit der Mitgliedschaft in Rechnung gestellt. Umsatze aus Mitgliedschaften

werden gleichmaBig Uber die Laufzeit der Mitgliedschaft realisiert.

Werbeeinnahmen werden mit Erbringung der vereinbarten Leistung als realisiert betrach-
tet.

Einnahmen aus Lizenzvergabe werden erfasst, sobald die Lieferung gemaf den Bedingun-
gen der Vereinbarung erfolgt ist.

Im Bereich Internet-Services tritt DCI als Internet-Provider am Markt gegen eine monat-
liche Nutzungsgebihr auf. Diese Gebihr wird monatlich als Umsatz behandelt.
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Forschung und Entwicklung

Unter Berlicksichtigung des Financial Accounting Standard (.SFAS") Nr. 86, .Rechnungs-
legung von Computersoftware, die fir den Verkauf, das Leasing oder andere Vermarktungs-
zwecke bestimmt ist” (SFAS Nr. 86), beginnt die Aktivierung von Software-Entwicklungs-
Kosten betreffend die kommerzielle Nutzung der Datenbank mit der Erreichung der tech-
nischen Verwendbarkeit und endet mit der Einfiilhrung. In Ubereinstimmung mit SFAS
Nr. 86 hat die Gesellschaft die technologische Verwendbarkeit mit der Fertigstellung des
Arbeitsmodells (working model] gleichgesetzt. Fir die Gesellschaft ist der Zeitraum zwi-
schen der Fertigstellung des Arbeitsmodells und der allgemeinen Markteinfihrung der
Software von kurzer Dauer. Aus diesem Grund werden die Kosten, die unter Aktivierungs-
vorschriften nach SFAS Nr. 86 fallen, als unwesentlich betrachtet und aufwandswirksam
verbucht.

Bilanzierung und Ausweis von Derivaten und Hedging Aktivitaten

Im Juni 1998 verabschiedete das Financial Accounting Standards Board die SFAS No. 133,
.Accounting for Derivative Instruments and Hedging Activities™ (SFAS No. 133). Diese Verof-
fentlichung setzt Richtlinien fur die Bilanzierung und den Ausweis der Derivativen und
Hedging Aktivitaten. Diese Richtlinie verlangt, dass jedes derivative Instrument in der
Bilanz, entweder als Vermogensgegenstand oder als Verbindlichkeit mit ihrem Marktwert
bilanziert wird. Der Grundsatz erfordert auerdem, dass Veranderungen in der marktib-
lichen Bewertung der Derivative, die eine Auswirkung auf das laufende Ergebnis des
Unternehmens haben, gezeigt werden, aufler, dass spezielles .,Hedging Accounting” gege-
ben ist. Spezielle Vorschriften fiir Kurssicherungsgeschafte erlauben den Ausgleich von
Gewinnen und Verlusten aus Derivativen mit Ergebnissen aus Kurssicherungsgeschéften
in der Gewinn- und Verlustrechnung. Gleichzeitig wird eine entsprechende Dokumentation,
Bezeichnung und Beurteilung der Effektivitat dieser Geschaftstatigkeit, die durch derivative
Instrumente abgesichert werden, verlangt. SFAS No. 133 tritt fir alle Geschaftsjahre, die
nach dem 15. Juni 1999 beginnen, in Kraft und kommt nicht rickwirkend zur Anwendung.
Die Gesellschaft erwartet durch diese neue Richtlinie keinen wesentlichen Einfluss auf die
Bilanz oder die Gewinn- und Verlustrechnung.

3. Verbindlichkeiten
Zeitwert der Finanzinstrumente
Der Zeitwert der Forderungen und Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen, der

ausstehenden Einlagen von Aktionaren sowie der sonstigen Finanzinstrumente entspricht
auf Grund des kurzfristigen Charakters dieser Posten dem Buchwert.
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4. Latente Steuern

Die nachfolgende Tabelle stellt die Ermittlung des effektiven Steuersatzes dar:

1.9.1999 1.1.1999 1.1.1998 1.1.1997

bis bis bis bis

31.12.1999 31.8.1999  31.12.1998  31.12.1997

% % % %

Korperschaftsteuer 40,00 40,00 45,00 45,00
Gewerbesteuer 8,50 8,50 7,78 7,78
Solidaritatszuschlag 1,89 1,89 2,12 2,12
Effektiver Steuersatz 50,39 50,39 54,90 54,90

Der Steueraufwand setzt sich wie folgt zusammen:

1.9.1999 1.1.1999 1.1.1998 1.1.1997

bis bis bis bis

31.12.1999 31.8.1999  31.12.1998  31.12.1997

TDM TDM TDM TDM

Gezahlte Steuern 0 0 0 - 20
Veranderung latente Steuern 3.054 387 - 398 - 32
3.054 387 -398 -952

Die latenten Steuern setzen sich wie folgt zusammen:

1.9.1999 1.1.1999 1.1.1998 1.1.1997

bis bis bis bis
31.12.1999 31.8.1999  31.12.1998  31.12.1997
TDM TDM TDM TDM

Aktivische latente Steuern aus

Verlustvortrag 3.575 557 T4 533
Passivische latente Steuern aus

Bewertungsunterschieden

geringwertige Wirtschafts-

guter und steuerliche

Sonderposten -25 -62 - 100 - 161
aus Ausschuittungsbelastung

EK 02 - 245 - 245 - 245 - 245
Latente Steuern, netto 3.305 250 - 271 127

Der in Deutschland unbegrenzt vortragsfahige korperschaftsteuerliche Verlustvortrag der
Gesellschaft zum 31. Dezember 1999 betragt ca. TDM 7.095. Der Vorstand geht gegenwar-
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tig davon aus, dass die steuerlichen Verlustvortrage mit zuklnftigem steuerpflichtigen Ein-
kommen verrechnet werden kdnnen. In Abhangigkeit von der Ergebnissituation der Gesell-
schaft kann sich die Einschatzung des Vorstands der Gesellschaft in Bezug auf die Reali-
sierbarkeit des steuerlichen Vorteils aus dem Verlustvortrag zukunftig andern.

Bei der Berechnung der latenten Steuern ist die Gesellschaft von den gegenwartig giltigen
Steuersatzen ausgegangen.

5. Eigenkapital
Gezeichnetes Kapital

Die am 26. August 1999 beschlossene Erhchung des Stammkapitals um DM 30.300,00
wurde am 20. September 1999, die ebenfalls am 26. August 1999 beschlossene Umwand-
lung in eine Aktiengesellschaft wurde am 15. Dezember 1999 in das Handelsregister einge-
tragen. In der Hauptversammlung vom 20. Dezember 1999 wurde eine Kapitalerhdhung
aus Gesellschaftsmitteln in Hohe von DM 5.160.790,51 (€ 2.638.670,29) sowie eine zweite
Kapitalerhdhung durch Ausgabe von Vorzugsaktien zum Nennwert von DM 767.565,48
(€ 392.450,00) beschlossen. Die Einlage des Nominalbetrags sowie des Agios in Héhe von
DM 11.945.329,52 aus der zweiten Kapitalerhohung wurde vor dem Bilanzstichtag von den
Aktionaren geleistet. Am 11. Januar 2000 wurden alle am 20. Dezember 1999 beschlosse-
nen Kapitalerhthungen in das Handelsregister eingetragen.

Kapitalricklage

In 1999 wurden im Rahmen der Kapitalerhéhungen Zahlungen in Hohe von TDM 17.784 in
die Kapitalriicklage geleistet. Kosten in Hohe von TDM 265, die im Zusammenhang mit der
durchgefihrten Kapitalerhohung angefallen sind, werden direkt von der ausgewiesenen
Kapitalriicklage in Abzug gebracht. Gegenlaufig ist der sich aus der nach deutschem
Steuerrecht ermittelten Abzugsfahigkeit dieser Ausgaben ergebende Steuereffekt in Hohe
von TDM 134 der Kapitalriicklage zuzuschlagen.

Forderungen gegenuber Gesellschaftern
Die Forderungen gegeniber Gesellschaftern sind unverzinslich und auf Aufforderung zu

leisten. Am 31. Dezember 1999 waren alle Forderungen gegeniiber Gesellschaftern begli-
chen.
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6. Umsatzerlose

Die Umsatze setzen sich wie folgt zusammen:

1.9.1999 1.1.1999 1.1.1998 1.1.1997
bis bis bis bis
31.12.1999 31.8.1999  31.12.1998  31.12.1997
TDM TDM TDM TDM
Datenbankerlose 2.673 5.072 6.291 5.918
Internet Services 26 232 284 39
Lizenz-Verkauf 260 0 0 0
2.959 5.304 6.575 5.957
7. Herstellungskosten

Die Herstellungskosten setzen sich wie folgt zusammen:
1.9.1999 1.1.1999 1.1.1998 1.1.1997
bis bis bis bis
31.12.1999 31.8.1999  31.12.1998  31.12.1997
TDM TDM TDM TDM
Datenbanknutzung 1.874 2.308 2.664 2.431
Internet Services 37 133 204 3
Lizenz-Verkauf 0 0 0 0
1.911 2.441 2.868 2.434

8. Haftungsverhaltnisse und sonstige finanzielle Verpflichtungen

Mietverpflichtungen

Die kinftigen Mietzahlungen fir die nachsten finf Geschaftsjahre nach dem 31. Dezember

1999 setzen sich wie folgt zusammen:

Geschaftsjahr

2000
2001
2002
2003
2004

Der Mietaufwand fir das Geschaftsjahr 1997 belief sich auf TDM 86, fur das Geschaftsjahr
1998 auf TDM 111, fiir das Rumpfgeschaftsjahr 1. Januar bis 31. August 1999 auf TDM 156
und fir das Rumpfgeschaftsjahr 1. September bis 31. Dezember 1999 auf TDM 130.
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Rechtliche Verhaltnisse

Im Rahmen der gewdhnlichen Geschaftstatigkeit kann die Gesellschaft Ziel von Klagen
werden. Zum 31. Dezember 1999 bestehen nach Einschatzung des Vorstands sowie der
rechtlichen Berater der Gesellschaft keine Anspriche gegeniiber der Gesellschaft aus Ver-
fahren, die eine wesentliche Auswirkung auf das Geschaft der Gesellschaft, deren Ver-
mogens-, Finanz- oder Ertragslage haben kdnnten.

9. Akquisitionen von DCI

Ubernahme des Geschaftsbetriebs der PC-Personalcomputer Benutzer
Service GmbH

Mit Unternehmenskaufvertrag vom 31. Mai 1999 hat DCI die wesentlichen Vermdogens-
gegenstande der PC-Personalcomputer Benutzer Service GmbH mit Sitz in Bottrop erwor-
ben. Der Kaufpreis fur die Ubernommenen Vermogensgegenstande und Vertragverhalt-
nisse betrug netto TDM 850. Davon entfielen TDM 753 auf die in diesem Zusammenhang
erworbene Datenbank. Die entsprechende Abschreibung erfolgt Uber finf Jahre.

Die PC-Personalcomputer Benutzer Service GmbH war im Bereich der Entwicklung und
dem Vertrieb von Hard- und Software tatig.

Ubernahme des Geschaftsbetriebs der Cross Media Gesellschaft fiir ange-
wandte Medien mbH

Mit Unternehmenskaufvertrag vom 30. November 1999 hat die DCI den Geschaftsbetrieb
der Cross Media Gesellschaft fir angewandte Medien GmbH, Langenhagen, mit allen dazu
gehdrenden Vermogenswerten, dem Kundenstamm und den Mitarbeitern zum 1. Dezember
1999 (Ubergangsstichtag) zu einem Kaufpreis von TDM 1.200 erworben. Alle Forderungen
und Verbindlichkeiten bis zum Ubergangsstichtag sowie die Bankguthaben und eine Unter-
nehmensbeteiligung verbleiben bei der Cross Media.

Auf den erworbenen Kundenstamm und die Datenbanksysteme entfallen hiervon
TDM 1.085. Diese werden uber fiinf Jahre abgeschrieben.

Die Cross Media war Uberwiegend im Bereich der Planung und Durchfihrung von Marke-
ting- und Kommunikationsmafnahmen sowie publizistisch im Bereich der elektronischen
Medien tatig.

Ubernahme des Geschéftsbetriebs der CompareFair GmbH
Durch Kaufvertrag vom 9. November 1999 hat die DCI die wesentlichen Vermdgensgegen-
stande und Rechte der ComparefFair GmbH, Minchen, zu einem Kaufpreis von netto

TDM 175 erworben. Gesellschafter der CompareFair waren zu jeweils 50% Herr Michael
Mohr sowie die DataDesign AG, Minchen. Wesentlicher Bestandteil des Geschaftsbetriebs
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ist die inhaltliche und redaktionelle Gestaltung des .eCommerce-Guide”, eines Online-
Magazins zur laufenden Begleitung und Kommentierung aktueller Entwicklungen des
eCommerce. Nach Auffassung der Gesellschaft entspricht der gezahlte Kaufpreis einem
Drittvergleich.

In dem Kaufvertrag verpflichtet sich CompareFair alle Datenbanken, Namensrechte, Mar-
kenrechte und Domainrechte mitsamt allen dazugehdrenden und im Vertrag aufgefiihrten
Vermogensgegenstanden an DCI zu Ubertragen. Als Stichtag fur den Vermdgensiibergang
wurde der 1. Oktober 1999 vereinbart. Die erworbenen Rechte werden Gber einen Zeitraum
von funf Jahren abgeschrieben.

10. Ereignisse nach dem Bilanzstichtag

Zur Finanzierung des zukiinftigen Wachstums ist der Gang an den .Neuen Markt™ an der
Frankfurter Wertpapierborse im Jahr 2000 geplant.
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Bilanzen zum 31. Dezember 1997, 31. Dezember 1998, 31. August 1999 und 31. Dezember

1999 nach HGB

31.12.1999 31.8.1999 31.12.1998 31.12.1997
DM DM DM DM
Aktiva
Immaterielle Vermdgensgegenstande 2.225.028,88 793.352,64 9.264,00 12.750,00
Sachanlagen 1.233.820,18 704.807,00 312.408,00 189.660,57
Finanzanlagen 94.008,24 0,00 0,00 0,00
Anlagevermdgen 3.552.857,30 1.498.159,64 321.672,00 202.410,57
Forderungen und sonstige Vermdégens-
gegenstande 1.446.562,79 1.687.220,79 939.733,19 680.647,52
Wertpapiere 61.920,00 61.920,00 69.693,90 27.203,30
Liquide Mittel 12.854.206,53 6.285.366,33 944.779,61 1.046.505,49
Umlaufvermaogen 14.362.689,32 8.034.507,12 1.954.206,70 1.754.356,31
Rechnungsabgrenzungsposten 178.615,35 9.724,65 4.670,00 0,00
Summe Aktiva 18.094.161,97 9.542.391,41 2.280.548,70 1.956.766,88
Passiva
Gezeichnetes Kapital 330.300,00 300.000,00 300.000,00 300.000,00
Kapitalriicklage 17.915.029,53 5.969.700,01 0,00 0,00
Gewinnricklage 0,00 0,00 500.000,00 0,00
Bilanzverlust -6.391.635,82 - 401.604,41 54.902,73 -278.500,28
Zur Durchfiihrung der beschlossenen
Kapitalerhchung geleistete Einlagen 767.565,48 30.300,00 0,00 0,00
Eigenkapital 12.621.259,20 5.898.395,60 854.902,73 21.499,72
Sonderposten mit Riicklageanteil 0,00 48.272,05 76.345,33 80.000,00
Steuerrickstellungen 0,00 0,00 0,00 20.165,00
Sonstige Riickstellungen 2.457.314,02 1.250.000,00 274.300,00 443.500,00
Rickstellungen 2.457.314,02 1.250.000,00 274.300,00 463.665,00
Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten 0,00 20,00 0,00 0,00
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen 1.836.261,10 1.447.464,03 630.891,16 858.029,64
Sonstige Verbindlichkeiten 341.652,40 265.464,73 39.127,48 82.793,52
Verbindlichkeiten 2.177.913,50 1.712.948,76 670.018,64 940.823,16
Rechnungsabgrenzungsposten 837.675,25 632.775,00 404.982,00 450.779,00
Summe Passiva 18.094.161,97 9.542.391,41 2.280.548,70 1.956.766,88
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DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg

Gewinn- und Verlustrechnungen fir die Geschaftsjahre 1997, 1998, 1. Januar 1999 bis
31. August 1999 und 1. September 1999 bis 31. Dezember 1999 nach HGB

1.9.-31.12.1999 1.1.-31.8.1999 1998 1997
DM DM DM DM
Umsatzerlose 2.958.563,76 5.304.197,15 6.575.348,71 5.957.402,23
Herstellungskosten der zur Erzielung der
Umsatzerldse erbrachten Leistungen -2.739.807,77 -3.311.631,73 -3.890.802,78 - 4.162.167,14
Bruttoergebnis vom Umsatz 218.755,99 1.992.565,42 2.684.545,93 1.795.235,09
Vertriebskosten -4.273.287,11 -1.208.674,72 - 842.550,00 - 774.638,02
Allgemeine Verwaltungskosten -2.104.151,92 -1.778.166,40 -1.033.513,99 - 981.452,76
Sonstige betriebliche Ertrage 122.342,76 98.346,40 127.591,69 52.526,27
Sonstige betriebliche Aufwendungen - 11.643,43 - 103.368,60 -108.501,03 -108.572,52
Sonstige Zinsen und dhnliche Ertrage 58.969,49 43.251,22 45.711,07 28.606,93
Abschreibungen auf Wertpapiere des
Umlaufvermdgens 0,00 0,00 -39.288,66 -12.749 .81
Zinsen und ahnliche Aufwendungen - 417,20 - 34,46 0,00 -13,51
Ergebnis der gewdhnlichen Geschafts-
tatigkeit -5.989.431,42 -956.081,14 833.995,01 -1.058,33
Steuern vom Einkommen und Ertrag 0,00 0,00 0,00 -20.165,00
Sonstige Steuern - 599,99 - 426,00 -592,00 - 237,00
Jahresfehlbetrag/-Uberschuss -5.990.031,41 - 956.507,14 833.403,01 -21.460,33
Verlust-/Gewinnvortrag - 401.604,41 54.902,73 - 278.500,28 -257.039,95
Entnahme aus anderen Gewinnriicklagen 0,00 500.000,00 0,00 0,00
Einstellung in andere Gewinnricklagen 0,00 0,00  -500.000,00 0,00
Bilanzverlust/-gewinn -6.391.635,82 - 401.604,41 54.902,73 -278.500,28

Die Gewinn- und Verlustrechnungen der Jahre 1998 und 1997 sind zur besseren Vergleich-
barkeit hier auch nach dem Umsatzkostenverfahren ausgewiesen.
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DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg,

Bilanz zum 31. Dezember 1999 nach HGB

31.12.99 31.8.99
DM DM
Aktiva
Anlagevermagen
Immaterielle Vermdgensgegenstande
Konzessionen, gewerbliche Schutzrechte und
ahnliche Rechte und Werte sowie Lizenzen
an solchen Rechten und Werten 1.988.228,88 0,00
Geleistete Anzahlungen 236.800,00 793.352,64
2.225.028,88 793.352,64
Sachanlagen
Andere Anlagen, Betriebs- und Geschafts-
ausstattung 1.074.029,14 704.807,00
Geleistete Anzahlungen 159.791,04 0,00
1.233.820,18 704.807,00
Finanzanlagen
Anteile an verbundenen Unternehmen 48.895,75 0,00
Wertpapiere des Anlagevermdgens 45.112,49 0,00
94.008,24 0,00
3.552.857,30 1.498.159,64
Umlaufvermogen
Forderungen und sonstige Vermogensgegenstande
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 1.131.830,16  1.118.265,62
Forderungen gegen Gesellschafter 0,00 467.393,69
Sonstige Vermdgensgegenstande 314.732,63 101.561,48
1.446.562,79 1.687.220,79
Wertpapiere
Sonstige Wertpapiere 61.920,00 61.920,00
Schecks, Kassenbestand und Guthaben bei
Kreditinstituten 12.854.206,53 6.285.366,33
14.362.689,32 8.034.507,12
Rechnungsabgrenzungsposten 178.615,35 9.724,65
18.094.161,97 9.542.391,41
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31.12.99 31.8.99
DM DM
Passiva
Eigenkapital
Gezeichnetes Kapital 330.300,00 300.000,00
Kapitalricklage 17.915.029,53 5.969.700,01
Bilanzverlust - 6.391.635,82 - 401.604,41
Zur Durchfihrung der beschlossenen Kapital-
erhohung geleistete Einlagen 767.565,48 30.300,00
12.621.259,20 5.898.395,60
Sonderposten mit Ricklageanteil 0,00 48.272,05
Rickstellungen
Sonstige Rickstellungen 2.457.314,02 1.250.000,00
Verbindlichkeiten
Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten 0,00 20,00
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 1.836.261,10 1.447 464,03
- davon mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr:
DM 1.836.261,10 (Vorjahr: DM 1.447.464,03)
Sonstige Verbindlichkeiten 341.652,40 265.464,73
- davon mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr:
DM 341.652,40 (Vorjahr: DM 265.464,73)
- davon aus Steuern:
DM 161.827,92 (Vorjahr: 195.200,07)
- davon im Rahmen der sozialen Sicherheit
DM 148.611,00 (Vorjahr: DM 70.186,66)
2.177.913,50 1.712.948,76
Rechnungsabgrenzungsposten 837.675,25 632.775,00
18.094.161,97 9.542.391,41
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DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg

Gewinn- und Verlustrechnung fir das Rumpfgeschaftsjahr vom 1. September 1999 bis

31. Dezember 1999 nach HGB

1.9.-31.12.99 1.1.-31-08.99
DM DM
Umsatzerlose 2.958.563,76 5.304.197,15
Herstellungskosten der zur Erzielung der
Umsatzerlose erbrachten Leistungen -2.739.807,77 -3.311.631,73
Bruttoergebnis vom Umsatz 218.755,99 1.992.565,42
Vertriebskosten - 4.273.287,11 - 1.208.674,72
Allgemeine Verwaltungskosten -2.104.151,92 - 1.778.166,40
Sonstige betriebliche Ertrage 122.342,76 98.346,40
Sonstige betriebliche Aufwendungen - 11.643,43 -103.368,60
Sonstige Zinsen und ahnliche Ertrage 58.969,49 43.251,22
Zinsen und ahnliche Aufwendungen - 417,20 - 34,46
Ergebnis der gewohnlichen Geschaftstatigkeit - 5.989.431,42 -956.081,14
Sonstige Steuern - 599,99 - 426,00
Jahresfehlbetrag -5.990.031,41 - 956.507,14
Verlustvortrag / Gewinnvortrag aus dem Vorjahr - 401.604,41 54.902,73
Entnahmen aus anderen Gewinnricklagen 0,00 500.000,00
Bilanzverlust - 6.391.635,82 - 401.604,41
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DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg

Kapitalflussrechnung fir das Rumpfgeschaftsjahr zum 31. Dezember 1999

31.12.1999 31.08.1999
DM DM

Einnahmen aus der/-Ausgaben fiir die betrieb-
liche Geschaftsfiihrung
Jahresfehlbetrag -5.990 - 957
Berichtigungen zur Uberleitung des Jahresfehl-
betrages zu den Einnahmen/-Ausgaben
Abschreibungen auf immaterielle Vermogens-
gegenstande und Sachanlagen 203 168
Abnahme/(Zunahme) der Aktiva und
Zunahme/(Abnahme) der Passiva
Forderungen und sonstige Vermogens-

gegenstande 240 - 747
Aktive Rechnungsabgrenzungsposten - 169 -5
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und

Leistungen 389 817
Rickstellungen 1.207 976
Sonstige Verbindlichkeiten 77 226
Sonderposten mit Ricklageanteil - 48 - 28
Passive Rechnungsabgrenzungsposten 205 228

Nettoausgaben/-einnahmen aus der
betrieblichen Geschaftstatigkeit -3.886 678

Cash Flow aus dem Investitionsbereich
Investitionen in immaterielle Vermogens-

gegenstande und Sachanlageninvestitionen -2.164 - 1.345
Investitionen in Finanzanlagen - 94 0
Nettoausgaben fir den Investitionsbereich -2.258 - 1.345
Cash Flow aus dem Finanzierungsbereich
Kapitalerhéhungen 768 30
Rucklagen 11.945 5.970
Nettoeinahmen aus dem Finanzierungs-
bereich 12.713 6.000
Zunahme der liquiden Mittel 6.569 5.333
Liquide Mittel zu Beginn des Geschaftsjahres 6.347 1.014
Liquide Mittel am Ende des Geschiftsjahres 12.916 6.347
davon:
Schecks, Kassenbestand, Guthaben bei
Kreditinstituten 12.854 6.285
Kurzfristig verauf3erbare Wertpapiere 62 62
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DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg

Anhang fiir das Rumpfgeschaftsjahr
vom 1. September 1999 bis 31. Dezember 1999

[. Allgemeine Angaben zum Jahresabschluss

Die DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg, ist eine mittelgrofie Kapital-
gesellschaft i.5.d. § 267 Abs. 2 HGB. Die Aufstellung von Bilanz und Gewinn- und Verlust-
rechnung erfolgt jedoch nach dem Gliederungsschema fir grof3e Kapitalgesellschaften.

[I. Bilanzierung und Bewertung

Die Bewertung wurde nach den allgemeinen Bestimmungen der §§ 246 bis 256 HGB vorge-
nommen; die erganzenden Vorschriften der §§ 264 bis 283 HGB fur Kapitalgesellschaften
betreffend Gliederung, Ansatz und Bewertung wurden beriicksichtigt.

Das Anlagevermdgen hat sich im Geschaftsjahr wie folgt entwickelt:

Abschrei-
bungen
des Ge-

Abschrei-  Buchwert schafts-
1.9.1999 Zugang bungen 31.12.1999 jahres
TDM TDM TDM TDM TDM
[. Immaterielle Ver-
maogensgegen-
stande
Ahnliche Rechte und
Werte sowie Lizenzen
an solchen Rechten
und Werten 871,4 1.285,7 168,9 1.988,2 90,8
Geleistete Anzah-
lungen 0,0 236,8 0,0 236,8 0,0
8714 1.522,5 168,9 2.2250 90,8
Il. Sachanlagen
Andere Anlagen,
Betriebs- und Ge-
schaftsausstattung 1.106,6 481,0 513,6 1.074,0 111,6
Geleistete Anzahlun-
gen und Anlagen im
Bau 0,0 159.8 0,0 159.8 0,0
lll. Finanzanlagen 0,0 94,0 0,0 94,0 0,0
1.978,0 2.257,3 682,5 3.552,8 202,4
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Das Sachanlagevermdgen und die immateriellen Vermdgensgegenstéande werden zu
Anschaffungskosten, vermindert um planmaBige nutzungsbedingte Abschreibungen,
angesetzt. Die abnutzbaren Anlagen werden linear mit Satzen von 10 bis 33 % abgeschrie-
ben. Die Nutzungsdauer der immateriellen Werte betragt drei bis finf Jahre. Von der
Sofortabschreibungsmaglichkeit geringwertiger Wirtschaftsgiter i.5.d. § 6 Abs. 2 EStG
wurde gegentber den Vorjahren im Rumpfgeschaftsjahr 1. September bis 31. Dezember
1999 kein Gebrauch gemacht. Der Sonderposten mit Ricklageanteil, resultierend aus
einer in den Vorjahren in Anspruch genommenen Abschreibung nach § 7g Abs. 1 EStG,
wurde aufgelost.

Bei Zugéngen zum Sachanlagevermdgen erfolgen Abschreibungen grundsatzlich zeitan-
teilig. Im Rumpfgeschaftsjahr wird bei beweglichen Vermdgensgegenstanden die Verein-
fachungsregel nach R 44 Abs. 2 EStR nicht in Anspruch genommen.

Als Begrindung fur diese Bewertung ist die Vereinheitlichung der Bilanzierungs- und
Bewertungsmethoden mit den US-amerikanischen Rechnungslegungsvorschriften
(US-GAAP) anzufiihren. Wesentliche Auswirkungen auf die Darstellung der Vermdgens-,
Finanz- und Ertragslage haben sich hieraus nicht ergeben.

Das Finanzanlagevermogen wurde zum Nennwert angesetzt.

Die Forderungen und sonstigen Vermdgensgegenstande sind zum Nennwert bilanziert.
Uneinbringliche und zweifelhafte Posten wurden einzelwertberichtigt. Fir den restlichen
Forderungsbestand besteht eine pauschal ermittelte Wertberichtigung.

Die Wertpapiere wurden zum niedrigeren Borsenpreis angesetzt.
Kassenbestand und Guthaben bei Kreditinstituten sind zum Nennwert bilanziert.

Die Darstellung des Grundkapitals erfolgt nach der Gewinnverwendung. Fir die geplante
Kapitalerhéhung auf T€ 3.200, bestehend aus Einlagen der Investoren 3i und CEA, wurde
ein Sonderposten gebildet. Eine geplante Erhdhung des Grundkapitals aus Gesellschafts-
mitteln wurde noch nicht realisiert (die Eintragung im Handelsregister liegt zum Stichtag
noch nicht vor).

Der Sonderposten mit Ricklageanteil wurde aufgeldst, um eine Vereinheitlichung der
Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden mit den US-amerikanischen Rechnungsle-
gungsvorschriften (US-GAAP] zu schaffen.

Die Rickstellungen erfassen alle erkennbaren ungewissen Verpflichtungen. Enthalten sind
insbesondere ausstehende Rechnungen (TDM 1788,3), ausstehende Leistungen (TDM 100,
Urlaubsgeld (TDM 178) , Gewahrleistungen (TDM 20), Garantie Ausland (TDM 5,8) und
Beratungskosten (TDM 269), die im Wesentlichen durch die Umwandlung der Gesellschaft
in eine Aktiengesellschaft und die Beratung fir den geplanten Bdrsengang verursacht
wurden.

Die Verbindlichkeiten sind mit dem Ruckzahlungsbetrag passiviert. Sonstige finanzielle

Verpflichtungen bestehen zum Stichtag aus Leasingvertragen fir Geschaftsfahrzeuge
(Laufzeit bis zum Jahre 2003) in Hohe von TDM 4,7 monatlich sowie Leasingvertragen fir
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Computeranlagen (Web-Server, Laufzeit bis zum Jahre 2003) mit monatlichen Verpflich-
tungen von TDM 10.

Des Weiteren laufen Mietvertrage flr die Anwesen Enzianstrafle 6 bis zum Jahre 2004
(TDM 25 /Monat], EnzianstraBe 2 ab 2000 bis 2004 (TDM 58 /Monat) sowie Bottrop, Bahn-
hofsstrafle 24 (TDM 13,9/Monat) und Langenhagen, Frankenring 1a (TDM 6,3 /Monat].

Als passive Rechnungsabgrenzungsposten werden den Mitgliedern berechnete Entgelte
abgegrenzt, die zur Nutzung der Datenbank fir ein Jahr im Voraus berechnet werden. Der
abgegrenzte Teil entspricht der anteiligen Nutzungsbefugnis fur die Zeit nach dem Bilanz-
stichtag.

In der Gewinn- und Verlustrechnung wird fir das Geschaftsjahr 2000 das Umsatz-
kostenverfahren angewandt.

[ll. Sonstige Angaben zum Jahresabschluss

Die Laufzeiten der Forderungen verteilen sich wie folgt:

davon:

bis iber

31.12.1999 1 Jahr 1 Jahr

TDM TDM TDM

1. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 1.131,8 1.131,8 0,0
2. Sonstige Vermogensgegenstande 314,7 288,5 26,1
1.446,5 1.420,3 26,1

Zum Stichtag per 31. Dezember 1999 waren einhundertundzwei (102) Mitarbeiter bei der
Gesellschaft angestellt.

In der Gewinn- und Verlustrechnung ist folgender Materialaufwand enthalten:

Vorjahr

1.9.-31.12.1999 1.1.-31.8.1999

TDM TDM

Aufwendungen fur Rohstoffe 108,5 2184
Aufwendungen flr bezogene Leistungen 1.698,7 1.825,9
1.807,2 2.044,3
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Der Personalaufwand ergibt sich wie folgt:

Vorjahr

1.9.-31.12.1999 1.1.-31.8.1999

TDM TDM

Lohne und Gehalter 1.941,7 1.228,0
Soziale Abgaben und Aufwendungen

fur die Altersversorgung 293,0 175,9

2.234,7 1.403,9

davon Altersversorgung 5.8 12,1

Die sonstigen betrieblichen Ertrage enthalten Ertrage aus der Auflosung von Sonderposten
mit Ricklageanteil in Hohe von TDM 48.

Der in den ausgewiesenen Bilanzverlust einbezogene Verlustvortrag betréagt TDM 402.

Gemal § 52 Abs. 1 AktG besteht fiir die Gesellschaft die Verpflichtung fur jene Geschafts-
vorfalle innerhalb eines Zeitraums von zwei Jahren ab Eintragung in das Handelsregister,
die nicht den Gegenstand des Unternehmens bilden oder die im Rahmen einer Zwangsvoll-
streckung erworben wurden, eine Nachgrindungsprifung durchzufuhren, wenn die Vergu-
tung den zehnten Teil des Grundkapitals Ubersteigt.

Die Gesellschaft wurde mit Eintragung in das Handelsregister am 15. Dezember 1999 wirk-
sam in eine Aktiengesellschaft umgewandelt. Ab diesem Zeitpunkt beginnt die Zweijahres-
frist zu laufen.

Die Gesellschaft, vertreten durch den Vorstand, hat am 20. Dezember 1999 einen Vertrag
mit der OpenShop GmbH, Ulm, tber den Erwerb von Lizenzen fiir DM 236.800,00 geschlos-
sen. Vorbehaltlich der Genehmigung durch die Hauptversammlung und die Eintragung in
das Handelsregister ist dieser Vertrag schwebend unwirksam. Im Jahresabschluss wird
dieser Vertrag im Anlagevermdgen unter den geleisteten Anzahlungen auf immaterielle
Vermogensgegenstande erfasst.
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IV. Organe
Herr Michael Mohr, Starnberg, war bis zum 15. Dezember 1999 alleiniger Geschaftsfihrer.

Am 15. Dezember 1999 wurde die Geschaftsfihrung von funf Vorstanden tdbernommen:

Herr Michael Mohr Vorstandsvorsitzender

Herr Thorsten Kremzow Vorstand Business Development
Herr Alexander Réthinger Vorstand Technik

Herr Gerhard Trinkl Vorstand Vertrieb

Herr Klaus Zuber Vorstand Finanzen

Die Beziige der Geschaftsleitung belaufen sich auf TDM 202,4 in der Zeit vom 1. September
1999 bis 31. Dezember 1999.

Die Gesellschafterversammlung vom 26. August 1999 hat die Einrichtung eines Aufsichts-
rates beschlossen. Bis zur Eintragung der Aktiengesellschaft in das Handelsregister am
15. Dezember 1999 hatte die Gesellschaft einen Beirat. Der Beirat und der Aufsichtsrat set-
zen sich aus folgenden Mitgliedern zusammen:

Herrn Michael Béllner (Vorsitzender), Steuerberater und Wirtschaftsprufer, Minchen
Herrn John Thorpe, Richmond, UK;

Herrn Roland Mohr, Minchen.

Die Vergltung des Beirats und des Aufsichtsrates betragt fiir das Geschaftsjahr TDM 117.
Es wurde eine anteilsmaflige Rickstellung in Hohe von TDM 39 gebildet.

Starnberg, den 14. Januar 2000

Michael Mohr Klaus Zuber
Vorsitzender des Vorstands Vorstand Finanzen
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Bestatigungsvermerk

Nach dem Ergebnis unserer Prifung haben wir dem als Anlagen 1 bis 3 beigefiigten Jah-
resabschluss der DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg, zum 31.12.1999
und dem als Anlage 4 beigefligten Lagebericht fir das Rumpfgeschaftsjahr vom 1.9.1999
bis zum 31.12.1999 den folgenden uneingeschrankten Bestatigungsvermerk erteilt:

.Wir haben den Jahresabschluss unter Einbeziehung der Buchfihrung und den Lagebe-
richt der DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg, fir das Geschaftsjahr
vom 1.9.1999 bis 31.12.1999 gepriuft. Die Buchfihrung und die Aufstellung von Jahresab-
schluss und Lagebericht nach den deutschen handelsrechtlichen Vorschriften liegen in
der Verantwortung der Gesellschaft. Unsere Aufgabe ist es, auf der Grundlage der von uns
durchgefihrten Prifung eine Beurteilung Uber den Jahresabschluss unter Einbezieung der
Buchflhrung und den Lagebericht abzugeben.

Wie haben unsere Jahresabschlussprifung nach § 317 HGB unter Beachtung der vom
Institut der Wirtschaftsprifer (IDW) festgestellten Grundsatze ordnungsmaBiger Ab-
schlussprifung vorgenommen. Danach ist die Prifung so zu planen und durchzufihren,
dass Unrichtigkeiten und Verstofle, die sich auf die Darstellung des durch den Jahresab-
schluss unter Beachtung der Grundsatze ordnungsmafliger Buchfiihrung und durch den
Lagebericht vermittelten Bildes der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich aus-
wirken, mit hinreichender Sicherheit erkannt werden. Bei der Festlegung der Prifungs-
handlungen werden Kenntnisse Uber die Geschéaftstatigkeit und das wirtschaftliche und
rechtliche Umfeld der Gesellschaft sowie die Erwartungen Uber mdgliche Fehler berick-
sichtigt. Im Rahmen der Prifung werden die Wirksamkeit des internen Kontrollsystems
sowie Nachweise fur die Angaben in Buchfihrung, Jahresabschluss und Lagebericht vor-
nehmlich auf der Basis von Stichproben beurteilt. Die Prifung umfasst die Beurteilung der
angewandten Bilanzierungsgrundsatze und der wesentlichen Einschatzungen der
Geschaftsfihrung sowie die Wirdigung der Gesamtdarstellung des Jahresabschlusses
und des Lageberichts. Wir sind der Auffassung, dass unserer Prifung eine hinreichend
sichere Grundlage fur unsere Beurteilung bildet.

Unsere Prifung hat zu keinen Einwendungen gefihrt.
Nach unserer Uberzeugung vermittelt der Jahresabschluss unter Beachtung der Grund-
satze ordnungsmafiger Buchfihrung ein den tatsachlichen Verhaltnissen entsprechendes
Bild der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft und stellt die Risiken der
kinftigen Entwicklung zutreffend dar.”
MUnchen, den 14.1.2000
Arthur Andersen
Wirtschaftspriifungsgesellschaft

Steuerberatungsgesellschaft mbH

Eberhard Salzmann
Wirtschaftsprifer Wirtschaftsprifer
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DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg

Lagebericht fiir das Geschaftsjahr vom 1. September bis
31. Dezember 1999

A. Darstellung des Geschaftsverlaufs

1. DCI: Der Pionier fiur innovative E-Commerce-Losungen
im Business-to-Business-Handel

Die DCI Database for Commerce and Industry AG, Starnberg (.DCI"), ist im Markt fir elek-
tronischen Handel (.E-Commerce”] tatig. DCI versteht sich als Pionier fir innovative
E-Commerce-Ldsungen im Business-to-Business-Handel und hat sich zum Ziel gesetzt,
mit einem neuen Ansatz das Potential des Internets als globalen elektronischen Marktplatz
zu nutzen.

In seiner Kernfunktion sieht sich DCI als eine vom Kunden gesteuerte, vollkommen neu-
trale Schaltzentrale, die weltweit Angebot und Nachfrage elektronisch Uber eine einzig-
artige Handelsdatenbank vermittelt und den kompletten Beschaffungsprozess fir den
Kunden deutlich vereinfacht.

Seit 1995 betreibt DCI erfolgreich den ersten virtuellen Marktplatz fir IT-Komponenten im
Internet. Mittlerweile hat sich der DCI-Datenbestand zu Europas grof3ter zentraler EDV-
Produkt- und Preisdatenbank entwickelt. Mit dieser Handelsdatenbank ist das Unterneh-
men im deutschen IT-Markt anerkannter Marktfiihrer in der Vermittlung von Angebot und
Nachfrage.

DCI stellt dem Handel samtliche handelsrelevanten Informationen (Produkte, Verflgbar-
keit, Preise, Sonderkonditionen und Lieferzeiten) sowohl iiber Push-Medien (d. h. die Infor-
mationen werden dem Kunden zu einem von DCI gewahlten Zeitpunkt automatisch zuge-
sandt) als auch tber Pull-Medien (der Kunde ruft die gewlinschten Informationen zu einem
von ihm gewahlten Zeitpunkt nach Bedarf ab) zur Verfligung und erméglicht dadurch abso-
lute Markttransparenz und einen unabhangigen Preisvergleich. Entscheidend fir den
Erfolg von DCl ist die Rolle als neutraler Vermittler, der Einkaufer und Hersteller ohne jeg-
lichen weiteren Aufwand fur alle Beteiligten automatisiert zusammenfuhrt.

2. Der E-Commerce-Markt: Am Beginn einer dynamischen Entwicklung

Der E-Commerce-Markt steht heute sowohl in Europa als auch weltweit erst am Anfang
einer erwarteten dynamischen Entwicklung und wird in den kommenden Jahren nach Ein-
schatzungen verschiedener Institute sowohl im privaten Bereich, besonders aber im Busi-
ness-to-Business-Bereich dramatisch an Volumen gewinnen.

Die Voraussetzungen fir die breite Nutzung des elektronischen Geschaftsverkehrs sind
heute auch in Europa durch die technische Infrastruktur und die Ausweitung der Internet-
zugange - weltweit nutzen heute mehr als 80 Millionen Menschen das Internet, im Jahr
2000, so wird geschatzt, werden es zwischen 400 und 500 Millionen sein - weitgehend



geschaffen. Allein in Deutschland gibt es bereits 10 Millionen Nutzer. Das Kélner E-Com-
merce Forum ,.eco” prognostiziert fir den deutschen Markt eine Ausweitung des Internet-
Handels von einer auf finf Milliarden DM binnen einer Jahresfrist. Die Einschatzung des
Marktes variiert je nach Institut betrachtlich: Weltweit soll das jahrliche elektronische Han-
delsvolumen allein im Business-to-Business-Bereich nach der Jahrtausendwende laut
unterschiedlichen Marktforschungsinstituten zwischen 60 und 160 Milliarden Dollar errei-
chen.

Das gesamte Handelsvolumen des IT- und TK-Marktes fir den gesamten westeuropai-
schen Markt wird mit steigender Tendenz fiir das Jahr 2000 mit DM 898 Milliarden ange-
geben. Aufgeteilt auf die Marktsegmente IT und TK ergibt sich alleine fiir den Markt von
IT-Produkten ein Umsatzvolumen von DM 417 Milliarden bereits fir das Jahr 1999.

3. Umsatz: Steigerung um 35 % durch neues Vertriebskonzept

Im Rumpfgeschaftsjahr vom 1. September 1999 bis zum 31. Dezember1999 erzielte DCI
Umsatzerlgse in Hohe von TDM 2.959. Verglichen mit /12 des Vorjahresumsatzes (1998
Gesamtumsatz = 6.575; davon ¢/12= 2.192 ] entspricht das einem Zuwachs von 35 %.

Zwei Drittel der Umsatzerldse wurden durch das sog. DCI Highlight Fax erzielt. Interes-
sierte Kunden konnten diesen Faxservice abonnieren, womit sie zweimal wochentlich ein
Informationstelefax mit interessanten Angeboten aus der Computerbranche erhielten.
Wesentliche Einnahmequellen waren die Erlose fiir die in dem Telefax abgedruckten Wer-
beanzeigen. Ferner ist der Umsatzanstieg auf die verstarkten Anstrengungen im Bereich
der DCI-Mitgliedschaften zurlckzufihren, wobei hiermit bereits 20% der Umsatzerldose
realisiert werden. Die Kunden kdnnen unter verschiedenen Mitgliedsklassen wahlen und
gegen einen Jahres- bzw. Monatsbeitrag die in der gewahlten Mitgliedschaft vereinbarten
Leistungen jederzeit und beliebig oft nutzen.

DCl bietet fir Einkaufer/Distributoren wahlweise eine Economy-, Business- oder Profi-Mit-
gliedschaft an. Kern der Mitgliedschaft ist die Mdglichkeit, die DCI Internet Handelsdaten-
bank zu nutzen und so Uber das Internet Angebote von Computerherstellern bzw. Distribu-
toren abfragen zu konnen. Je nach der Art der Mitgliedschaft stehen ihnen zusatzlich zwei
von der Gesellschaft im Jahr 1999 zur Marktreife entwickelten Produkte zur Verfligung:
Das EDV-Programm ..DCI Trade-Manager”, das weitere Funktionen zum Marktiberblick
und der Einkaufsverwaltung in der Computerbrache bietet sowie das .DCI TradePinboard”,
mit dem Nachfragen bzw. Angebote ausgeschrieben werden konnen.

Hersteller, Gro3handler und Kataloganbieter sollen Uber die VIP First Class-Mitgliedschaft
an DCI gebunden werden. In dieser Mitgliedschaft ist der komplette Leistungsumfang der
gesamten DCI-Produktpalette enthalten. Mitglieder missen DCI lediglich ihre aktuellen
Produktdaten bekanntgeben. DCI implementiert diese fir den Kunden in den elektroni-
schen Katalog, aktualisiert diesen laufend Uber Internet und fihrt das Angebot in der Han-
delsdatenbank. Damit wird das Angebot der Mitglieder Gber samtliche Kanéle an die Kun-
dengruppen vermittelt und bildet mit einem einzigen Schritt - Bekanntgabe der Daten an
DCI - ein mehrstufiges Vertriebstool ab. Zum Stichtag zéhlte DCI bereits 21 (Vorjahr: 5) VIP
First Class Kunden, darunter Actebis und Computer 2000.



Durch die Neuorganisation und das erweiterte Angebot der Informationsibermittlung aus
Datenbanken sowie der Bereitstellung technischer Plattformen zur Abwicklung des
E-Commerce wurden wesentliche Wachstumsimpulse generiert und erhebliche Zuwachs-
raten bei den Mitgliedszahlen erreicht. Bisher (Stand Dezember 1999) konnte DCI bereits
Uber 4.700 Mitglieder gewinnen. Mit der aktuellen Aktion, die Mitgliedschaft einen Monat
kostenlos zu testen, wird das System derzeit aktiv in die Zielgruppe getragen. Das gesamte
Potential allein im IT-Sektor liegt bei etwa 25.000 Fachhandlern.

4. Mitarbeiter: ErschlieBung des internationalen Arbeitsmarktes,
um das weitere Wachstum zu ermdglichen

Im Geschaftsjahr waren durchschnittlich 94 (Vorjahr: 32) Mitarbeiter bei DCI beschaftigt.
Zum Stichtag 31. Dezember 1999 waren es 111 Mitarbeiter. Der grofite Anteil davon entfallt
auf den Vertrieb sowie die Bereiche Entwicklung und Technik. Ein zentraler Erfolgsfaktor
des weiteren Wachstums von DCI liegt nach wie vor in der Rekrutierung neuer gut ausge-
bildeter Mitarbeiter vor allem im Bereich Entwicklung und Technik. DCI sieht dies als eine
vorrangige Managementaufgabe. Im Zuge der Erweiterung des Geschaftsbetriebes, der
geplanten Ubernahme anderer Unternehmen und der Schaffung iiberregionaler Standorte
kann DCI auf den Arbeitsmarkt des gesamten Bundesgebietes und des benachbarten Aus-
landes zugreifen. DCI geht daher davon aus, dass auch in Zukunft adaquate Mitarbeiter in
ausreichender Zahl rekrutiert werden konnen.

5. Investitionen:

Durch den Kaufvertrag vom 9. November 1999 hat die Gesellschaft die wesentlichen Ver-
mogensgegenstande und Rechte der CompareFair GmbH, Miinchen, zu einem Kaufpreis
von netto TDM 175 Ubernommen. Wesentlicher Bestandteil des Geschaftsbetriebs der
CompareFair GmbH ist die inhaltliche und redaktionelle Gestaltung des .eCommerce-
Guide”, eines Online-Magazins zur laufenden Begleitung und Kommentierung aktueller
Entwicklungen des E-Commerce. Nach Auffassung der Gesellschaft entspricht der
gezahlte Kaufpreis einem Drittvergleich.

Mit dem Unternehmenskaufvertrag vom 30. November 1999 hat die Gesellschaft den
Geschéaftsbetrieb der Cross Media Gesellschaft fiir angewandte Medien mbH, Langenha-
gen, mit allen dazu gehorenden Vermdgenswerten, dem Kundenstamm und den Mitarbei-
tern zum 1. Dezember 1999 (Ubergangsstichtag) zu einem Kaufpreis von TDM 1.200 erwor-
ben. Alle Forderungen und Verbindlichkeiten bis zum Ubergangsstichtag sowie die Bank-
guthaben und eine Unternehmensbeteiligung verbleiben bei der Cross Media GmbH.

Die Grindung der Tochtergesellschaft DCI Database for Commerce and Industry (Malta)
Ltd. wurde beim zustandigen Registergericht in Malta eingereicht. Hier entsteht eine reine
Software-Entwicklungseinheit.



6. Finanzierungsmafnahmen und Cash-flow

Die Gesellschaft hat weiterhin erheblichen Finanzierungsbedarf fir die Entwicklung neuer
Software sowie den zligigen Ausbau des Vertriebes und der notwendigen Infrastruktur. Ins-
gesamt DM 19 Mio. haben die Venture Capital-Gesellschaften 3i und CEA Capital Partners
im Jahr 1999 investiert. Diese Finanzierung - seitens 3i zweimal je DM 6 Mio. in zwei Finan-
zierungsrunden und von CEA Capital Partners DM 7 Mio. - stellt eine der bedeutendsten im
Bereich des Electronic Commerce des Jahres 1999 dar.

Kapitalerhohungen in 1999:

In der Hauptversammlung vom 20. Dezember 1999 wurde das Grundkapital der Gesell-
schaft von € 168.879,71 auf T€ 2.807,55 aus Gesellschaftsmitteln erhoht, weiterhin gegen
Bareinlagen um T€ 392,45 auf T€ 3.200 durch Ausgabe auf den Namen lautender vinkulier-
ter Vorzugsaktien erhéht und die Satzung in § 5 (Vorzugsaktien) neu gefasst.

Die vorgenannten Kapitalerhohungen wurden am 11. Januar 2000 in das Handelsregister
des Amtsgerichts Minchen zu HR B 128718 eingetragen.

7. Rechtsform

Mit Wirkung vom 15. Dezember 1999 wurde die DCI Database for Commerce and Industry
Datenbank fir Wirtschaftsinformationen GmbH formwechselnd in eine Aktiengesellschaft
umgewandelt und firmiert ab diesem Zeitpunkt unter der Bezeichnung DCI Database for
Commerce and Industry AG.

8. Geschaftsjahr

Durch Beschluss der Gesellschafterversammlung vom 2. Dezember 1999 wurde § 3 der
Satzung der Gesellschaft wie folgt geandert:

.Das Geschaftsjahr der Gesellschaft ist das Kalenderjahr”.

Die Satzungsanderung wurde am 15. Dezember 1999 ins Handelsregister des Amtsgerichts
Minchen zu HRB 128 718 eingetragen.

9. Sonstiges

Die Gesellschaft bemiht sich durch den konsequenten Einsatz von Recycling-Materialien

die Umweltbelastung moglichst gering zu halten und leistet durch aktive Milltrennung
einen aktiven Beitrag zum Umweltschutz.



B. Darstellung der Lage
1. Vermadgenslage

Das Anlagevermdgen hat mit TDM 3.553 einen Anteil von 17% an der Bilanzsumme.
Wesentlicher Wert des Anlagevermdgens stellen die Datenbankerwerbungen PC Benutzer-
service GmbH (TDM 700), CompareFair GmbH (TDM 169), Cross Media GmbH (TDM 1.135)
dar. Des Weiteren enthalt das Anlagevermogen eine Anzahlung betreffend den Lizenz-
erwerb der Firma Openshop GmbH (TDM 230), Hardware (TDM 508) und Anteile an verbun-
denen Unternehmen an der DCI GmbH Malta (TDM 49).

Den auf Grund kurzer Abschreibungsfristen, meist drei bis fiinf Jahre, hohen Abschreibun-
gen stehen hdhere Zugange gegeniber.

Das Umlaufvermogen besteht aus kurzfristigen Forderungen und aus dem Liquiditats-
bestand, wobei die Bankguthaben mit TDM 12.854 einen Anteil an der Bilanzsumme von
63% erreichen. Die Erhdhung resultiert dabei Uberwiegend aus der Aufnahme neuer
Eigenkapitalmittel. Dadurch hat sich auch das Eigenkapital der Gesellschaft wesentlich
auf TDM 12.621 erhoht, die Eigenfinanzierungsquote betragt nun 62 %.

2. Finanzlage

Es bestehen zum Stichtag Liquiditatsreserven von rund TDM 12.854.

3. Ertragslage

Die Umsatzerlose (2.959 TDM) haben sich verglichen mit 4/12 des Vorjahresumsatzes (1998
Gesamtumsatz = 6.575; 4/12 = 2.192) um 35% erhoht. Dem steht ein starker Anstieg an Auf-
wendungen gegeniiber, vor allem durch die Aufstockung des Personalbestandes und die
Entwicklung neuer Vertriebsaktivitaten. Ferner sind erhebliche Aufwendungen durch Bera-
tungskosten fur die Finanzierung angefallen. Das resultiert im Rumpfgeschaftsjahr vom
1. September 1999 bis zum 31. Dezember 1999 in einem Jahresfehlbetrag von TDM 5.990
(Vorjahr TDM 757 Jahrestiberschuss). Aufgrund der auferordentlichen Belastungen erwar-
tet die Gesellschaft auch im Geschaftsjahr 2000 ein negativen Ergebnis. Fir das Geschafts-
jahr 2001 rechnet das Management jedoch mit einem ausgeglichenen bzw. positiven
Ergebnis.

C. Ereignisse nach Ende des Geschaftsjahres

Zusatzlich zu den oben dargestellten Tatsachen sind bis zum jetzigen Zeitpunkt keine wei-
teren besonderen Ereignisse zu berichten.



D. Hinweise auf Risiken der kiinftigen Entwicklung

In dem hochinnovativen Markt, in dem die DCI ihr Wachstum generieren wird, ist stets mit
erheblicher Konkurrenz zu rechnen, was zusammen mit dem kurzen Produktlebenszyklus
der Branche einen steten Innovationsprozess erfordert. Es werden hierfir auch in den
nachsten Jahren erhebliche Investitionen in Human Capital getatigt, so dass die Innova-
tionskraft der Gesellschaft erhalten bleiben wird.

DCl ist der Ansicht, dass mit der Positionierung ihrer Geschaftstatigkeit sowie ihres Lei-
stungsangebots eine gute Marktposition aufgebaut wurde. Es gibt keine Anhaltspunkte,
dass die Marktposition in Zukunft nicht behauptet werden kann. Allerdings kann nicht aus-
geschlossen werden, dass steigender Wettbewerbsdruck zu Preisveranderungen, Umsatz-
einbuflen und sinkenden Margen fiihren wird, was die Ertragslage nachteilig beeinflussen
kann.

E. Strategie und Ausblick

Bereits heute hat DCI im deutschen IT-Markt einen hohen Bekanntheitsgrad und eine hohe
Marktdurchdringung. Im Jahre 2000 wird durch den massiven Ausbau im deutschen Markt
die absolute Marktfihrerschaft als Schaltzentrale zwischen Angebot und Nachfrage im
IT-Handel angestrebt. Dariiber hinaus soll das Angebot ebenfalls noch 2000 auf die weitere
Zielgruppe der Industriekunden ausgeweitet werden.

Ferner steht die internationale Ausweitung des Geschafts auf den gesamteuropaischen
und spater weltweiten IT-Handel im Fokus. Die grundlegende Voraussetzung fur die Inter-
nationalisierung ist durch die aktuelle Erweiterung der Datenbank in englischer Sprache
und die Adaption des TradeManagers in insgesamt sechs Sprachen (Deutsch, Englisch, Ita-
lienisch, Spanisch, Franzésisch, Niederlandisch) bereits geschaffen. Bei der Markter-
schlieBung neuer Lander setzt DCI auf strategische Kooperationen, den Export des in
Deutschland erfolgreichen Geschaftsmodells, die Ubernahme von vergleichbaren lokalen
Wettbewerbern und forcierte internationale Marketingaktivitaten.

Parallel dazu plant DCI die Ausweitung des Geschafts auf andere Branchen, auf die sich
das Geschaftsmodell und die Kompetenzen von DCI Ubertragen lassen. Langfristig soll
sich das Angebot der DCI AG branchenunabhangig und global als Standard fir den gesam-
ten Handel etablieren. Die Vision: Jeder Hersteller - egal, welche Produkte oder Branche -
Ubergibt seine Produktdaten, jeder Gro3handler seine Rabattstrukturen an DCI. Damit ent-
steht ein einzigartiges und zentrales Medium fir Einkaufer mit einem weltweit einheit-
lichen Datenpool.

Durch die umfassende Ausweitung der Handelsdatenbank mit neuen Branchen, Markten,
Produkten und Regionen soll sich das DCI-System als das marktfiihrende E-Commerce-
System im europaischen Handel fur jedes Wirtschaftsgut etablieren. DCI kann damit den
weltweiten virtuellen Marktplatz aller Kategorien betreiben. Um die enormen Chancen, die
DCI im Wachstumsmarkt E-Commerce besitzt, zu erschlief3en, strebt DCI noch in diesem
Jahr eine Kapitalerhéhung mit anschlieBendem Borsengang am Neuen Markt in Frankfurt
an. Dies soll zum einen die finanzielle Basis fur die geplante Erweiterung der Geschéafts-



tatigkeit legen und die Internationalisierung ermaglichen - zum anderen durch die mit
einem erfolgreichen Borsengang verbundene hohere Bekanntheit, das Wachstum der Mit-
gliederzahlen und damit der Umsatzerlose vorantreiben.

Starnberg, den 14.Januar 2000

Michael Mohr
Vorsitzender des Vorstands

Thorsten Kremzow
Vorstand Business Development

Alexander Rothinger
Vorstand Technik

Gerhard Trinkl
Vorstand Vertrieb

Klaus Zuber
Vorstand Finanzen



Aktuelle Geschaftsentwicklung und Ausblick

Seit 1995 betreibt DCI einen der ersten virtuellen Marktplatze fir IT-Komponenten im
Internet. Mittlerweile hat sich der DCI-Datenbestand zu einer der grof3ten zentralen EDV-
Produkt- und Preisdatenbanken Europas entwickelt. Mit dieser Handelsdatenbank ist DCI
im deutschen IT-Markt anerkannter Marktfihrer in der Vermittlung von Angebot und
Nachfrage.

Der E-Commerce-Markt steht in Europa wie auch weltweit am Anfang einer dynamischen
Entwicklung und wird in den kommenden Jahren nach Einschatzungen verschiedener
Institute im privaten Bereich und insbesondere im Business-to-Business-Bereich an Volu-
men gewinnen.

Bis zum 31. Dezember 1999 konnte DCI tUber 4.700 Mitglieder gewinnen. Um die von DCI
angebotenen Dienstleistungen weiter bekanntzumachen, sind diverse Marketingmafinah-
men geplant. So wird zum Beispiel zur Zeit eine einmonatige kostenlose Mitgliedschaft
angeboten, mit dem Ziel das DCI Leistungsspektrum weiter zu verbreiten.

Die Zahl der Mitglieder stieg bis zum 31. Januar 2000 auf 5.015 an.

Fir das Jahr 2000 ist zunachst die Ausweitung des Geschafts auf den europaischen IT- und
TK-Handel geplant. Eine grundlegende Voraussetzung fir die Internationalisierung wurde
durch die Erweiterung der Datenbank in englischer Sprache und die Adaption des DCI Tra-
deManagers in weiteren Sprachen bereits im Jahr 1999 geschaffen. Bei der Markterschlie-
Bung neuer Lander setzt DCI u.a. auf strategische Kooperationen oder auf Akquisitionen
vergleichbarer lokaler Wettbewerber. Des weiteren strebt DCI an, die von der Gesellschaft
angebotenen Dienstleistungen auch auf andere Branchen auszuweiten.

Der geplante Borsengang und die dadurch zuflieBenden finanziellen Mittel, stellen die
Basis fur die geplante Erweiterung der Geschaftstatigkeit dar. Des weiteren erhofft sich die
Gesellschaft durch einen weiter steigenden Bekanntheitsgrad die Mitgliederzahl zu erho-
hen, um so auch die Umsatzerldse erhohen zu kénnen.

Weitere positive Impulse werden auch von der im Februar stattfindenden Cebit erwartet.
Fir das Geschaftsjahr 2000 rechnet die Gesellschaft auf Grund der aufBlergewdhnlichen
Belastungen durch den Borsengang, durch ein starkes Marketing sowie durch die geplan-
ten Personalinvestitionen mit einem negativen Ergebnis. Fir das Geschaftsjahr 2001 geht
das Management zur Zeit von einem ausgeglichenen Ergebnis aus.

Starnberg, im Februar 2000

DCI Database for Commerce and Industry AG

Der Vorstand



Glossar

ADSL
(Asymmetric
Digital Subscribe
Line)

ATM
a) Asynchronous
Transfer Mode

b) Adobe Type
Manager

Bedienungs-
oberflache

Business to
Business

Business to
Consumer

CD-ROM

Daten-Hosting

E-Commerce

Einloggen (log-in)

E-Mail

ERP-Systeme

HTML (Hyper-Text
Markup-Language)

Bedeutet etwa unsymmetrische, digitale Benutzer-Verbindung.
Neuer sehr leistungsfahiger Standard zum Ubertragen von Daten
Uber Telefonleitungen.

a) Asynchroner Ubertragungsmodus fiir die Ubertragung von Daten-
paketen, die zerlegt und zielgerichtet zum Empfanger geleitet wer-
den ohne andere Leitungen zu belasten;

b) eine PostScript-Programmiersprache, d.h. eine Seitenbeschrei-
bungssprache, die Inhalt und Elemente einer Seite (Text, Bilder]
steuert.

Grafische Benutzeroberflachen enthalten Bedienelemente, die in
Analogie zu Schaltern oder Tasten an Geraten gestaltet sind, und
deren Funktion in der Regel durch Anklicken aktiviert wird.

Elektronischer Handel zwischen Geschaftskunden.

Elektronischer Handel mit Endverbrauchern.

Read only Memory = Festwertspeicher. Es handelt sich um einen
Halbleiterspeicher, dessen Inhalt nur gelesen, nicht aber geschrie-
ben werden kann.

Zurverfigungstellung eines Zentralrechners, der den angeschlos-
senen Computern Rechenzeit und Speicherkapazitaten liefert, fir
den Zugang zum Internet als Dienstleistung von Service Providern.

Elektronischer Handel, d.h. die Abwicklung von Handelstransaktio-
nen erfolgt Uber elektronische Medien (Internet, Fernsehen, Tele-
fon).

Zugriff auf eine Datei im Internet nehmen, d.h. sich anmelden.

Abklrzung fur elektronische Post, d.h. elektronische Versendung
von Texten zur Kommunikation Uber Datennetze.

Enterprise Resource Planning - es handelt sich um Systeme zur
innerbetrieblichen Planung, Steuerung des Ressourceneinsatzes
mit dem Ziel der Optimierung des gesamten Geschaftsprozesses.
Bei einem ERP-Modul handelt es sich um ein integriertes System
mit einer einheitlichen Datenbasis und einem einheitlichen Benut-
zerzugang aller Anwender.

Eine Programmiersprache, mit deren Hilfe der Aufbau der Text-
seiten im Internet mit Querverweisen zu anderen Textseiten
beschrieben wird.



Internet
(auch .World
Wide Web" -
www)

IT-Reseller
Internet Service
Provider bzw.

Provider

interaktive
Software

Maske

offline

online

Page Impressions

Pull-Medien

Push-Medien

Schnittstelle

Shop-Systeme

Server

Es handelt sich um ein weltweites Netz aus Millionen von Compu-
tern, die Uber Telefon- und Standleitungen Daten austauschen auf
der Grundlage des Standards HTML (Hyper-Text Markup-Language)
als Internet-Sprache und HTTP (Hypertext Transfer Protocol] als
Protokoll, das den Austausch der Daten zwischen Nutzer und Server
regelt. Fir den Zugang muf3 man einen Vertrag mit einem Internet-
Anbieter oder Online-Dienst abschlie3en.

Kurzform von . Information Technology” bzw. Informationstechno-
logie

Wiederverkaufer von Informationstechnologie

Firma, die einen Zugang zum Internet und zu einem Server anbietet,
d.h. einer Systemkomponente, die Dienste flir andere Komponenten,
die Clients, bereitstellt.

wechselseitige Beeinflussung mehrerer Hardware oder Software-
Teile.

Ein vorgegebener Bereich innerhalb eines Anwendungsprogrammes,
in den Daten, z.B. mittels farblich unterschiedener Eingabe- und
Beschreibungsfelder, eingegeben werden kénnen.

Ohne physische Datenverbindung zwischen zwei Geraten, keine
Ubertragung von Daten. Der Gegensatz zu offline ist online.

Auf Leitung, d.h. in direkter, aktiver Verbindung mit einem Daten-
netz, z.B. dem Internet

Seitenaufruf im Internet

Abruf von gewlnschten Informationen zu einem gewahlten Zeit-
punkt nach Bedarf

Automatischer Versand von Informationen

Um Informationen aus Datenbanken im Internet darstellen zu kon-
nen, wird eine Schnittstelle zwischen Datenbank und Webserver
bendtigt.

Online-Shops dienen der Darstellung von Waren und Leistungen im
Internet. Dazu werden Server und Datenverbindungen zum Internet
benotigt.

Computer, der im Internet Dienste bereitstellt, die von Clients, d.h.
Hard- oder Softwarekomponenten anderer Rechner, abgerufen wer-
den kdnnen. Wenn der Server Internet-Funktionen anbietet, z.B.
e-mail, handelt es sich um einen Webserver. Das Client-Server-



TK-Markt

Tool

Vernetzungs-
system

virtueller Internet-

Marktplatz

Web-Browser

Website

Prinzip als allgemeines Architekturprinzip moderner EDV-Systeme
besteht darin, dass einzelne Komponenten als Clients Dienste
anderer Komponenten, der Server, in Anspruch nehmen.

Telekommunikations-Industrie

Spezielles Programmierwerkzeug, mit dessen Hilfe u.a. auf einzel-
nen Seiten verschiedene Objekte wie Texte, Grafiken oder Schalt-
flachen angeordnet werden kénnen, denen man Uber spezifische
Befehle Aktionen zuordnen kann.

Das Einbinden eines Computersystems in ein Netzwerk wird als
Vernetzung bezeichnet.

Ein von Computern kiinstlich erzeugter [virtueller) Markt mit vorge-
gebenen Objekten und Ablaufen. Die virtuelle Realitat dient vor
allem der Simulation von realen Situationen.

Mit dem Internet-Zugangsprogramm [(Web-Browser]) kann man
Daten aus dem Internet in Form von Seiten auf dem Computer-Bild-
schirm ansehen und Inhalte aus dem Internet auf einem Computer
darstellen. Bekannte Browser-Programme sind der Netscape Navi-
gator und der Microsoft Internet Explorer.

Durch Eingabe der Internet-Adresse aufrufbare Bildschirmseite
eines Internet (Web)-Teilnehmers.



Aufgrund des vorstehenden Unternehmensberichtes sind die

Euro 8.000.000

auf den Inhaber lautenden Stilickaktien

mit Gewinnberechtigung ab dem Geschéftsjahr
vom 1. Januar 2000 bis 31. Dezember 2000

eingeteilt in 8.000.000 Stickaktien
verbrieft in
8.000.000 Stammaktien

Nr. 0.000.001 - 8.000.000
und zwar

2.000.000 Stiickaktien (WKN 529 530)
zur Platzierung gelangende Aktien aus der Kapitalerhohung

240.000 Stiickaktien (WKN 529 530)
zur Platzierung gelangende Aktien aus dem Eigentum der abgebenden Aktiondre und
Kennnummernmaflig freigegeben

sowie

5.760.000 Stickaktien (WKN 529 532)

dem VeraufBlerungsverbot unterliegenden Aktien der Altaktionare

darunter bis zu 300.000 Stiickaktien, die fur die Mehrzuteilungsoption bereitgestellt und
Kennnummernmafig freigegeben werden

- Wertpapier-Kenn-Nummer 529 530 -

der

DCI Database for Commerce and Industry AG
Starnberg

zum Geregelten Markt der Frankfurter Wertpapierborse mit Handel im Neuen Markt zuge-
lassen worden.

Starnberg, Disseldorf, Frankfurt am Main und Minchen, im Marz 2000
Westdeutsche Landesbank
Girozentrale

Sal. Oppenheim jr. & Cie. Bank J. Vontobel & Co AG

Kommanditgesellschaft auf Aktien

Bankhaus Reuschel & Co. net.IPO Aktiengesellschaft



